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INTRALOGISTICA para PERFILES de ALU y PVC
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ALBATROS:

- Sistema logistico aéreo en interfa
con almacén automatico y AGVs.

- Velocidad: 240 metros/min.

- Capacidad: de 1,5a 15 ton.

Movemos 90.000 paquetes de perfiles.
Cada dia. En todo el mundo.

DIMSA INTRALOGISTICA IBERICA s| — comercial@dimsa.eu — www.dimasimma.com
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KOMMERLING- PROFINE IBERIA
CAMARMA DE ESTERUELAS

Madrid - Espana

info@kommerling.es
www.kommerling.es
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Perspectivas soleadas para el hogar ...

Con los sistemas de acristalamiento flexibles de SUNFLEX, puede crear espacios luminosos y soluciones de espacios abiertos.
Podemos ofrecerle soluciones a medida gracias a nuestros propios productos, desarrollados en cada detalle. La seleccion tnica de
soluciones de acristalamiento SUNFLEX cubre todos los requisitos arquitectonicos modernos.

SUNFLEX

sunflex.es
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EDITORIAL

La construccion continua evolucionando en un escenario marcado
por la rehabilitacion del parque edificado, la mejora de la eficiencia
energéticay la creciente demanda de soluciones capaces de incre-
mentar el confort y reducir el consumo de los edificios. En un mercado
que comienza a estabilizar su crecimiento tras los Ultimos ejercicios,
lainnovacion tecnolégica, laindustrializacion y la calidad de las envol-
ventes siguen siendo algunos de los principales motores de desarrollo
parafabricantesy proveedores. Durante los Ultimos meses, el debate
arquitectonico internacional ha reforzado precisamente estas priori-
dades. La celebracién en BARCELONA del CONGRESO MUNDIAL
DE ARQUITECTOS UIA 2026, coincidiendo con BARCELONA,
CAPITALMUNDIAL DE LA ARQUITECTURA 2026, ha vuelto a situar
al disefio de la envolvente del edificio entre los elementos esencia-
les para responder a los desafios de la sostenibilidad, la resiliencia
climaticay la eficiencia energética. En este escenario, las ventanas,
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puertas, cerramientos acristalados, sistemas de proteccion solary el
vidrio contintan ampliando sus prestaciones y consolidando su pro-
tagonismo dentro de la arquitectura contemporanea.

En esta edicion publicamos el Especial PROTECCION SOLAR
(Primera parte) y SISTEMAS de CARPINTERIA (Segunda parte), en
los que mostraremos las principales novedades de los fabricantes y
proveedores del mercado de los cerramientos.

Tras el verano, el calendario internacional volvera a ofrecer im-
portantes oportunidades para el sector, la actividad nacional e
internacional volvera a activarse con las ferias VETECO, SMART
DOORSy CONSTRUTEC en MADRID y EURASIA WINDOW & DOOR
en ESTAMBUL (Turquia), citas que volveran a convertira MADRID y
ESTAMBUL en los grandes puntos de encuentro europeos para la
industria de la ventana, la puerta, la proteccion solar y el vidrio en la
edificacion actual. |

vidri perfil.com

EL PORTAL DE LA CARPINTERIA Y EL VIDRIO
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COR VISION EVOLUTION

VISTAS INFINITAS

Nudo central de 25 mm

RPT preinsertada en el nudo central:

Capacidad de acristalamiento: - S
Incluye el engatillade ensamblado

©

44 mm —— ;
con los perfiles
Crandes dimensiones: hasta 3,5 m por hoja :T Opcién corte recto: reduce |os procesos
Apertura manual (500 kg max./hoja) @ de mecanizado

Destacadas prestaciones térmicas y aclsticas: "lj’_ ‘:\- Accesibilidad: posibilidad de umbral de
> 0,88W/m2K /-43 dB /A 4 /EE900/V C5 (;;). @) 20 mm sin necesidad de obra

Il

ABIERTO

90"

CERRADO

Nuevo cierre
Permite embutir
perimetralmente la
hoja dentro del marco
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CORTIZO

COR VISION EVOLUTION

Industrializamos el minimalismo
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Un EFICIENTE AISLAMIENTO evita
del calor de la vivienda o que en

CAJON DECORATIVO
200 PREMIUM PLUS 165 ¥
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resultados segun standard

transmitancia térmica UNE-EN 1SO 10077-2:2010

0’75 (W/m?2K)

reduccién sonora Rw (C;Ctr)
Rw: 45 (-1;-3) dB

RAfr: 42 dBA
RA: 42,6 dBA

diferencia de nivel normalizada ponderada a
elementos pequenos s/UNE-EN ISO 717-1

Dn,e,w (C;Ctr): 64 (-1;-3) dB
Dn,e A fr: 61 dBA
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que en invierno se escape un 30%
verano entre el calor del exterior
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v/ Mejora la eficiencia energética
en toda obra.

v Excelentes prestaciones térmicas
y acusticas que contribuyen a un
ahorro energético y econémico.

v/ Cajon certificado para
PROYECTOS PASSIVHAUS.

todos los ensayos de nuestros productos disponibles en

Suscribase aqui

www.perfilespleck.com

< LAMAS DE PERSIANAS
BIOCLIMATICAS

Para anchos de 380. Clasificacion 4.
Proxima clasificacion Passive House.

v/ RENDIMIENTO
EFICAZ COMO
MOSQUITERA.

v/ PERMITE LA
MIRADA HACIA
EL EXTERIOR.

v/ MANTIENE
LA PRIVACIDAD
EN EL INTERIOR
DE LA VIVIENDA.

<4 Relleno interior de cada lama aislada

<t Tapa lateral grapada

EEEEEEEE

) @rerfiles Pleck

FICHA DE EMPRESA


https://www.vidrioperfil.com/es-es/contacto
https://www.vidrioperfil.com/es-es/perfiles-pleck

\F‘RDDIMI

DESCUBRE LA NUEVA
SERIE PROLINER V

MAS RAPIDO. MAS PRECISO. MAS VENTAS.

MAS INFORMACION EN WWW.PRODIM-SYSTEMS.ES
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El cnc compacto y de alto rendimiento

COMET R4

Centro de mecanizado CNC de 5 ejes controlados

+ 5 EJES CNC CARENADO
+ ELECTROMANDRIL DE HASTA 10,5 KW
+ ALMACEN PARA 12 HERRAMIENTAS

+ PANTALLA TACTIL DE 24" CON INTERFAZ
DE USUARIO INTUITIVA

+ PREPARADO PARA LA INDUSTRIA 4.0

Voilap Iberica S.A. . =
Barcelona ‘ : 7 -
Tel. +34 93 721 36 30 emmegl =
voilapiberica@voilap.com a voilap company
www.emmegi.com
Suscribase aqui FICHA DE EMPRESA
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VENTANAS
[CVETECO|:,, 10-13
PROTECCION SOLAR
SEMANA INTERNACIONAL N OV

pE LACONSTRUCCION
2026

46.7« 560 8 42k .

participantes empresas ises superficie

El mayor
evento de
construccion

en Madrid

ADQUIERE TU PASE

CONTRACTORS DEVELOPERS ARCHITECTURE SPECIFIERS

IICONGRESO |5l consTrRuccioN

INDUSTRIALIZED CONSTRUCTION, SUSTAINABILITY AND DIGITAL TRANSFORMATION

IFEMA
MADRID

Ir al Sumario

FERIAS Y EVENTOS - .
Ir al Indice de Anunciantes

12


https://www.vidrioperfil.com/es-es/veteco-2026

D’ NASTV Disefio, evolucion y elegancia

Un abanico de posibilidades

COLLECTION

Proteccion solar que inspira, calidad que perdura

URBANGarden L _

e nacional: siplan@siplan.com

COLLECTION international: export@siplan.com '
www.siplan.com 4 Sllelle]g

Simbolo de Calidod

Suscribase aqui FICHA DE EMPRESA
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En el centro del mercado Messe Stuttgart @

BY Sl ceo

... los sistemas de puertas se convirtieran en Ia
«infraestructura inteligente» de la envolvente
del edificio - y tu no estuvieras al dia?
iDepende de ti!

Feria lider mundial

especializada il Del 15 al 19 febrero 2027

persianas, puertas .

ortohey Messe Stuttgart, Alemania

de proteccion solar www.rt-expo.com
Ir al Sumario
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Graditel -

Enjoy every
Venta exclusiva a Profesionales
www.graditelsistemas.com m O m e nt

Reconocida por profesionales y clientes por su diseno innovador y su eficiencia.
Prestige se consolida como la pergola bioclimdtica mas avanzada y completa de su
categoria. Diseno, precision y tecnologia se unen en la pérgola mas moderna y eficiente
del mercado.
Una solucion creada para quienes buscan elegancia, confort y fiabilidad sin concesiones.
Sin duda un diseno que marca tendencia.
Fabrica y oficinas:
C/ de Bémez 6-8 - 28946 FUENLABRADA - Madrid (Espafia)
Tel.: +34 916 902 941 - +34 916 903 590

info@graditelsolar.com
www.graditelsistemas.com
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15



https://www.vidrioperfil.com/es-es/contacto
https://www.vidrioperfil.com/es-es/graditel-solar
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SEGURIDAD
SEMANANTE oL Nov
DE LA
2026

46.7k 560 4 42k ..

participantes empresas paises superficie

El mayor
evento de

construccién
en Madrid

ADQUIERE TU PASE

CONTRACTORS DEVELOPERS ARCHITECTURE SPECIFIERS

IICONGRESO !5 consTrRuCCION

INDUSTRIALIZED CONSTRUCTION, SUSTAINABILITY AND DIGITAL TRANSFORMATION

IFEMA
MADRID
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Extrusionados

Termoplasticos s.a. Exte rpIaS®

El calido perfil

Extrusion de todo
tipo de juntas para
series europeas

O Coextrusion

Fabricacion _ B
de juntas O Triextrusion
y perfiles O Junta central

en todo tipo
de materiales

O PVC blando
O PVC rigido
O Cauchos termoplasticos
O EPDM

O Polietilenos
O PC

O ABS

O EVA

O PU

O PMMA

O (i

< Exterpla;>

Carretera de la Roca Km. 12’5

O Puente Térmico
O Acristalamiento

O Estanqueidad

Poligono Can Baliarda - Calle Industria, 15-23
Apartado de Correos 48
08105 SANT FOST DE CAMPSENTELLES

Barcelona - Espafia

Tel.: +34 93 570 60 20 Fax: +34 93 570 29 12
exterplas@exterplas.com
www.exterplas.com

Suscribase aqui FICHA DE EMPRESA 17
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NOTICIAS BREVES

BIRGIT ZONDLER, GERENTE DE GEZE IBERIA,
NOMBRADA VICEPRESIDENTA DE LA CAMARA ALEMANA

DE COMERCIO PARA ESPANA

GEZE IBERIA ha anunciado que su gerente, Birgit
Zondler, ha sido nombrada vicepresidenta de la CAMARA
DE COMERCIO ALEMANA PARA ESPANA (AHK ESPANA).

Conuna solida trayectoria en construccion tecnologica, au-
tomatizacion y sostenibilidad, la directiva Birgit Zondler asume
su cargo para reforzar el compromiso de la institucion con la
innovacion. Su gestion priorizara el desarrollo del talento joven
mediante el impulso estratégico de la formacion dual.

En esta nueva etapa, Zondler, que ya venia desarrollando
unadestacadalabor como miembro de la junta directiva de la
AHK ESPANA, asume la vicepresidencia compartiendo lide-
razgo con Manuel Zafra (MERCK) y bajo la presidencia de
Paco Pérez Botello (VOLKSWAGEN GROUP ESPANA
DISTRIBUCION), conformando un equipo directivo de
vanguardia para el corredor empresarial hispano-aleman.

Aportando su doble perspectiva como lider de GEZE
IBERIA en el ambito de la edificacion inteligente y como
tesorera en la fundacion formativa FEDAEDU, la vicepre-
sidenta centrara sus esfuerzos en la descarbonizacion
y automatizacion del parque inmobiliario, asi como en el
impulso de la FORMACION PROFESIONAL DUAL como
puente hacia el empleo juvenil cualificado.

“Es un verdadero honor y una gran responsabilidad asumir es-
ta vicepresidencia tras ser reelegida por la junta®, ha declarado
Birgit Zondler. “Pongo toda miilusion y energia a disposicion de

FICHA DE EMPRESA

nuestro nuevo presidente, Paco Pérez Botello, y de todo el equi-
po de la junta. Junto a Manuel Zafra, trabajaremos intensamente
para fusionar la innovacion tecnoldgica con una educacion de
excelencia, consolidando a ESPANA como el socio industrial
mas competitivo de ALEMANIA”.

Desde su nueva posicion, Zondler reforzara la hoja de
ruta de la AHK ESPANA para aportar valor afiadido a las
mas de 1100 empresas asociadas, impulsando la compe-
titividad, la digitalizacion y los criterios ESG en el tejido

empresarial bilateral.

www.geze.es

Ir al Sumario
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NUEVA EDICION DEL PREMIO ALAINNOVACION R+T

EIPREMIO A LA INNOVACION R+T entra en su siguien-
te fase: las empresas expositoras pueden presentar sus
productos innovadores hasta el 11 de septiembre de 2026 y
optar alos prestigiosos premios de caraa R+T 2027, |a feria
lider mundial especializada en persianas, puertas/portones
y sistemas de proteccion solar que se celebrara del 15 al 19
de febrero de 2027 en MESSE STUTTGART, ALEMANIA.

Desde 1991, el PREMIO A LA INNOVACION R+T distingue
las novedades mas pioneras del sector y se considera un
indicador importante de su capacidad de innovacion y su
viabilidad futura. En la ultima edicion de R+T 2024 se pre-
miaron 29 productos de 25 empresas. En total participaron
79 empresas de 17 paises, lo que supone un nuevo récord.

“EIPREMIO A LA INNOVACION R+T es mucho mas que un
simple galardon. Es un escaparate del potencial innovador
de todo nuestro sector. Nos alegramos de que el premio en-
tre en una nueva edicion e invitamos cordialmente a todas
las empresas expositoras de la R+T 2027 a presentar sus
novedades y a aprovechar el escenario que ofrece esta feria
lider mundial”, afirma Sebastian Esswein, miembro de la
direccion de MESSE STUTTGART.

El requisito para participar es estar inscrito como em-
presa expositora o coexpositora en la feria R+T 2027. Se
pueden presentar productos que hayan salido al mercado,
como muy pronto, después de la feria R+T 2024. No es ne-
cesario que estén totalmente listos para la produccién en
serie en el momento de la presentacion.

Para reflejar la evolucion del sector, en 2027 se otorga-
ran premios en las siguientes categorias: accionamientos
para persianas enrollables y sistemas de proteccion so-
lar, accionamientos, sistemas de control y dispositivos
de seguridad para portones, sistemas de proteccion
solar exterior en la fachada, herramientas de trabajo
digitales y analdgicas, domotica/hogar inteligente/solu-
ciones basadas en aplicaciones, sistemas de proteccion
solar interior, sistemas de proteccion solar exterior,
soluciones especiales, textiles técnicos y portones.
Ademas, el jurado podra otorgar premios especiales, por
ejemplo, a productos especialmente sostenibles o con un
disefio excepcional.

Las candidaturas se evaluaran mediante un proceso de
dos fases. Un jurado independiente compuesto por 20 ex-
pertos de renombre del sector, entre los que se encuentran
representantes de las asociaciones sectoriales, redactores

Suscribase aqui

especializados y otros expertos, determinara los productos

ganadores en el marco de la deliberacion final.

www.messe-stuttgart.de

FERIAS Y EVENTOS
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FORTERRO ANUNCIA LA ADQUISICION DE KLAES

FORTERRO, proveedor europeo de
software para el mercado industrial, ha
anunciado la firma de un acuerdo para
adquirir KLAES, empresa especializada
en software para la fabricacion de venta-
nas, puertas, fachadas e invernaderos. La
operacion, sujeta a aprobacion regulato-
riay prevista para este trimestre del afio,
refuerza la estrategia de crecimiento de
la compafia en el sector.

Laincorporacion de KLAES se su-
ma a las adquisiciones realizadas el
afio pasado de ORGADATA y BM
GROUP, consolidando la expansion
de la unidad de negocio “WINDOWS
& DOORS”y acercandoa FORTERRO
a su objetivo de convertirse en uno de
los principales proveedores de soft-
ware del mercado europeo para todos
los materiales.

Fundada en 1983 y con sede en BAD
NEUENAHR-AHRWEILER (Alemania),
KLAES cuenta con presencia en mas
de 50 paises y una amplia trayectoria
en el desarrollo de soluciones digitales
para el sector. Su cartera incluye un
sistema ERP, herramientas de control
de produccién como E-PROD vy solu-
ciones 3D para disefio de fachadas.

La operacion permite a FORTERRO
ampliar su cobertura funcional y tec-
nolégica: mientras LOGIKAL (antes
ORGADATA) mantiene su posiciona-
miento como solucion de referencia para
aluminio, KLAES aporta una soélida espe-
cializacion en PVC y madera. Por su parte,
BM GROUP refuerza la presencia en el
segmento residencial, especialmente
en REINO UNIDO e IRLANDA. Con esta
combinacion, FORTERRO avanza hacia
un modelo de plataforma capaz de dar
soporte a toda la cadena de valor, desde
el disefo y la configuracion hasta la pro-

ducciony lainstalacion.

FORTERRO

e
ﬂ

El grupo prevé reforzar la evo-
lucion de la oferta de KLAES

mediante inversiones en tecno-

logias en la nube e innovaciones
basadas en inteligencia artifi-
cial, con el objetivo de acelerar
la digitalizacién tanto en entor-
nos industriales como en oficios
especializados. La colaboracion
dentro de la unidad “WINDOWS
& DOORS” permitira ademas im-
pulsar desarrollos en ambitos
como la automatizacion de pro-
cesos y el analisis avanzado de
datos, facilitando una llegada
mas agil al mercado.

KLAES continuara operando
como marca independiente, man-
teniendo su enfoque en el cliente
y Su posicionamiento en el sector,
al tiempo que se beneficia de lain-
fraestructura, los recursos y la red
internacional de FORTERRO.

Miriam Berzen, directora general
de KLAES, ha senalado: “Formar par-
te de FORTERRQO marca el inicio de
una nueva etapa para nuestra com-
pafiia. Nos permite reforzar nuestras
capacidades y acelerar el desarrollo
de soluciones innovadoras, mante-
niendo al mismo tiempo la cercania
con nuestros clientes”.

Por su parte, Dean Forbes, con-
sejero delegado de la compafia
FORTERRO, ha destacado: “Con
ORGADATA, BM GROUP y KLAES,
ampliamos nuestra capacidad para
dar soporte a los principales mate-
riales y procesos del sector. Nuestro
objetivo es ayudar a los fabricantes a
digitalizar sus operaciones de forma
mas rapida y eficaz mediante solucio-

nes cada vez mas inteligentes”.

www.forterro.com

www.klaes.de
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DIMASIMMA
INstala un almacen automatico

en [ENER

FE para CORTIZO

La colaboracion entre DIMASIMMA y ALUMINIOS CORTIZO continua fortaleciéndose. Tras
mas de dos décadas de proyectos compartidos endistintas plantas de la multinacional gallega,
un nuevo almacén automatico esta actualmente en la fase final de instalacion en TENERIFE,
ISLAS CANARIAS - Espaina, sumando un nuevo capitulo a una alianza que ha demostrado

ser solida y duradera.

La relacién entre ambas com-
pafilas comenzo en 2004, cuando
DIMASIMMA fue seleccionada para
suministrar sistemas automaticos de al-
macenamiento y manipulacion destinados
a optimizar los flujos logisticos internos

de produccion. Desde entonces, la cola-
boracion se ha consolidado y ampliado
progresivamente en varias instalaciones es-
tratégicas de la multinacional gallega, entre
las que se incluyen las fabricas de PADRON,
FRANCIA, MANZANARES y CERVERA.

Sistema de preparacion de pedidos PTL (PICK TO LIGHT).

24

Elnuevo proyecto de TENERIFE permi-

tiramejorar significativamente la eficiencia

logistica de la planta gracias a un almacén
automatico de aproximadamente 2.000
ubicaciones, disefiado para alimentar de

manera continua y eficiente la nueva ins-

Ir al Sumario

Ir al indice de Anunciantes



. A B | 4 i
. e L E: e
1 m! ‘._“’m"-.-.z”-—_ -y
ey e, “SSIEAREPAY (R
ST T S ] | e L Elllu' il
[ v, > | |

nsele vador BHB de 24 metros de altura.

talacion de pintura mediante un sistema
PTL (PICK TO LIGHT) de preparacién
de pedidos.

Uno de los aspectos mas destacados del
proyecto es la estructura del almacén, que
alcanza una altura total de 24 metros, de los
cuales 7 estan bajo el nivel del suelo. Esta
solucién ha sido necesaria para cumplir con
las normativas urbanisticas y paisajisticas
locales delas ISLAS CANARIAS.

Suscribase aqui

Larealizacion de la instalacion
representa ademas un importan-
te desafio de ingenieria debido al
elevado riesgo sismico de la zona,
que harequerido soluciones estruc-
turales especificas para garantizar
la maxima seguridad y estabilidad
operativa del sistema.

Gracias a la integracion de tec-
nologias inteligentes y software

Transelevador BHB de 24 metros de altura
en fase de montaje.

avanzado de gestion, el nuevo almacén
permitira optimizar los flujos internos,
reducir tiempos de manipulacion, aumen-
tar la capacidad de almacenamiento y
garantizar una trazabilidad completa de
los materiales.

Lainstalacion y puesta en marcha del
sistema estén previstas para el proximo
mes de agosto de 2026.

Con este nuevo proyecto, DIMASIMMA
reafirma su posicion como partner tecno-
l6gico de referencia para la intralogistica
industrial del sector del aluminio, acom-
pafando desde hace mas de veinte afios
el crecimiento internacional de CORTIZO
con soluciones innovadoras, eficientes y

totalmente personalizadas. @

DIMASIMMA 1965

www.dimasimma.com

Para Espana, Portugal
e Iberoamérica:

DIMSA
INTRALOGISTICA IBERICA
comercial@dimsa.eu

FICHA DE EMPRESA
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VOILAP

Tronzadora de doble cabezal
PRECISION TS2 de EMMEGI

VOILAP presenta PRECISION TS2, la tronzadora de doble cabezal de EMMEGI con 3
ejes controlados, cabezal mévil automatico y gestion electronica de angulaciones de 45°
interiores a 15° exteriores. La maquina ofrece 280 posiciones por grado y avance del disco
mediante dos cilindros oleoneumaticos.

Las protecciones locales automati-
cas de los cabezales de la tronzadora
PRECISION TS2, realizadas en policarbo-
nato resistente al rayado, son accionadas
por un cilindro neumatico con dispositivo
antiaplastamiento que anulala carga neu-
matica en fase de cierre. Estan montadas
lateralmente en un sistema deslizante
para proteger mejor al operador en cual-
quier operacion de corte.

El panel de control de este nuevo
equipo del fabricante EMMEGI, ergo-
nomico y extremadamente avanzado,

20

utiliza una pantalla tactil de 10,4” y un
software completamente personaliza-
doy con numerosas funciones creadas
especificamente para esta maquina,
en entorno MICROSOFT WINDOWS®.
Mediante la creacion de listas de corte
se optimiza el ciclo de elaboracion, lo
que permite reducir los desechos vy los
tiempos para las fases de carga y des-
carga de las piezas.

La tronzadora PRECISION TS2 se
puede equipar con mesa de rodillos
en cabezal movil, para carga y des-

carga estandar, y en cabezal fijo para
carga desde el lado izquierdo. Un to-
pe neumatico en el cabezal movil se
encuentra disponible para facilitar el
posicionamiento del perfil en esta mo-
dalidad de carga.

Otra de sus caracteristicas es el eje
virtual de inclinacién del cabezal de
corte, de forma que la inclinacion de
cada cabezal, hasta 15° hacia afueray
45° hacia adentro en ambas versiones,
de aluminioy PVC, se realiza con dos
guias circulares ubicadas sobre cuatro
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Panel de control, ergonémico,
con pantalla tactilde 10,4”.

Elbloqueo del perfil para el corte se realiza de forma sumamente
precisay segura a través de dos prensas horizontales.

pares de ruedas de acero. Esta solu-
cion, que ha sido patentada, permite
eliminar cualquier obstaculo en la zona
de corte, con la ventaja del posiciona-
miento y bloqueo del perfil, y ofrece
ademas unarigidez superior a los siste-

mas tradicionales. El posicionamiento

La etiquetadora industrial, opcional,
permite identificar cada perfil cortado con
caracteristicas identificativas provenientes
de lalistade corte.

Lainclinacion de cada cabezal, hasta
adentro en ambas versiones, de aluminio
guias circulares ubicadas sobre cuatro paresd

Suscribase aqui

mediante banda magnética absoluta
elimina la necesidad de la referencia
de los ejes y los tiempos de ciclo co-
rrespondientes.

Con la amplia disponibilidad de espa-
cio que permite el eje virtual, el bloqueo
del perfil para el corte se realiza de forma
sumamente precisa y segura a través de
dos prensas horizontales. Ante la necesi-
dad de bloqueo vertical, en particular para
cortes especiales, se encuentra disponi-
ble un sistema de prensas horizontales,
objeto de patente, que permite bloquear
verticalmente el perfil.

De manera opcional, la etiquetadora
industrial permite identificar cada perfil
cortado con caracteristicas identifica-
tivas provenientes de la lista de corte.
Ademas, la impresion del cédigo de
barras permite una facil identificacion
del perfil, especialmente util para las
posteriores fases de trabajo en centros
de mecanizado o en lineas de montaje

asistido. m

VOILAP IBERICA

SANT QUIRZE DEL VALLES
Barcelona - Espana
info.es@voilap.com
www.voilapdigital.com
WWW.somecopvc.com
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OPERA COMPANY

lanza una nueva pagina web
centrada en la conectividad
v el servicio al cliente

OPERA COMPANY estara presente en VETECO 2026 y en CONCRETA 2026 con el lan-
zamiento de su nueva pagina web como principal novedad. La plataforma incorpora herra-
mientas de consulta de compatibilidad con maquinaria y un area privada para asistencia,
documentacion y recursos formativos.

OPERA COMPANY ha presentado
sSu nueva pagina web, una plataforma
renovada que pone el foco en dos de
los aspectos mas importantes para sus
usuarios: lacompatibilidad de su software
con diferentes maquinas y la mejora de
la atencion al cliente a través de un area

privada y personalizada. La compahia,

presente en mas de 70 paises y con miles
de licencias implantadas en todo el mun-
do, continua asi reforzando su apuesta
por lainnovacion vy la digitalizacion de
Sus servicios.

Una de las principales novedades del
nuevo portal es la creacion de una sec-

cion especifica dedicada a las maqguinas

compatibles con el software OPERA.
Esta herramienta permite a los usuarios
consultar de forma rapida y sencilla qué
equipos pueden trabajar con las solu-
ciones de la compainia. Al seleccionar la
marca de una maquina, se despliega una
pantalla con el listado completo de los
distintos modelos y tipos compatibles,
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La nueva web de OPERA COMPANY
incorpora un buscador de compatibilidad
de maquinaria y un area privada para
mejorar el servicio a sus clientes.

ofreciendo una referencia actualizada y
de gran utilidad tanto para clientes ac-
tuales como para potenciales usuarios.

La nueva web también incorpora un
area reservada para clientes, concebida
como un espacio de gestién y soporte
integral. Desde esta zona privada, los
usuarios de OPERA pueden acceder a
Su propio entorno personal para enviar
solicitudes de asistencia técnicay co-
mercial, realizar el seguimiento de sus
consultas y acceder a documentaciony
recursos de apoyo relacionados con el
software. Entre estos recursos destacan
los videotutoriales y otros materiales for-
mativos, disefiados para facilitar el uso de
las soluciones de OPERA y ofrecer una
experiencia mas completay autbnoma a
los clientes.

Suscribase aqui

Larenovacion de la pagina web coinci-
de ademas con un intenso calendario de
actividades para la compafia, que estara
presente en dos de las principales citas
internacionales del sector de la cons-
truccion y de la industria. Del 10 al 13 de
noviembre, OPERA COMPANY participa-
raen VETECO, el salon de referencia en
ESPANA para la ventana, la fachada, la
proteccion solary el vidrio que se celebra
en IFEMA en MADRID, Espafa, y relne a
los principales fabricantes, distribuidores
y profesionales del sector. Laempresa es-
tard ubicada en el Pabellén 8, Stand 16,
donde mostrara las ultimas novedades
de su software y las nuevas funcionalida-
des de su plataforma digital.

Pocos dias después, del 18 al 21

de noviembre, la compafhia viajara a

™ fockhw
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OPORTO, en Portugal, para participar
en CONCRETA, una de lasprincipa-
les ferias portuguesas dedicada a la

arquitectura, la construccion, la inge-
nieriay el diseno. El certamen, que se
celebra en el recinto de EXPONOR en
OPORTO, se ha consolidado como uno
de los grandes escaparates de innova-
cién para el sector en la PENINSULA
IBERICA. Los visitantes podran en-
contrar a OPERA COMPANY en el
Pabellén 4 - Stand 401.

Con el lanzamiento de esta nueva
pagina web y su presencia en dos de
las ferias mas importantes de la in-
dustria, OPERA COMPANY reafirma
su compromiso de seguir ofreciendo
soluciones cada vez més avanzadas,
accesibles y adaptadas a las necesi-
dades de sus clientes.

En www.operacompany.com ya es-
ta disponible el nuevo sitio web de la
compafhia. m

OPERA COMPANY
SELARGIUS - Cerdena - Italia
info@operacompany.com

www.operacompany.com

FICHA DE EMPRESA
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COR 80 EVOLUTION,

lanueva ventanade CORTIZO
totalmente industrializada

Este sistema permite reducir tiempos de produccion de la mano de soluciones como el uso
de juntas de batiente premontadas o un diseno especial de poliamida.

El sistema COR 80 EVOLUTION sale al mercado con versiones de hoja oculta, semivista y vista.

CORTIZO presenta la nueva ven-
tana COR 80 EVOLUTION, una serie
abisagrada de aluminio de canal 16
destinada a la fabricacion industrial
de ventanas, puertas y balconeras
que llega al mercado acompafada de
un excepcional rendimiento térmico
(Uf desde 1,2 W/m2K). Este sistema
permite reducir considerablemente los

tiempos de produccion gracias a solu-
ciones como la utilizacion de juntas de
batiente premontadas o un disefio espe-
cial de poliamida que permite incluir la
junta central en el perfil sin necesidad de
colocarla manualmente.

Por otro lado, el uso de escuadras
de ensamblar y la disponibilidad de
una hoja tubular para usar bisagras de

fijacion directa agilizan el montaje de esta
serie, la cual también dispone de un inver-
sor central de hoja oculta de dos piezas que
facilita el acristalamiento en obra sin nece-
sidad de desmontar el perfil y el herraje.
La COR 80 EVOLUTION sale al mer-
cado en version de hoja oculta, hoja
vista o semivista y cuida la estética
con detalles como las opciones de
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JUNTAS PREMONTADAS EN LA HOJA

I POSIBILIDAD DE INCLUIR

BATIENTE CENTRAL INCLUIDA EN EL PERFIL
GRACIAS A UN DISENO ESPECIAL DE POLIAMIDA

OPCION DE HOJA TUBULAR PARA FIJAR
LAS BISAGRAS DIRECTAMENTE EN ELALA DE LA HOJA

FABRICACION

juntas en negro o gris, tapas en ne-
groy blanco o la posibilidad de ocultar
bisagras y drenajes.

En cuanto a sus prestaciones, el nue-
vo sistema de CORTIZO ha superado

Suscribase aqui

con éxito las pruebas realizadas enlos
bancos de ensayo, logrando una clasi-
ficacion Clase 4 (permeabilidad al aire),
Clase E1200 (estanqueidad al agua) y
Clase C5 (resistencia al viento). |

CORTIZO

PADRON

A Corufa - Espafna
marketing@cortizo.com
www.cortizo.com

FICHA DE EMPRESA
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GRADITEL SOLAR

Una nueva forma de disfrutar
de los espacios interiores

GRADITEL SOLAR SISTEMAS presenta THERMAL y BRISE 25, dos sistemas de cerramien-
to que ofrecen el maximo confort gracias a sus altas prestaciones de aislamiento térmico
y acustico y a una estética diferenciada, elegante y contemporanea.

Durante anos, los cerramientos con-
vencionales de vidrio templado de
8 y 10 mm han sido la solucién habitual
para cerrar terrazas y pérgolas biocli-
maticas, permitiendo crear espacios
mas luminosos, elegantes y protegidos

frente al viento y la lluvia.

32

Sin embargo, las necesidades actua-
les han evolucionado. Hoy los usuarios
buscan espacios mas confortables, efi-
cientes y estéticamente integrados en
la arquitectura de la vivienda. Ya no se
trata Unicamente de cerrar un espacio

exterior, sino de transformarlo en una

auténtica prolongacion del hogar que
pueda disfrutarse durante todo el afo.

Para responder a estas nuevas
exigencias, GRADITEL SOLAR
SISTEMAS, fabricante especia-
lizado en pérgolas bioclimaticas y
soluciones de exterior de alta gama,

Ir al Sumario
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presenta dos innovadores sistemas de
cerramiento desarrollados para cubrir
necesidades diferentes bajo una misma
filosofia de calidad, disefio e innovacion:
THERMAL y BRISE 25.

thermal: el maximo
nivel de aislamiento.

El nuevo sistema THERMAL ha si-
do desarrollado para quienes buscan
las méaximas prestaciones térmicas y
acuUsticas. Su principal diferencia res-
pecto a los cerramientos tradicionales
es laincorporacion de un sistema de
doble acristalamiento aislante con ca-
mara interior, una tecnologia utilizada

habitualmente en carpinterias de altas

Suscribase aqui

prestaciones que mejora notablemente el
confort, reduce el ruido exterior y aumen-
ta la eficiencia energética del conjunto.
La gran aportacion de THERMAL es
su capacidad de aislamiento. Gracias
a sudoble acristalamiento con camara
interior, reduce las pérdidas térmicas,
mejora el confort y disminuye notable-
mente el ruido exterior. El resultado es
un espacio mas confortable, eficiente
y aprovechable durante todo el ano.
THERMAL incorpora ademas una ex-
clusiva perfileriaintermedia estructural
que aportaunagranrigidez al conjunto,
permitiendo integrar el doble acrista-
lamiento sin renunciar a una estética

elegante y minimalista.

Uno de sus elementos mas inno-
vadores es el sistema de imanes de
precision entre hojas, que garantiza
una union uniforme y un cierre mucho
mas eficaz que los sistemas tradicio-
nales. Combinados con felpas técnicas
de alta densidad, crean una barrera al-
tamente efectiva frente al aire, al agua
y al polvo. El sistema incorpora carros
equipados con rodamientos calibra-
dos de acero inoxidable, garantizando
un deslizamiento suave, silencioso y
preciso incluso después de miles de
aperturasy cierres. Cada detalle ha si-
do disefiado para ofrecer la sensacion
de calidad y robustez propia de un pro-
ducto de alta gama.

FICHA DE EMPRESA
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GRADITEL SOLAR UNANUEVA FORMA DE DISFRUTAR DE LOS ESPACIOS INTERIORES

THERMAL puede instalarse con
guia inferior sobrepuesta o embuti-
da, permitiendo adaptarse tanto a
reformas como a proyectos de nue-
va construccion. Ademas, incorpora
una guia superior con compensador,
diseflada para absorber pequenas des-
viaciones estructurales y garantizar
un funcionamiento perfecto incluso en

cerramientos de grandes dimensiones.

brise 25: diseno arquitectoni-
co y proteccion solar.

Juntoa THERMAL, GRADITEL SOLAR
presenta también el nuevo cerramien-
to deslizante abatible BRISE 25, una
solucion inspirada en los sistemas
arquitectonicos BRISE SOLEIL utili-
zados en los proyectos mas exclusivos
de la arquitectura contemporanea.
BRISE 25 sustituye el vidrio tradicional

por una elegante composicion de
perfiles horizontales de aluminio
de 25 x 25 mm con acabado efecto
madera, distribuidos mediante una
modulacion uniforme de tubo de
25 mmy separacion de 40 mm.
Esta configuracion crea una estética
arquitecténica modernay sofistica-
da, permitiendo el paso controlado de
laluz y del aire, al tiempo que aporta
privacidad, proteccion solar y unaima-
gen exclusiva de gran impacto visual.
El resultado es un cerramiento ligero,
elegante y funcional que transforma
cualquier pérgola o espacio exterior en
un entorno de disefio contemporaneo,
manteniendo la robustez y la cali-
dad constructiva que caracterizan a
GRADITEL SOLAR SISTEMAS.
Aligual que THERMAL, el sistema
BRISE 25 incorpora rodamientos

THERMAL y BRISE 25, dos sistemas
de cerramiento que ofrecen el maximo
confort gracias a sus altas prestaciones
de aislamiento térmico y acustico.

calibrados de acero inoxidable y una
estructura disefada para garantizar
estabilidad, durabilidad y un funciona-
miento perfecto durante afos.

apertura total
sin obstaculos.

Tanto THERMAL como BRISE 25
incorporan un sistema deslizante aba-
tible que permite desplazar las hojas
y abatirlas completamente hasta 90°,
quedando recogidas y apiladas orde-
nadamente en uno de los laterales. Esta
solucion permite abrir practicamente el
100% del hueco, eliminando barreras
visuales y creando una conexion total
entre el interior y el exterior cuando se
desea disfrutar del espacio completa-
mente abierto.

Ademas de facilitar la ventilacion y el
acceso, el sistema permite una limpieza
comoda de todas las hojas y una gran
flexibilidad de uso durante todo el afo.
La combinacion de apertura total, dise-
fio minimalista y maxima funcionalidad
convierte tanto a THERMAL como a
BRISE 25 en soluciones ideales para
quienes buscan disfrutar de sus espa-
cios exteriores sin limitaciones.

Con el lanzamiento de THERMAL
y BRISE 25, la empresa GRADITEL
SOLAR SISTEMAS amplia su gama
de cerramientos premium ofrecien-
do dos conceptos completamente
diferentes. Mientras THERMAL esta
orientado a quienes buscan el maxi-
mo aislamiento, confort y eficiencia
energética, BRISE 25 ha sido conce-
bido para quienes priorizan el disefio
arquitectonico, la proteccion solary
la integracion estética. B

GRADITEL SOLAR SISTEMAS
HUMANES DE MADRID

Madrid - Espana
comercial@graditelsolar.com

www.graditelsistemas.com
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PERSAX

ce

ebra su 50 Aniversario

con la calidad como premisa

La compania PERSAX reuni6 a toda su plantilla y a sus acompanantes en una gala conce-
bida como un homenaje a las personas, al compromiso con la calidad y a la continuidad de
un proyecto industrial que mira ya hacia los préoximos 50 afnos.

Con motivo de su 50 aniversario,
PERSAX reunio a todo su equipo en una
gala concebida como un reconocimiento
alas personas que han hecho posible su
evolucién durante cinco décadas.

La velada puso de manifiesto que el
crecimiento de PERSAX no se explica
solo por la innovacion o el desarrollo in-
dustrial, sino, sobre todo, por su mayor

patrimonio: las personas.

una historia de evolucion.
Desde su fundacién en 1976, PER-

SAX ha acompafiado la transformacion

del sector de la proteccion solar y del

cerramiento.

Laincorporacion de nuevas tecno-
logias, la ampliacion de sus lineas de
producto, el desarrollo de soluciones
cada vez mas eficientes y la apuesta
constante por lainnovacién han mar-
cado una trayectoria de crecimiento
sostenido. Sin embargo, durante la gala
quedo patente que existe un princi-
pio que continla siendo el mismo que
hace cincuenta anos: la calidad, no
solo como resultado final del produc-
to, sino como una forma de entender
el trabajo. Una filosofia que la com-
pafiia ha querido resumir en el lema
creado para esta conmemoracion:
“Fabricamos calidad, inspiramos confort.”

Tras la proyeccion de un video que
recorrio la evolucion de la empresa,
la direccion centré su intervencion en
agradecer el compromiso de todas las
personas que han formado parte de
esta historia.

Uno de los momentos mas emo-

tivos de la noche fue la entrega de

Ir al Sumario
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PERSAX™

PERGAX®

e cotot aanen

if
reconocimientos a empleados que re-
presentan diferentes valores de la cultura
de PERSAX. La empresa quiso destacar
actitudes que han definido su identidad
durante cinco décadas:

® | atrayectoria.

® | espiritu PERSAX.

® [|saberhacer.

® E| compromiso operativo.

® | a capacidad de representar la mar-
ca como auténticos embajadores.

Estos cinco reconocimientos refle-
jan que el éxito de una organizacion no
depende Unicamente de los resultados,
sino también de las personas que la
construyen cada dia.

La galareservo uno de sus momentos
mas simbodlicos para la entrega a todos
los empleados de una botella de aceite de
oliva virgen extra procedente de la finca
familiar anexa a la empresa.

No fue unregalo elegido por casualidad.
Se trataba de un aceite de cosecha tem-
prana, recolectado durante la madrugada
para preservar todas sus cualidades. Un
producto elaborado con paciencia, res-

Suscribase aqui

d
peto por los tiemposy atencion al detalle.
Valores que representan la manera en la
que PERSAX entiende su propio trabajo.
Durante la entrega se recordd que la
empresay esos olivos han crecido bajo la
misma luz del Mediterraneo, una metafora

ligada al territorioy al origen de la compafiia.

tres familias,
un mismo proyecto.

Otro de los momentos mas represen-
tativos de la celebracion fue el brindis
protagonizado por representantes de las
tres familias fundadoras, que pusieron voz
atres conceptos: ellegado, la continuidad
y el futuro. Un gesto que simbolizd la union
de un proyecto empresarial capaz de evo-
lucionar generacion tras generacion sin
perder los valores que le dieron origen.

Las intervenciones también rindieron
homenaje a quienes iniciaron este cami-
no hace cincuenta afios y a quienes yano
estan, pero cuyo legado sigue formando
parte de laidentidad de PERSAX.

El cierre del acto dejo un mensaje

claro: el verdadero éxito de una em-

‘I~ Brindis de represen es
de |as tres familias funda@@ras.

presa familiar no es solo alcanzar los
cincuenta afos, sino hacerlo con la
ilusion, el talento y la capacidad para
seguir construyendo el futuro.

Con la segunda y la tercera gene-
racion plenamente implicadas en la
continuidad del proyecto y un equipo
humano consolidado, PERSAX afronta
una nueva etapa manteniendo intacto
el compromiso que ha guiado toda su
trayectoria: fabricar con calidad para
seguir inspirando confort.

Cincuenta afios después de su fun-
dacion, PERSAX sigue demostrando
que lainnovaciony el crecimiento solo
tienen sentido cuando se apoyan en
valores sélidos. Los mercados cambian
y los productos evolucionan, pero la
esencia permanece: hacer las cosas

con calidad. m

PERSAX - PERSIANAS PERSAX
VILLENA - Alicante)

Espana

central@persax.es

export@persax.es-

WWww.persax.es
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de retencion y accesorios

para

ouertas cortatuego

DICTATOR ofrece una gama de sistemas de retencion y accesorios para puertas cortafuego
que integra unidades de control, detectores, electroimanes, placas de anclaje, selectores
de cierre y soluciones para entornos ATEX, con soporte técnico durante las distintas fases

del proyecto.

DICTATOR desarrolla una gama de
sistemas de retencion y accesorios pa-
ra puertas cortafuego concebida para
mantener las hojas abiertas en condi-
ciones normales de uso y garantizar su
cierre automatico en caso de incendio.
La propuesta reune los distintos compo-
nentes necesarios para configurar una
instalacion completa: unidades centrales
para control y alimentacion, detectores
de humo y calor, electroimanes de re-

tencion, placas de anclaje, selectores de

Dispositivo CENTRAL RZ-24.

cierre para puertas de dos hojas y acce-
sorios como pulsadores de desbloqueo.
La gama contempla también soluciones
especificas para entornos ATEX.

La actividad de DICTATOR se cen-
tra en soluciones para automatizacion
de puertas y portones, asi como en
sistemas asociados a proteccion con-
traincendios. Desde 1980, la empresa
trabaja con accionamientos modula-
res y accesorios configurables para

adaptar cada instalacion a las exigen-

cias del proyecto. La compafiia ofrece
soporte durante la planificacion, insta-
lacion, puesta en marcha, aceptacion
y mantenimiento del sistema, ademas
de asesoramiento para el marcado CE.

Uno de los elementos de control de
la gama esla CENTRAL RZ-24, una
unidad de retencion “todo en uno”
destinada al control y alimentacion
del sistema. El equipo esta testa-
do y aprobado por el DIBT, Instituto
Aleman de Tecnologia de la Construc-

Electroiman de retencion antideflagrante.

Ir al Sumario
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cion, conforme a lanorma EN 14637,
Con una potencia de 900 mA, permi-
te gestionar sistemas de retencion
desde una unica unidad e integra fun-
ciones de alimentacion, evaluacion
de detectores, reseteo e interruptor
de desbloqueo manual. Su disefio in-
corpora espacio interior para anadir
componentes adicionales, como pla-
cas derelés o fuentes de alimentacion
de emergencia, y es apto para siste-
mas de retencion antideflagrantes.

En deteccion, DICTATOR incluye el
detector de humo RM 4000, un de-
tector dptico testado segun la norma
EN54-7y disenado paratrabajar enran-
gos de temperaturade -40°C a +70 ©C.
El dispositivo funciona en combinacion
con CENTRAL RZ-24, que lo alimentay
evalua simultaneamente. Su recamara
y sus algoritmos de filtrado reducen fal-
sas alarmas, mientras que la entrada de
particulas en suspension en la camara
activa el estado de alarma para provo-
car el cierre de la puerta cortafuego.
El equipo prescinde de relé interno e
incorpora un indicador LED bicolor,
rojo y amarillo, visible a 3600,

La gama de deteccidon se completa
con el detector de calor WM 4000 y
con el detector de humo RM 30001S EX
y el detector de calor WM 3000IS EX,
desarrollados para zonas con riesgo
de explosion.

Elapartado de retencion se articula me-
diante unaamplia gama de electroimanes
fabricados en ALEMANIA, disefiados pa-
ra mantener abiertas puertas cortafuego
y liberarlas automaticamente en caso de
emergencia. Las series S, K, Q R, RIl, F, FT,
U, FB, RMy ST cubren distintas necesida-
des de montaje en suelo, techo, pared o
encastrado. Segun la configuracion, pue-
denincorporar cajas de bornes laterales,
proteccion IP 65, pulsadores integrados,
contactos de estado o conexiones tipo
jack de 4 pines.

Suscribase aqui

Electroimanes de retencion FT.

Para aplicaciones que requieren capa-
cidad de retencion en espacios reducidos,
DICTATOR dispone de electroimanes
rectangulares EM FH. La gama también
incluye electroimanes antideflagrantes
para zonas ATEX 1, 2,21y 22, con ver-
siones capsuladas herméticamente y
opciones de conexion mediante caja de
bornes o cable directo.

Las placas de anclaje completan la
funcion de los electroimanes y permiten
alcanzar la fuerza de retencion especifi-
cada en cada sistema. DICTATOR ofrece
la serie G, con cojinete de goma flexi-
ble; la serie W, con articulacién angular;
y la serie T, telescopica y con amortigua-
cion, para adaptarse a distintas condi-
ciones de montaje.

En puertas cortafuego batientes
de doble hoja, el orden de cierre re-
sulta determinante para asegurar el
correcto sellado del conjunto. Para esta
aplicacion, DICTATOR incorpora selec-
tores de cierre testados segun la norma
DINEN 1158. Lagamaincluye SR 90, equi-
pado con brazo telescopico, y SR 2000,
instalado de forma oculta bajo el marco
paraintegrarse en el disefio de la puerta.

Placa de anclaje serie T.

Selector de cierre SR 2000.

Selector de cierre SR 90.

Elsistema se completa conretenedores
de puerta, cerrojos térmicos y pulsadores
de desbloqueo, orientados a asegurar
un cierre fiable y sin holguras en situa-
cionde incendio. En conjunto, lagamade
DICTATOR permite configurar soluciones
de retencioén para puertas cortafuego
mediante componentes normalizados,
opciones de deteccion especificas y ac-
cesorios adaptados tanto a instalaciones
convencionales como a entornos con

riesgo de explosion.

DICTATOR ESPANOLA
SANTA PERPETUA DE MOGODA
Barcelona - Espana
dictator@dictator.es

www.dictator.es

FICHA DE EMPRESA

39


https://www.vidrioperfil.com/es-es/contacto
https://www.vidrioperfil.com/es-es/dictator-espanola

MASTER ITALY

‘efuerza su presencia en
—SPANA Y AMERICA LATINA

Crece la presencia internacional de MASTER ITALY en los mercados de habla hispana. Un camino
de desarrollo comercial y técnico que en los ultimos anos ha llevado a la empresa a consolidar su
presencia en ESPANA y a acelerar el crecimiento en los mercados de AMERICA CENTRAL y del
SUR, con una organizacion cada vez mas estructurada y una red de profesionales especializados.

Elobjetivode MASTER ITALY en estos '|po |be

afos ha sido crear un area estratégica Ob ndo, sal

capaz de englobar a todos los principales
mercados de habla hispana, incluyendo
también a PORTUGAL y BRASIL, reali-
dades historicas y comercialmente muy
vinculadas al mercado latinoamericano.
Un proyecto que hoy cuenta con el
compromiso de un equipo internacional
compuesto por figuras comerciales y
técnicas especializadas: José Antonio
Sanchez, SPAIN sales manager, una fi-
gura de gran experiencia en el mercado
espafol; Antonio Espinar, technical
sales representative, recientemente
incorporado al equipo como promotor
técnico para ESPANA y PORTUGAL;
Amin Martinez, technical sales
representative dedicado a los princi-
pales mercados de habla hispana como
MEXICO, COLOMBIA y ECUADOR; y
Miguel Obando, CENTRO AMERICA Grassi proviene de una trayectoria en los mercados del NORTE de AFRICA.
y CARIBE sales area manager. interna en la empresa desarrollada en Posteriormente, tuve la oportunidad de
‘Desde hace 3 anos seguimos mante- elareatécnicay enlaasistencia técni- orientar mi carrera hacia el area comer-
niendo un crecimiento de dos digitos en cade MASTERITALY, unaexperiencia cial, con el deseo de reforzar la presencia
estos mercados -explica Silvio Grassi, que le ha permitido adquirir con los de MASTER ITALY en los mercados de
regional sales manager de MASTER afos un conocimiento profundo de los CENTRO AMERICA y SUDAMERICA.
ITALY-, una sehal evidente de que la or- mercados internacionales y de las ne- Desde hace cuatro afios superviso todo
ganizacion construida a lo largo del tiempo cesidades de aplicacion delos clientes. el continente americano y nuestro objetivo
y la presencia directa en estas zonas estan “‘Comencé mi trayectoria como pro- principal ha sido consolidar la presencia
dando resultados concretos”. motor técnico, trabajando también en los mercados de habla hispana”.
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Segun Grassi, el disefio italiano
representa hoy en dia uno de los ele-
mentos distintivos mas valorados. “E/
minimalismo, las grandes aperturas y
la atencion estética requieren solucio-
nes tecnoldogicamente avanzadas. El
diserio italiano sigue teniendo un atrac-
tivo fortisimo en estos mercados. En un
mundo lleno de ofertas, lo que marca la
diferencia es la capacidad de proponer
un valor afiadido real desde el punto de
vista estético, de disefno y tecnologi-
co”. Un posicionamiento que MASTER

Suscribase aqui

MASTERIITALY participgen€OLOMBIA enel ciclo de talleres —_—
técnicos SISTEMAS VIDRIADOS DE ALTO DESEMPENO.

ITALY respalda a través de un cons-
tante apoyo técnico y comercial. “No
nos limitamos a la entrega del producto.
Acompafiamos a los clientes en todas
las fases: desde la presentacion preli-
minar hasta la aplicacion final. Nuestros
representantes técnicos y comerciales
estan listos para responder a cualquier
necesidad de disefio y aplicacion”.

La presencia internacional de
la empresa también se refleja en
su participacion en los eventos fe-
riales mas importantes del sector,

como GLASSTECH MEXICO, en
MEXICO D.F., VETECO en MADRID
y GLASSBUILD AMERICA en los
ESTADOS UNIDOS, oportunidades es-
tratégicas para consolidar relaciones
comerciales y presentar soluciones de
alto contenido tecnologico y de disefio. B

MASTER ITALY
CONVERSANO
Bari- Italia
info@masteritaly.com

www.masteritaly.com
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PRODIM

| a solucion de PROLINER V9
para la planimetria del viario

En el mundo de la transformacion del vidrio, donde la precision lo es todo, incluso un solo
milimetro puede marcar la diferencia entre una instalacion impecable y un error costoso. La
planimetria no es s6lo una cuestion estética: es la base invisible que determina si el vidrio
encajara perfectamente, reflejara con claridad o resistira las tensiones estructurales a lo

largo del tiempo.

Conlatecnologia FLATNESS CHECK 2.0
integrada en PROLINER V9, el sistema
de medicién del vidrio de PRODIM, los
fabricantes pueden verificar la planitud
de la superficie de instalaciéon antes
o durante la medicién (por ejemplo, al
medir una barandilla de vidrio) y utilizar
el valor Z para obtener informacion mas
detallada sobre las condiciones de la
superficie.

FLATNESS CHECK 2.0 no es una
herramienta de medicién mas: es la
solucion mas avanzada del sector. Su
tecnologia permite analizar la planitud
de las superficies en tiempo real con
una precision de nivel milimétrico. Lo

que realmente la diferencia es su velo-

cidad. A diferencia de otros sistemas
que requieren pasos adicionales y ra-
lentizan el flujo de trabajo, FLATNESS
CHECK 2.0 se integra perfectamente
en el proceso de medicion. La verifica-
ciénde laplanitud deja de ser una tarea
independiente y pasa a formar parte
natural del trabajo diario.

Con esta herramienta, los fabricantes
de vidrio pueden:

® Medir superficies de formainmediata
y sininterrupciones.

® Detectar desviaciones con precision
milimétrica antes de la instalacion.

® Realizar ajustes sobre lamarcha para
garantizar un resultado perfecto desde el

primer intento.

Medicion en el sitio.

Estas ventajas son fundamentales en
aplicaciones como las que se muestran

a continuacion.

Vidrios con un ajuste
perfecto para cocinas.

En el segmento de las cocinas de alta
gama, los paneles de vidrio para reves-
timiento deben combinar estéticay
funcionalidad. Sin embargo, las paredes
rara vez son perfectamente planas. Pe-
quefias ondulaciones o irregularidades
pueden provocar huecos visibles, una
adhesién deficiente o incluso tensiones
que generen grietas con el tiempo.

Con FLATNESS CHECK 2.0, los profe-

sionales pueden analizar la superficie de

Visualizacion en el dispositivo.
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la pared en cuestion de segundos 'y
detectar cualquier desviacion. Esto
permite ajustar soportes o paneles
antes de lainstalacion, garantizar una
adhesion uniformey lograr un acaba-
doimpecable y duradero.

Espejos de pared a pared
para banos.

Los espejos de pared a pared son
un elemento distintivo de los bafos
de lujo. Sin embargo, su rendimiento
depende completamente de la plani-
metria de la pared. Incluso pequefias

Resultado en el software.

5.2

4.8

2.4
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Dimensiones  mm
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PRODIM

FLATNESS CHECK 2.0, integrado
en PROLINER V9, permite verificar la
planitud en tiempo real con precision

milimétrica, optimizando instalaciones
de vidrio, detectando desviaciones
y garantizando acabados perfectos,
duraderos y eficientes.

irregularidades pueden provocar hue-
cos visibles, reflejos distorsionados o
problemas de adhesion.
FLATNESS CHECK 2.0 permite
analizar toda la superficie en tiempo
real e identificar incluso las desvia-
ciones mas pequenas. El resultado
es unainstalacion perfectamente
alineada, con reflejos nitidos y una
mayor durabilidad gracias a una dis-
tribucion uniforme de las tensiones.
Para los espejos personalizados de
gran formato, medir la planimetria
Nno es una opcion, sino un requisito

indispensable.

En resumen, sin una planimetria ade-
cuada, incluso el vidrio de mayor calidad
no ofrecera el rendimiento esperado.
FLATNESS CHECK 2.0 de PROLINER V9
elimina las suposiciones y permite a los
fabricantes trabajar con la precision que
sus clientes exigen en cada proyecto.
En un mercado donde la excelencia es
obligatoria, esta herramienta resulta in-
dispensable. ®

PRODIM INTERNATIONAL
HELMOND - Paises Bajos
info@prodim-systems.com

www.prodim-systems.com
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KOMMERLING

Puertas correderas de

PVC

paraterrazasy |jardines

KOMMERLING ofrece con PREMIDOOR76, PREMIDOOR76 LUX y PREMISLIDE76 una gama
de puertas correderas de PVC para grandes huecos, diseiiada para optimizar el espacio,
favorecer la entrada de luz y mejorar el aislamiento.

Abrir una vivienda hacia una terraza
o unjardin parece una decisiéon sencilla

hasta que llega el momento de elegir

la puerta. Bajo la denominacién gené-

rica de corredera conviven sistemas
con mecanismos, prestaciones y usos
diferentes. La dimension del hueco,
el espacio disponible y el aislamiento
requerido determinan qué solucién re-

sulta mas adecuada.

44

KOMMERLING, empresa dedicada al
desarrollo de sistemas de perfiles de PVC
para ventanasy puertas, articula su oferta
para estas aplicaciones a partir de varias
tipologias: CORREDERAS TRADICIO-
NALES, ELEVADORAS y SLIDE. Todas
comparten el desplazamiento lateral de las
hojas, pero difieren en la manera de cerrar,
soportar grandes superficies acristaladas
y limitar la entrada de aire y agua.

La CORREDERA TRADICIONAL
sigue siendo la opcion mas recono-
cible. Las hojas se mueven sobre
carriles paralelos y no invaden el es-
pacio interior durante la apertura. Esa
caracteristica permite instalarla en
salones, cocinas o dormitorios en los
que una hoja abatible dificultaria la
distribucién del mobiliario o reduciria
la superficie util.
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Su funcionamiento es sencillo y re-
quiere un mantenimiento limitado.
A cambio, el contacto entre la hojay el
marco no alcanza normalmente la pre-
sion que ofrecen otros sistemas. Por
ese motivo, sus prestaciones de aisla-
miento y estanqueidad suelen quedar
por debajo de las correspondientes a
soluciones con mecanismos de cierre
mas complejos.

La CORREDERA ELEVABLE res-
ponde a otra escala: al girar la manilla,
la hoja se eleva ligeramente antes
de desplazarse, un mecanismo que
facilita el movimiento de elementos
de mayores dimensiones y permite
incorporar amplias superficies acris-
taladas sin renunciar a un manejo
controlado. PREMIDOOR76 pertene-
ce a esta categoriay esta concebida
para grandes huecos de acceso a te-
rrazas y jardines, donde la entrada de
luz y la continuidad visual con el exte-
rior adquieren especial relevancia, al
tiempo que su funcionamiento eleva-
dor mejora el cierre y la estanqueidad
frente a una corredera convencional.

PREMIDOOR76 LUX introduce una

variacion en la hoja fija. La reduccion

Corredera paralela PREMISLIDE76.

Corredera elevadora
PREMIDOORY76 LUX.

de la seccion visible del perfil au-
menta la presencia del vidrio y
disminuye el impacto visual del
PVC. No cambia la l6gica de aper-
tura, pero si la percepcion del
cerramiento desde el interior.
PREMISLIDE76 es una corre-
dera paralela. Su mecanismo
combina el movimiento lateral con
una maniobra de cierre que apro-
ximay presiona la hoja contra el
marco. El objetivo es conservar la

Suscribase aqui

facilidad de desplazamiento de una
correderay, al mismo tiempo, mejorar
la hermeticidad.

Esta solucion ocupa una posicion
intermedia entre la corredera tradicio-
nal y los sistemas practicables. Esta
destinada a proyectos en los que se
busca aprovechar el espacio, reducir
las infiltraciones de aire y mejorar la
estanqueidad al agua sinrecurrir auna
apertura abatible convencional.

Las diferencias entre estos sistemas
también se reflejan en el aislamiento.
Las puertas practicables han ofrecido
historicamente mejores resultados por
la presion ejercida sobre las juntas al
cerrarse. Laincorporacion de mecanis-
mos elevadores y SLIDE hareducido esa
distancia, aunque el comportamiento
final depende de la configuracion com-
pleta del cerramiento.

El vidrio forma parte de esa ecuacion.
Los dobles o triples acristalamien-
tos con vidrios bajo emisivos ayudan
a limitar las pérdidas de energiay a
estabilizar la temperatura interior. En
viviendas sometidas a una radiacion
solar intensa, los vidrios de control so-
lar pueden reducir la entrada de calor
durante el verano sin eliminar la ilumi-
nacion natural.

La eleccion no depende, por tanto,
de una Unica prestacion. El tamafio del
hueco, la frecuencia de uso, la orienta-
cion de lafachadayla composicion del
acristalamiento deben analizarse con-
juntamente. La corredera deja asi de
ser una categoria Unica para conver-
tirse en una familia de soluciones con

respuestas técnicas diferenciadas. @

KOMMERLING

PROFINE IBERIA
CAMARMA DE ESTERUELAS
Madrid

Espana

info@kommerling.es
www.kommerling.es
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Especial

PROTECCION
SOLAR ¢ oo

La proteccion solar deja
de serunaccesorioy entra
en la estrategia energetica

La proteccion solar esta dejando de ocupar un papel secundario en los edificios. Persianas,
toldos, venecianas, screens y pérgolas se integran cada vez mas en la envolvente para
reducir el sobrecalentamiento, mejorar el confort y limitar el uso de la climatizacion. El
mercado avanza, ademas, hacia sistemas automatizados, soluciones para rehabilitacion y
productos capaces de cubrir superficies acristaladas de mayores dimensiones.

El principal cambio se produce en
la proteccion exterior. Al detener la
radiacion antes de que atraviese €l vi-
drio, estos sistemas ayudan a reducir
la entrada de calor y los picos de refri-
geracion. Las soluciones interiores, por
su parte, siguen desempefiando una
funcion importante en el control de la
luz, el deslumbramiento y la privacidad.

Estaevolucion obligaavalorar cadains-
talacion como un conjunto. La orientacion
del edificio, el tipo de vidrio, el tamafo
del hueco, el tejido, el viento y el sistema
de control condicionan el resultado. La
persiana enrollable aporta oscuridad y
robustez; la veneciana exterior permite
regular la entrada de luz; el screen ZIP
combina proteccion, visibilidad y estabi-

Ir al Sumario
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lidad;y el toldo crea sombra sin cerrar por
completo el espacio.

La automatizacion cambia también el
funcionamiento de estos productos. El
motor deja de ser solo una alternativa al
accionamiento manual y se conecta con
sensores, aplicacionesy sistemas de ges-
tion del edificio. La posicion de persianas,
toldos o lamas puede ajustarse segun la
radiacion, latemperatura, el viento, lahora
del dia o la ocupacion.

Esta gestion permite coordinar la pro-
teccion solar con la climatizacion, la
iluminaciony la ventilacion. Sin embargo,
una configuracion incorrecta puede ce-
rrar los sistemas cuando no es necesario,
reducir laentrada de luz natural o aumen-

tar el uso de iluminacion artificial.

Suscribase aqui
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ESPECIAL PROTECCIONSOLAR (Primeraparte)

La programacion, el mantenimientoy la
posibilidad de control manual pasan asia
formar parte de la prestacion.

La alimentacion solar gana presencia
en edificios sin instalacion eléctrica previa
y en proyectos de rehabilitacion. La com-
binacion de panel, bateriay motor permite
instalar persianas, toldos, screens o cor-

tinas sin realizar grandes obras ni tender

nuevos cables. Su funcionamiento, no
obstante, depende de la orientacion,
las sombras, la temperaturay la fre-

cuencia de uso.

Grandes huecos
y menor impacto visual.

El aumento de las superficies

acristaladas impulsa sistemas de

mayores dimensiones y componentes
cada vez menos visibles. Los screens
ZIP concentran buena parte de esta
evolucidén gracias a un guiado lateral
que mantiene el tejido sujeto y mejora
su estabilidad.

Los nuevos desarrollos buscan au-
mentar los anchos, reducir el tamano
de los cajones, reforzar las guias e
integrar los mecanismos en dinteles,
techos y fachadas. Esta tendencia
acerca la proteccion solar alaingenie-
riade la envolvente, ya que el resultado
depende también de los anclajes, el
drenaje, el aislamiento, el cableado y
el acceso para mantenimiento.

La instalacién adquiere, por tan-
to, mas importancia. Fabricantes,
instaladores, carpinteros, fachadistas
y electricistas deben coordinarse des-
de las primeras fases del proyecto. La
calidad del producto puede perderse si
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la fijacion, la programacion o el mante-

nimiento no son adecuados.

Rehabilitacion
y espacios exteriores.
Larehabilitacién aparece como uno de
los principales campos de crecimiento.
Los edificios existentes necesitan solu-
ciones compactas, motores con bateria
o energia solar y sistemas que puedan
instalarse con poca obra. También ganan
peso las guias de menor secciony los
productos compatibles con ventanas de
aluminio, PVC o madera.

Suscribase aqui

Las restricciones de las co-

munidades de propietarios, la
proteccion del patrimonio y la
uniformidad de las fachadas pue-
den dificultar estas actuaciones.
Por ello, la facilidad de montaje,
la reversibilidad y el control de los
puentes térmicos se convierten en
aspectos decisivos.

Las pérgolas, cubiertas texti-
les y toldos evolucionan, al mismo
tiempo, hacia sistemas que per-
miten utilizar durante mas meses

terrazas, patios y espacios de

hosteleria. Algunas incorporan ilumi-
nacion, calefaccion puntual, drenaje,
cerramientos laterales o generacion
fotovoltaica.

Esta ampliacion de funciones exige
explicar con claridad sus limites. Una
pérgola puede ofrecer sombray cierta
proteccion frente a la lluvia o el viento,
pero no tiene necesariamente las pres-
taciones de aislamiento y estanqueidad
de un cerramiento convencional.

El mercado de la proteccion solar en-
tra asien una etapa de mayor madurez.
El producto sigue siendo importan-
te, pero también lo son el calculo, la
instalacion, la automatizacion, el man-
tenimiento y la documentacion de las
prestaciones. La evolucion apunta ha-
cia soluciones capaces de responder
al calor, los grandes acristalamientos,
la rehabilitacion y el aprovechamiento
de los espacios exteriores.

A continuacion les presentamos una
seleccion de empresas con productos
dedicados a la proteccién solar. p
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ESPECIAL PROTECCION SOLAR (Primeraparte)

SIPLAN
Novedades en pérgolasy cofres

Nueva pérgola pergo rain plus.

PERGO RAIN PLUS es lanueva pérgola de lona ten-
sada para lluvia de SIPLAN, especialmente diseflada
para cubrir grandes espacios con una estética moder-
nay la garantia de la familia PERGO-RAIN; creando un
espacio funcional y acogedor todo el afio.

El disefio ha priorizado las lineas limpias y elegan-
tes, con una parte frontal que oculta las guias y ofrece
una estética sin elementos que interrumpan las lineas
rectas. Los perfiles de la estructuray los palillos estan
reforzados para cubrir espacios de hasta 36 metros
cuadrados con un solo moédulo, consiguiendo unalinea
maxima de 6 metros, o bien 8 metros de salida maxima.

El sistema se caracteriza por un montaje sencillo y
un mantenimiento facil. Su disefio en modulos Unicos
sin empalmes agiliza la instalacion y reduce posibles
puntos de debilidad. Ademas, el anclaje oculto al sue-
lo mejora la estética del conjunto y permite incorporar
cerramientos verticales de lona o vidrio, asi como un

tejadillo de proteccion.

El sistema evacua el agua a través de los pilares y ha
superado ensayos de embolsamiento segun UNE-EN
1933, alcanzando Clase 2 con una inclinacion minima
de 5 grados. Esta menor pendiente facilita su instala-
cion en espacios con altura limitada. Ademas, cuenta
convalidacion de resistenciay seguridad frente al vien-
to segun UNE-EN 13561:2015, con Clase 3.

Posibilidad de iluminacion LED en los palillos me-
diante difusores integrados en el perfil, con conexiones
sencillas y rapidas plug and play (enchufar y listo).

Las opciones de montaje del sistema se adaptan a
un amplio rango de espacios, tanto en hosteleria co-
mo en entornos particulares, con instalacion de pared

a porteria, entre paredes, autoportante o en voladizo.

Gama de cofres de brazos articulados.

La nueva gama de cofres de brazos articulados
amplia el catalogo con soluciones para espacios ex-
teriores orientadas a usuarios e instaladores. Estos

sistemas protegen la lona al recogerla dentro de la

grgola PERGO RAIN PLUS.
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Cofre D-40.

perfileria de aluminio, prolongando la vida util del tejido.
Ademas, el disefio del cofre ayuda a reducir la entrada
de agua, incluso con lluvia oblicua, manteniendo los
componentes interiores mejor aislados frente a las in-
clemencias meteorolodgicas.

Suscribase aqui

Una de las principales ventajas de estos sistemas es
la proteccion adicional de la lona, que queda recogida
dentro de la perfileria de aluminio y prolonga la vida util
del tejido. El disefio del cofre también ayuda a limitar
la entrada de agua, incluso con lluvia oblicua, mante-
niendo mejor protegidos los componentes interiores.
Ademas, los sistemas de proteccioén exterior favorecen
el confort térmico del edificio, reducen los cambios de
temperatura en elinterior y contribuyen al ahorro ener-
gético en climatizacion.

La garantia de la marca SIPLAN se basa en una
apuestairrenunciable por la calidad, respaldada por
ensayos técnicos exigentes conforme a las norma-
tivas europeas e ISO. Ningun producto se lanza al
mercado sin verificar previamente su resistencia al
viento y su durabilidad, requisitos fundamentales en
sistemas que deben ofrecer la maxima seguridad y
fiabilidad a los usuarios.

Finalmente, DINASTY COLLECTION eslaincorporacion
mas reciente ala gama de cofres de brazo articulado. Pre-
sentada como novedad en 2026, esta familia se caracteriza
por sus lineas rectas, estética minimalista y adaptacion a
construcciones contemporaneas.

Aligual que la gama K-SET, permite integrar ilumi-
nacion LED en los brazos y en el perfil del cofre, ofrece
anclajes a pared o techo y esta disponible con accio-
namiento manual o motorizado. La colecciéon incluye
los modelos D40, con brazos en los extremos y salidas
de hasta 4 metros; D30, de disefno versatil para salidas de
hasta 3 metros; D25, para salidas de hasta 2,5 metros; y
MINICOFRE D, un cofre de brazo de punto recto concebido
para aplicaciones en ventana.

La gama de cofres de brazos articulados ofrece dis-
tintas soluciones técnicas y estéticas para adaptarse
a diferentes necesidades de instalacion. Incluye los
sistemas K-SET, caracterizados por sus lineas curvas
y disefio atemporal; K-SET 35, un sistema multibrazo
con salidas de hasta 4 metros y cajén de aluminio con
inclinacion regulable; K-SET 30, con brazos situados en
los extremos y salidas de hasta 3,5 metros; y K-SET 25,
un cofre compacto para salidas de hasta 2,5 metros.l

www.siplan.com

FICHA DE EMPRESA
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ESPECIAL PROTECCION SOLAR (Primeraparte)

ALUMINIOS GALISUR

Pérgolas, techos moviles y lamas de proteccion solar.

Pérgola DQHA SUN.

Los sistemas de proteccién solar de ALUMINIOS
GALISUR permiten vivir y aprovechar el exterior du-
rante todo el afo, desde los dias mas calurosos del
verano hastalas tormentas eninvierno. Sugama inclu-
ye distintas series de proteccion solar que combinan
funcionalidad, calidad, proteccion, elegancia y estilo
en cualquier entorno:

e PERGOLAS: las pérgolas de Ultima generacion de
ALUMINIOS GALISUR combinan disefio contemporaneo,
funcionalidady altas prestaciones técnicas para disfrutar
del exterior con el maximo confort durante todo el afo. Es-
tos sistemas ofrecen una elevada resistencia frente a los
agentes atmosféricos y permitenregular la entrada de luz,
sombray ventilacion natural mediante lamas orientables
motorizadas, favoreciendo un mejor control térmico del

espacio. La compania dispone de dos soluciones princi-
pales: la pérgola bioclimatica motorizada DOHA SUN y la
serie DOHA ENERGY.

La pérgola bioclimatica DOHA SUN es una pér-
gola motorizada de facil montaje, con perfileria de
corte recto, soportes de 125 X 125 mm vy juntas de
estanqueidad en EPDM. Ofrece multiples configu-
raciones, integracion con fachada y cerramientos,
iluminacién LED en lamas, altavoces Bluetooth y
control mediante mando a distancia. Por su parte,
la pérgola bioclimatica DOHA ENERGY incorpora las
prestaciones de la DOHA SUN y afiade placas sola-
res integradas, capaces de generar hasta 2.500 W.
Cuenta con estructura de facil montaje, soportes de
125 X 125 mm, juntas en EPDM, tornilleria en acero
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inoxidable y opciones como iluminacion LED, altavo-
ces Bluetooth y mando a distancia.

® Techos Moviles: Dentro de las soluciones de protec-
cion solar, los techos moviles de ALUMINIOS GALISUR
destacan por su funcionalidad, resistencia y disefio. Su
sistema de aperturay cierre permite adaptar el espacio
exterior a las condiciones climaticas de cada momento,
disfrutando del sol o protegiéndose de la lluvia con total
comodidad. Ademas, pueden incorporar motorizacion pa-
ra facilitar ain méas su uso mediante el accionamiento con
solo pulsar un boton. Fabricados en aluminio de primera ca-
lidad, estos sistemas ofrecen una elevada durabilidad y una
excelente resistencia a la intemperie. Su disefio elegante y
contemporaneo aporta, ademas, un acabado sofisticado
enterrazas, porches, patios y otros espacios exteriores.

ALUMINIOS GALISUR dispone de dos modelos de
techo movil, TM16' y TM32, ambos disponibles en version
manual o motorizada. El techo movil corredero motoriza-
do TM32 permite incorporar acristalamientos de hasta 32
mm y cuenta con deslizamiento mediante rodamientos de
agujas, escuadras de fundicién de aluminio y juntas de es-
tanqueidad con felpudos de laminay juntas de EPDM, que
garantizan la calidad del cierre. Presenta una pendiente
minima de 10© —17,6% —, una luz maxima de 5.000 mmy

unaanchura de luz ilimitada mediante la union de modulos.

Suscribase aqui

Techo movil TM 32.

Enlos ensayos realizados, el sistema obtuvo la categoria
APTO en estanqueidad de cubierta no inundable, sin de-
tectarse goteos ni humedades durante 8 horas de prueba
ni enlas 24 horas posteriores.

® LAMAS DE PROTECCION SOLAR: La firma dispone
en su catalogo de lamas fijas, orientables y motorizadas,
con diferentes opciones de instalacion tanto en verti-
cal como en horizontal. Entre sus modelos destaca la
LAMA 143, de aluminio y dimensiones 143 X 15 mm, con
espesor general de 1,2 mm. Presenta un montaje sencillo
mediante ejes metalicos retractiles, union entre lamas con
pletina de 14,5 X 3,5 mm y remaches de aluminio, ademas
de distintos grados de aperturay blogueo. Esta disponible
en version manual o motorizada.

Por su parte, la LAMA 210, también fabricada en aluminio,
cuenta conunas dimensiones de 210 X 30 mmy un espesor
general de 1,5 mm. Este modelo ofrece opcién manual o
motorizada, facilidad de conexion mediante bulones a vari-
llay diferentes grados de apertura, adaptandose a distintas
necesidades de control solar y disefio arquitectonico.s.

En palabras de la empresa, “Invertir en proteccion
solar es sindnimo de convertir cada espacio en un oasis

de confort y bienestar en cualquier época del afio”. B

www.galisur.es
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SISTEMAS DELFIN

ESPECIAL PROTECCION SOLAR (Primeraparte)

SISTEMA ZIP con guiado por cremallera.

SISTEMAS DELFIN ha desarrollado el SISTEMA ZIP,
una solucion de proteccion solar exterior basada en un
mecanismo de guiado por cremallera enlas guias late-
rales. El sistema esta concebido para mantener la tela
sujeta durante el funcionamiento y mejorar su ajuste
en aplicaciones de fachada, con capacidad para filtrar
casi el 100% de la luz solar exterior en funcion de la
aperturay del tejido utilizado.

EI SISTEMA ZIP se ofrece con distintos tamafos de
cajony acabados, con el objetivo de facilitar su inte-
gracion en fachadas residenciales. La gama contempla
cajones de 90,100 y 120 mm, ademas de diferentes
configuraciones de instalacion y guias compatibles. El
cajon de 90 mm, REF. 9185, incorpora tubo reforzado
de @50 mm con tapareforzaday esta previsto para sis-
temas de hasta 7 m de ancho. El cajon de 120 mm, REF.
9265, es un cajon cuadrado con tubo de @ 80 mm para
sistemas de hasta 5 m de ancho y mayor capacidad
interior. El cajon de 100 mm, REF. 30.005, puede incor-
porar tapa inferior normal o reforzada en funcién del
ancho del sistema y permite instalacion integrada en
techos o fachadas, o instalacioén visible con soportes.

El guiado lateral del SISTEMA ZIP se realiza mediante
guias por las que se introduce la cremallera para lograr
el ajuste de la tela. La documentacion técnica incluye
las referencias 9818, 9824, 9826, 30.010 y 30.011, con
composiciones formadas por dos perfiles clipados. Se-
gun los datos del fabricante, este guiado permite que
el estor soporte vientos de hasta 76 km/h, con clasifi-
cacion de clase 5, y contribuye a limitar la entrada de
luz e insectos desde el exterior.

El accionamiento del SISTEMA ZIP se realiza mediante
motores tubulares mecanicos, viaradio o solares, alojados
en el interior del eje de enrollamiento. El funcionamiento
eléctrico esta orientado a facilitar el ascenso y descenso
del estor y a reducir el nivel de ruido durante la maniobra.
La opcion de motor solar permite unainstalacion sin cables
y sin conexiodn a lared eléctrica.

La solucion se dirige a aplicaciones de proteccion
solar exterior en huecos de fachada, con especial

FICHA DE EMPRESA

atencion ala integracion arquitectonica, el control de
la radiacion solar y la estabilidad del tejido en condi-

ciones de viento. ®

www.sistemasdelfin.com
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BANDALUX

Cortinas inteligentes para el hogar conectado con LYNX.

Conla App LYNX de BANDALUX abrir, cerrar o pro-
gramar las cortinas ya no requiere esfuerzo: desde un
smartphone o con la voz, los usuarios pueden gestionar
enrollables, verticales, plegables, tradicionales o toldos,
en cualquier momento y lugar. Ademas, la aplicacion ofre-
ce integracion con otros dispositivos como iluminacion,
musica o ventiladores, creando ambientes personalizados
adaptados a cada momento del dia.

Un hogar mas seguro y eficiente.

LYNX no solo aporta comodidad, sino también seguridad y
ahorro energético. Permite programar escenas automaticas
en funcién de la hora, la luminosidad o la temperatura, opti-
mizando el uso de la luz natural. También ofrece la opcion de
simular presencia cuando el hogar esta vacio, reforzando la
tranquilidad de los residentes.

Tecnologia intuitiva y sin obras.

El sistema se instala de manera sencillay sin necesidad
de cables alavista, garantizando la estética del hogar.

Su ecosistema de dispositivos incluye:

® TRI SENSOR, que mide temperatura, luz y movi-
miento para maximizar la automatizacion.

® GATEWAY, que centraliza todas las conexiones.

® SMART DRIVE, que convierte cualquier cortina mo-

torizada en inteligente.

® WALL MOTE, un control tactil operativo incluso sin
Internet.

® SMART PLUG, que gestiona otros aparatos y amplia el
alcance del sistema.

Disponibilidad y soporte especializado.

Laaplicaciéon LYNX estéa disponible en Google Play y App
Store, y es compatible con Amazon Alexa y Google Home.
BANDALUX complementa el servicio con configuracion
gratuita de cortinas inteligentes, instalacion profesional y
soporte técnico especializado.

LYNX transforma la gestion del hogar en una experiencia

mas comoda, seguray eficiente, poniendo la domotizacion

al alcance de todos. | www.bandalux.es

Suscribase aqui FICHA DE EMPRESA
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ESPECIAL PROTECCION SOLAR (Primeraparte)

INNALTECH
Reune cuatro gamas en el CATALOGO de PERGOLAS 2026.

INNALTECH pre-
senta el CATALOGO de
PERGOLAS 2026, una

propuesta centrada en

el disefio y fabricacion
de soluciones exte-
riores personalizadas

mediante perfiles y ac-
Cesorios propios. La
gama esta orientada a proyectos que requieren integracion

arquitectonica, proteccion solar, cerramientos, automati-

zacion o generacion fotovoltaica en espacios exteriores.

El catalogo se organiza en cuatro lineas principa-
les. BIOSTANC, la gama de pérgolas bioclimaticas de
INNALTECH, incorpora un sistema patentado de orien-
tacion de lamas de doble eje. Puede equiparse con
mecanismos y accesorios motorizados para adaptar
el espacio exterior a distintas condiciones climaticas y

TR g minimizar la entrada de agua.
o daiEmeidyoltalc AEE ST Lalinea SOLARSTANC integra paneles fotovoltaicos en
la cubiertade la pérgola, combinando sombray generacion
de energia. Esta disefiada para aplicaciones en las que la
cubierta exterior debe aportar proteccion solar y produc-
cion energética.

PANELSTANC relne cubiertas técnicas y carports. Se
configuracomo una cubierta opaca para exteriores o apar-
camientos, con paneles instalados mediante el sistema de
machihembrado. Permite distintas dimensiones y configu-
raciones, incluida la integracion de paneles fotovoltaicos,
lamas bioclimaticas orientables y cerramientos fijos o co-
rrederos bajo una misma estética.

Lacuartalinea, BRISE, esta enfocada a la proteccion solar
y la privacidad mediante lamas y celosias fijas o correderas.
Estas soluciones emplean lamas y tubos de aluminio proce-
dentes del sistema CLOSED de INNALTECH.

El catalogo incluye opciones de personalizacion como
screens, domotica, acristalamientos, placas fotovoltaicas,

lacados, texturas, iluminacion LED integraday calefactores.

www.innaltech.com
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ROI amp

|a suU fabrica con

neas

mas modernas y avanzadas

ROI presenta la nueva ampliacion de su fabrica y de las lineas de produccion, una mejora
que incluye la renovacion de los centros de trabajo para la produccion de ventanas de ma-
dera, implantando nuevas lineas de mecanizado, mas modernas, sofisticadas y precisas con
las que se ha obtenido un notable aumento de la capacidad de produccion y de la calidad.

El compromiso de ROl es estar siem-
pre a la vanguardia de los fabricantes
de ventanas de madera, por ello es una
marca que esta en constante evolucion,
realizando nuevas inversiones y desarro-
[lando nuevos proyectos para mejorar el
producto, el servicio y la calidad.

Laampliaciony mejora enlos sistemas
de produccion de una fabrica no pasa
solo por introducir nuevas maquinas, sino
que es preciso formar alos técnicosy me-
jorar todos los protocolos de trabajo, cosa
que ROl hace constantemente para tener
el mejor equipo humano posible. Teniendo
en cuenta que ROl es una de las fabricas

Suscribase aqui

mas preparadas de ESPANA, tanto téc-
nicamente como en recursos humanos, y
conun nivel de calidad mas alto.
Aprovechando las novedades en las
nuevas lineas y en los procesos de fa-
bricacion, ROl ha ampliado su cartera
de productoslanzando al mercado nue-
vas soluciones para los cerramientos
de madera, dando mas posibilidades
a los proyectos de sus clientes para
poder enfrentarse a nuevos retos con
las maximas prestaciones y la mejor
calidad en los acabados de barniz al
agua, que ROl aplica con gran pre-

cision y con las maximas garantias

gracias a sus sistemas robotizados.

Esta nueva mejora de la fabrica ha su-
puesto para ROl unaimportante inversion
de tiempo y recursos y representa una
firme apuesta de la empresa por conti-
nuar reforzando su capacidad productiva,
consolidandose hoy en dia como una de
las fabricas de ventanas de madera mas
modernas de ESPANA. |

DEKO GRUP-35 - ROI
GOLMES - Lleida

Espafia

comercial@roi.es

WWW.roi.es
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"Este ano tenemos una agenda

lena de eventos internacionales

Con 20 afos de experiencia en el sector de la carpinteria de PVC, la firma MUCHTEK
afronta los desafios del presente con avanzada tecnologia, una extensa red de talleres
certificados y presencia permanente en las principales ferias y eventos de esta industria.

Entrevista a Karina Poliak - Gerente de marketing de MUCHTEK.

¢Como definiria la posicion actual
de MUCHTEK tras 20 afos de tra-
yectoria, y qué peso tienen hoy sus
soluciones de carpinteria de PVC,
productos arquitecténicos y Red de
Elaboradores en su posicionamiento
en ARGENTINA y AMERICA LATINA?

Efectivamente MUCHTEK atraviesa
un solido proceso de expansion inter-
nacional. Tras 20 afos de trayectoria,
hemos logrado consolidarnos en el
mercado argentino junto a una amplia
red de talleres elaboradores certifi-
cados. Ese modelo sigue creciendo
en AMERICA LATINA, con presencia
activaen 16 paises y con potencial aun
para continuar expandiéndose hacia
nuevos mercados.

A su vez, crece nuestra capacidad
productiva y el portfolio de solucio-
nes. Con el PVC como materia prima,
contamos con mas de 10 sistemas
de carpinterias de medianas y altas
prestaciones que responden a las
exigencias de distintos mercados
internacionales. A esto se suma la
Linea IN & OUT DESIGN, productos
arquitectonicos versatiles, de alta
calidad y resistencia, que permiten
revestir, ambientar y transformar es-
pacios con eficiencia.

Tras la participacion de MUCHTEK
en 2025 en eventos como CASA FOA

Ir al Sumario
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Stand de MUCHTEK en EXPO REVESTIR 2026.

en CORDOBA, EXPO CONSTRUIR,
EXPO CONSTRUYE en PUNTA DEL
ESTE, EXPOCONSTRUCCION &
EXPO DISENO en COLOMBIA,
FEVENTen CHILE,BATEV,EXPOREAL
ESTATE en ARGENTINA y CASAFOA
en MADERO HARBOUR, ¢Cémo valo-
ra los resultados que se obtuvieron
en términos de prescripcion, con-
tactos profesionales, oportunidades
comerciales y visibilidad de marca?
Estos espacios de contacto e inter-
cambio son clave para MUCHTEK. Los
valoramos porgue nos permiten demos-
trar la calidad de nuestros productos 'y
la seriedad con la que trabajamos dia
a dia. Nuestras filiales y clientes en
AMERICA LATINA nos solicitan estar
presentes en estos eventos para que pue-
dan vivir la experiencia MUCHTEK de
primera mano: comprobar las ventajas del
PVC, sus prestacionesy latecnologia que

aplicamos en cada solucion.

Suscribase aqui

Cada feria internacional en la que
participamos se integra a nuestro ca-
lendario anual y se convierte en una
fecha estratégica dentro de nuestra

expansion comercial.

De cara a 2026, ¢en qué ferias y
eventos tiene previsto participar
MUCHTEK, especialmente en
VETECO en MADRID, FESQUA, EXPO
AMEVEC u otras convocatorias del
sector de la construccion, la ventana
y laenvolvente en AMERICA LATINA,
EUROPA o ESTADOS UNIDOS?

Este afio tenemos una agenda
llena de eventos internacionales. Ini-
ciamos en EE.UU. con la Feria IBS en
febrero, en marzo estuvimos en EXPO
CONSTRUYE en URUGUAY y en EXPO
REVESTIR en BRASIL con un gran
stand donde presentamos toda la linea
IN& OUT DESIGN. Esta es la primera
edicion de la Expo en la que participa-

mos y fue una experiencia Unica para
nuestra marca. En abril fuimos parte
de la BIOFERIA y en mayo de EXPO
CONSTRUIR con un novedoso stand
en ARGENTINA. Enjunio hemos esta-
doen BATEV, conun gran stand de 210
m?y todas nuestras soluciones en PVC.
En agosto en EXPO REAL ESTATE vy
en septiembre FESQUA en BRASIL. En
octubre estaremos presentes en CASA
FOA, el evento de disefio e interioris-
mo mas importante de la region LATAM
y en la BIENAL DE ARQUITECTURA
“HABITAR LO EXTREMO” y en el mes
de noviembre, en VETECO en MADRID,
Espana, con un novedoso stand y la par-
ticipacion especial de los ganadores de la
segunda edicion del PREMIO MUCHTEK
ARQUITECTURA 2025/2026.

¢ Qué objetivos especificos ten-

drala participacion de MUCHTEK en
VETECO en MADRID, Espaia, y qué
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“Este afo tenemos una agenda llena de eventos internacionales”
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Stand de MUCHTEK en VETECO 2024.

mensaje quiere trasladar la compa-
fia al mercado espainol y europeo en
torno al PVC, la eficiencia, el disefio y
laindustrializacion de la carpinteria?

En esta oportunidad, la empresa ocu-
para el Stand 10D20 en el Pabellén 10,
donde presentara todas sus soluciones
en PVC eficientes y de la mas alta cali-
dad, que dan respuesta a las exigencias
de la arquitectura moderna. MUCHTEK,
con una amplia trayectoria en el merca-
do latinoamericano, esta siempre a la
vanguardia de la industria presentando
innovaciones constantes en sus lineas
de carpinterias, incorporando nuevas
soluciones que le permiten expandirse
a nuevos mercados y siempre con tec-
nologia, eficiencia y disefio como ejes

fundamentales de sus desarrollos.

¢Qué acciones promocionales,
encuentros con profesionales,

presentaciones de producto o
actividades de networking esta pre-
parando MUCHTEK para reforzar
su presenciaen VETECO y generar
oportunidades con prescriptores,
elaboradores, constructorasy em-
presas del sector?

Los visitantes podran encontrarse con
la Linea EVOLUTION, un sistema mixto
fijo movil ideal para proyectos exigentes
en altura o frente a climas extremos de-
bido a sus grandes cualidades técnicasy
alatecnologia aplicada. A su vez, dentro
de las correderas se presentarala Linea
PRIME de dos hojas, la mas elegida en el
mercado latinoamericano para residen-
cias y viviendas multifamiliares por su
versatilidad de uso y unas dimensiones
que se adaptan a todo tipo de proyectos
arquitectonicos.

Entre las novedades para esta nue-
va edicion de VETECO, MUCHTEK

presenta la Linea ENERGY 76,y la
FUTURE SINGLE HANG, el primer
modelo guillotina de la marca, en
un portfolio que actualmente cuen-
ta con mas de 10 sistemas diferentes
que dan respuesta al mercado latino y
norteamericano.

En el stand, la empresa también ex-
pondréala Linea IN&OUT DESIGN, junto
conlalLinea WALL PANEL, revestimien-
tos, tubulares y tarimas de PVC, una
gama de soluciones para uso interiory
exterior disponible en una amplia varie-
dad de colores y texturas, alineada con
las tendencias globales en arquitec-

tura e interiorismo.

En relacién con el PREMIO
MUCHTEK ARQUITECTURA
2025/2026, centrado en obras con
carpinterias de PVCy enlaluz natural
como recurso arquitectonico, ¢qué
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Stand de MUCHTEK en BATEV 2026.
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“El PREMIO MUCHTEK DE ARQUITECTURA es un proyecto
que impulsamos desde hace tres arios. En 2024 realizamos
la primera edicion y este ario concretamos la segunda
con un crecimiento muy significativo™.

papel juega esta iniciativa dentro de
la estrategia de promocioén, pres-
cripcion y relacion con arquitectos,
estudios y desarrolladores?

EIl PREMIO MUCHTEK DE
ARQUITECTURA es un proyecto que
impulsamos desde hace tres anos. En
2024 realizamos la primera edicion y
este afio concretamos la segunda, con
un crecimiento muy significativo en
la cantidad de obras presentadas por
categoria. Se sumaron nuevos estudios
de arquitecturay talleres elaboradores

Suscribase aqui

de toda AMERICA LATINA, exhibiendo
proyectos donde las carpinterias son
protagonistas en el disefio y la funcio-
nalidad de las edificaciones.
Actualmente no existe enlaregion
un reconocimiento de estas caracte-
risticas: un premio que evalle obras
finalizadas poniendo el foco enla en-
volvente en el disefio de la luz y en
el aporte concreto de las carpinte-
rias al confort de quienes habitan los
espacios. Ese diferencial lo vuelve

unico y cada vez mas valorado por

estudios, desarrolladores y por los ta-
lleres de nuestrared, que encuentran
en el certamen un escaparate para
mostrar su trabajo en distintas lati-
tudes, climas y geografias. En todos
los casos, las carpinterias MUCHTEK
dan respuesta a las exigencias de los
profesionales. |

MUCHTEK
TECNOPERFILES GROUP
CABA - Argentina
perfiles@muchtek.com
www.muchtek.com
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Especial

SISTEMAS cc

CARPINTERIA

(Segunda parte)

En nuestro anterior nimero les ofrecimos
la primera parte de este especial dedica-
do a los SISTEMAS de CARPINTERIA, un
recorrido por la evolucion que esta expe-
rimentando este segmento y por algunas
de las soluciones mas representativas que
actualmente ofrece el mercado. Pudimos
comprobar como las crecientes exigencias
en materia de eficiencia energética, con-
fort, sostenibilidad y diseno han impulsado
el desarrollo de productos cada vez mas
avanzados, capaces de responder a las ne-
cesidades de una arquitectura en constan-
te transformacion.

Lejos de tratarse de un mercado estatico, los siste-
mas de carpinteria contindan evolucionando gracias
alaincorporacion de nuevos materiales, procesos de
fabricacion mas eficientes y soluciones técnicas que
mejoran las prestaciones sin renunciar a la libertad de
disefio. Fabricantes de todo el mundo siguen invirtiendo
en innovacion para desarrollar perfiles mas resistentes,
sistemas de apertura mas versatiles, mejores niveles de
aislamiento y unaintegracion cada vez mayor con el resto
de la envolvente del edificio.

Latendencia hacia edificios de consumo energético casi
nuloy la creciente demanda de viviendas mas confortables,
sostenibles y conectadas han convertido a la carpinteria en
un componente estratégico. La reduccion de las pérdidas
térmicas, el aislamiento acustico, la seguridad y la durabi-
lidad se combinan con disefios que apuestan por perfiles
mas esbeltos, grandes superficies acristaladas y una amplia
variedad de acabados y colores.

La digitalizacion también esta transformando el sector
mediante la integracion de soluciones domoticas, auto-
matizacion y tecnologias de fabricacion méas avanzadas.
Al mismo tiempo, el compromiso con la economia circular
impulsa el uso de materiales reciclables y procesos mas
sostenibles. En esta Segunda Parte ampliamos nuestro
recorrido con nuevos fabricantes y soluciones que reflejan
el elevado nivel tecnoldgico y la constante evolucion de un
mercado preparado para responder a los retos presentes
y futuros de la construccion.

A continuacién les presentamos algunos de los sistemas
de carpinteria de primeras marcas del sector. p

Ir al Sumario

Ir al indice de Anunciantes



ITESAL

Sistema practicable de alta eficiencia y disefio IT-71 NG.

El sistema de ventanay puerta practicable IT-71 NG
de la firma ITESAL es un perfecto ejemplo de cémo
unir innovacion, eficienciay disefio en un solo sistema.

Disefiado para ofrecer el maximo aislamiento tér-
mico y acustico, este innovador sistema garantiza
una eficiencia energética excepcional, ayudando
a reducir el consumo de calefaccion y aire acondi-
cionado en su hogar.

Fabricado con materiales de alta calidad, este sis-
tema premium de gama alta combina durabilidad,
resistencia y una estética elegante que se adapta a
cualquier estilo arquitecténico. Gracias a su avanza-
da tecnologia, proporciona un sellado hermético que
protege del frio, el calor y el ruido exterior, creando un
ambiente interior mas confortable durante todo el afio.

Es ideal para viviendas habituales y proyectos
de alto nivel, este sistema de ventanas y puertas
no solo mejora el bienestar en el hogar, sino que

también representa una inversion inteligente al

contribuiraunimportante ahorro energéticoy econo-
mico a largo plazo.

Entre sus principales caracteristicas técnicas des-
tacan las siguientes:

® Sistema de carpinteria, para ventanas y puertas
con rotura de puente térmico, de alta gama con exce-
lentes prestaciones mecanicas y térmicas.

® Dimensiones base del sistema: Marco: 71 mm;
Hoja: 79 mm.

® Varillas de poliamida de baja conductividad de
36 mm. en el marcoy 32 mm. enla hoja, reforzadas con
fibra de vidrio y cordon termofusible.

® Espesor maximo de vidrio: 58 mm.

® Doble escuadra interior y exterior, que garantizan
uninglete de gran calidad.

® Espesor general de perfiles: 1,5 mm en ventanay
1,6 mm en puerta. @

www.itesal.es

Suscribase aqui
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SOPENA INNOVATIONS

reE .
BERIA (Segundesste)

68

Corredera GS-120RT.

Lacorredera GS-120 RT de SOPENA INNOVATIONS
es un sistema de carpinteria corredera con rotura de
puente térmico, disefiado para grandes superficies
acristaladas y cargas de hasta 500 kg por hoja, con
motorizacion a partir de 300 kg. Incorpora cierre mul-
tipunto y juntas de estanqueidad en EPDM triextrusion,
que mejoran la permeabilidad al aire, la estanqueidad
y el aislamiento acustico.

Su disefio parte de un marco de dos carriles con seccion
de 120 mmy una hoja de 50 X 53 mm, dimensiones que per-
miten resolver cerramientos de uso residencial o terciario
con hojas de gran formato.

El sistema presenta un espesor medio de perfil de 1,8
mm, lo que contribuye a la estabilidad del conjunto frente
alas cargas derivadas del acristalamiento y del uso con-
tinuado. La rotura de puente térmico se realiza mediante
poliamidas de 14,8 mm tanto en marco como en hoja,
una solucion destinada a reducir la transmision térmica a
través de los perfiles de aluminio y mejorar el comporta-
miento energético del cerramiento.

En cuanto al acristalamiento, la corredera dispone

de una altura de galce de vidrio de 15 mm y admite

vidrios de hasta 42 mm de espesor, lo que permite

incorporar composiciones de doble acristalamiento
con prestaciones térmicas y acusticas adaptadas a las
exigencias del proyecto.

La corredera GS-120 RT incorpora mecanismos de
cierre multipunto y permite alcanzar un peso maximo
de hasta 500 kg por hoja, de acuerdo con las normas
UNE-EN 13126-16:2008 y EN 1191:2008. Esta carac-
teristica la hace adecuada para cerramientos de gran
formato, donde la seguridad de maniobra, la resisten-
cia del herraje y la estabilidad del conjunto resultan
determinantes.

Elsistemahasidoensayadoenel LGAI TECHNOLOGICAL
CENTER segunlanorma UNE-EN 14351-1:2006+A2:2017,
obteniendo clase 4 de permeabilidad al aire, A9 de estan-
queidad al agua y C5 de resistencia al viento, sobre una
muestra de 2.500 X 2.200 mm, lo que confirma sus pres-
taciones para cerramientos de altas exigencias.

Desde el punto de vista térmico, la corredera GS-120 RT
alcanza una transmitancia Uw = 1,8 W/m2K, calculada
segun EN ISO 10077-2:2012 con doble acristalamiento
6-20-4 bajo emisivo con argon al 85%, Ug = 1,0 W/m2Ky
dimensiones de 2.500 X 2.200 mm. Para otras dimensio-
nes o vidrios debe consultarse la transmitancia especifica.
El sistema es valido para las zonas climaticas CTE 2013
A,B,C,Dy Eyestadisponible en acabados RAL, bicolor,
texturados, maderas y anodizados. @

WWww.gruposopena.com
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GRUPO AYUSO

Puerta plegable MAX.

La tendencia hacia espacios diafanos, luminosos
y conectados con el exterior ha impulsado el desa-
rrollo de sistemas de carpinteria capaces de resolver
grandes dimensiones sin renunciar a prestaciones ni
facilidad de uso. En esta linea se enmarca la puerta
plegable MAX de GRUPO AYUSO, una solucién dise-
Aada pararesponder alos retos técnicos y funcionales
de los cerramientos de gran formato.

La puerta plegable MAX permite la apertura total del
hueco mediante un sistema plegable robusto y preciso,
capaz de soportar hojas de grandes dimensiones y
peso elevado. Este tipo de solucion resulta especial-
mente adecuada para proyectos residenciales de alta
gama, espacios contract, hoteles o restauracion, don-
de la continuidad entre interior y exterior es un valor

arquitectonico y experiencial clave.

Suscribase aqui

Uno de los aspectos mas destacados del sistema es
el equilibrio entre tamano y usabilidad. A pesar de sus
grandes dimensiones, la puerta plegable MAX ha sido
concebida para garantizar una maniobrabilidad fluida
y un uso comodo, aspecto fundamental cuando se tra-
baja con hojas de gran peso. La atencion al detalle en
herrajes, guiado y ajuste asegura un funcionamiento
fiable y duradero, incluso en configuraciones exigentes.

Desde el punto de vista de las prestaciones, la puer-
ta plegable MAX se adapta a las demandas actuales en
materia de eficiencia energética y confort. Es compatible
con acristalamientos de altas prestaciones, lo que permite
cumplir con los requisitos térmicos y acusticos de la en-
volvente, tanto en obra nueva como en rehabilitacion. De
este modo, la apertura maxima no implica una renuncia al
rendimiento cuando el sistema se encuentra cerrado.

El disefio del sistema responde también a la ten-
dencia hacia perfiles mas estilizados y una mayor
superficie acristalada. La presencia visual del aluminio
se reduce, potenciando la entrada de luz natural y re-
forzando larelacion visual con el entorno. Esta ligereza
estética se combina conuna estructura solida, pensada
para ofrecer estabilidad y seguridad en el uso diario.

En términos de fabricacion e instalacion, MAX se ha
desarrollado bajo criterios de industrializacion y sim-
plificacion. La estandarizacion de componentes facilita
el trabajo en taller y optimiza los tiem-
pos de montaje en obra, reduciendo la
complejidad y mejorando la calidad final
del conjunto.

Con la puerta plegable MAX, GRUPO
AYUSO ofrece unarespuesta claraauno
de los grandes desafios del sector: hacer
posible la arquitectura de grandes aper-
turas con sistemas fiables, eficientes y
pensados para un uso real, alineados
conlas nuevas exigencias técnicasy de

disefio del mercado. @

WWW.grupoayuso.org
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ESPECIR®!

EXTRUGASA

SISTEMAS#®E= CARPIN

Sistema QUINARQ para fabricacion industrializada.

En la edificacion, los talleres de carpinteria de
aluminio ya no compiten solo en capacidad pro-
ductiva, sino en eficiencia operativa. Los plazos se
acortan, los proyectos son mas complejosy la exigencia
técnica aumenta.

En este contexto, reducir tiempos no es trabajar mas
rapido, sino trabajar bajo un modelo industrializado.
Un taller eficiente ya no depende Unicamente de su
layout o de su maquinaria. La verdadera transforma-
cion viene de integrar sistemas que estén disenados
para producir mejor. La industrializacion se construye
sobre tres pilares:

® Procesos en flujo continuo.

® Automatizaciony control logistico.

® Sistemas de carpinteria pensados para simplificar
la produccion.

En este sentido, el sistema de EXTRUGASA
QUINARQ deja de ser solo una gama de producto para
convertirse en una herramienta productiva. QUINARQ
nace con una premisa clara: mejorar la productividad
en el taller através de la estandarizacion y laindustria-
lizacion. Su enfoque se basa en reducir la complejidad
estructural del taller:

® Jso de los mismos perfiles en diferentes soluciones.

® Un mismo troquel para todas las series practicables.

® Compatibilidad de accesorios entre sistemas.

® Herramientas comunes para toda la gama.

® Procesos de ensamblado que siguen un mismo patron.

Esto permite que el taller funcione como una linea
productiva coherente, no como un conjunto de opera-
ciones independientes.

Una de las grandes aportaciones de QUINARQ al
taller industrializado es la optimizacion de recursos
mediante una base técnica comun:

® Se reduce el numero de referencias en stock.

® Se simplifica la gestion de materiales.

® Se optimiza el espacio en taller.

® Se minimizan errores operativos.

En la practica, esto se traduce en menor friccion
operativa en el dia a diay mayor capacidad productiva

_

Sistema de carpinteria de aluminio QUINARQ.

conlos mismos medios. Taly como esta desarrollado el
sistema, con los mismos accesorios se puede fabricar
la mayoria de los sistemas de la gama, reduciendo la
complejidad y mejorando los tiempos.

Uno de los mayores enemigos del rendimiento son
las interrupciones:

® Cambios de configuracion.

® Ajustes entre series.

® Adaptacion de herramientas.

® Reaprendizaje de procesos.

QUINARQ elimina gran parte de estas fricciones gra-
cias a su estandarizacion:

® | 0s procesos de fabricacion son practicamente
idénticos entre series.

® E|operario trabaja conunalogica repetitivay optimizada.

® Sereducendrasticamente los tiempos de preparacion.

El resultado es un taller que funciona en flujo conti-
nuo, con menos tiempos muertos y mayor rendimiento
por operario. Industrializar no solo impacta en la veloci-
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El sistema de carpinteria de aluminio QUINARQ
permite una maxima industrializacion y optimizacion de la produccién.

QUINARQ optimizala
produccion en carpinterias
de aluminio mediante
estandarizacion, reduccion
de complejidad, eficiencia
operativa, calidad y
escalabilidad.

dad, sino también en la calidad. Asi, QUINARQ reduce
la variabilidad del proceso, lo que permite:

® Mayor repetitividad en los resultados.

® Menor dependencia del factor humano.

® Reduccion de incidencias.

® Control mas preciso en cada fase.

La estandarizacion de los sistemas QUINARQ permite
optimizar los procesos de fabricacion de los sistemas

Suscribase aqui

de carpinteria de aluminio, alineandose con las exi-
gencias del CTE (Codigo Técnico de la Edificacion)
y las tendencias de industrializacion del sector.

Asimismo, uno de los grandes retos del sector es
combinar disefio y eficiencia. QUINARQ resuelve esta
ecuacion con un enfoque claro: distintas soluciones
y acabados estéticos sobre una misma base técnica
que permite:

® Adaptarse a distintos proyectos sin cambiar la 16-
gica de fabricacion.

® Mantener la eficiencia incluso en diferentes series.

® Evitar sobrecostes derivados de la complejidad.

Hoy, los talleres mas competitivos no son los que
producen mas, sino los que producen mejor. Integrar
un sistema como QUINARQ significa:

® Reducir tiempos de fabricacion.

e Simplificar operaciones.

® Optimizar recursos.

® Mejorar la calidad final.

® Mayor escalabilidad. ®

www.extrugasa.com

FICHA DE EMPRESA
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GRUPO SOSOARES

Ventana con rotura de puente térmico ST.

Lagama ST de GRUPO SOSOARES se configura co-

mo un sistema con rotura de puente térmico, orientado

a aplicaciones en carpinteria de aluminio que requie-

ren prestaciones térmicas y acusticas enlinea con las Gama ST - STEEL.
exigencias actuales de la edificacion. La gama se es-
tructura en cuatro configuraciones estéticas —RECTA,
OVAL, OCULTAy STEEL —,incluyendo esta ultima una
variante en aluminio que reproduce la estética del ace-
ro sin renunciar a las prestaciones del sistema base.
A nivel constructivo, el sistema dispone de marcos
fijosde 71,77 y 78 mm, y marcos moviles entre 70

y 85 mm segun la linea. Es compatible con canal

europeo y canal 16, integra juntas de EPDM para es-
tanqueidad y emplea poliamidas de 39 mm (marco
fijo) y 35 mm (marco movil) para la rotura de puen-
te térmico. Su disefio permite la integraciéon de
perfiles térmicamente mejorados combinados con
acristalamiento doble o triple, con espesores com-
prendidos entre 18 y 54 mm en las lineas RECTA, OVAL

y STEEL,y entre 28 y 32 mm en la linea OCULTA.

La gama ST permite diferentes tipologias de aper-
tura, incluyendo practicables interiores y exteriores
de una o dos hojas, oscilobatientes, basculantes,
proyectantes, oscilo-paralelas y plegables de hasta
siete hojas. Los pesos maximos por hoja alcanzan los
150 kg en practicables, 180 kg en puertas y osciloba-
tientes, y hasta 160 kg en sistemas oscilo-paralelos.
En ensayos conforme al marcado CE segun la norma
EN 14351-1:2006 + A1:2010, el sistema ha obtenido
Clase 4 en permeabilidad al aire, Clase E1350 en es-
tanqueidad al agua y Clase C5 enresistencia al viento,
situandose dentro de los niveles mas exigentes en

carpinteria de exterior.

ST contriple www.grupososoares.pt
acristalamiento.

Ir al Sumario
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WICONA

Ventana practicable WICTEC 70 SG.

WICTEC 70 SG es la ventana practicable de WICONA
con apertura hacia el interior y acristalamiento estructural,
disefiada para satisfacer las maximas exigencias arqui-
tectonicas y ofrecer el mayor confort de uso, asi como la
maxima entrada de luz natural con un minimo perfil visto.

Elmarco exterior de laventana WICTEC 70 SG se integra
ala perfeccion en los perfiles montantes y travesafnos de
la fachada ligera, dejando solo el vidrio de la hoja practi-
cable visible desde el exterior, lo que difumina los limites
entre los acristalamientos fijos y los practicables. Se han
desarrollado perfiles especificos de montante y travesafno
que facilitan esta integracion y permiten combinar ele-
mentos de apertura con una fachada ligera convencional.

Caracteristicas técnicas:

® \Ventana oscilobatiente con apertura hacia el interior.

® Estética de acristalamiento estructural.

® Marco oculto.

Suscribase aqui

® Dimensiones de hoja: 1.000 mm X 2.500 mm.

® Peso de hoja de hasta 160 kg.

® Bisagras totalmente ocultas.

® Espesores de relleno de 27-39 mm y 45-57 mm.

® Compatible con fachadas stick WICTEC 50.

® Tres opciones de disefio para una configuracion a

medida de la fachada. @

Sistema de fachadas
WICTEC 50, compatible
con ventana practicable
WICTEC 70 SG.

www.wicona.com

FICHA DE EMPRESA
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ALUGOM

#8hin oot

Eldiseno al servicio de la eficiencia y el confort.

Ventana IBIZA.
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ALUGOM concibe la carpinteria de aluminio como un
elemento clave para conectar los espacios interiores con
el entorno exterior.

Bajo una apuesta clara por el minimalismo, se desarro-
llan sistemas como la solucion ALG VISTA en ventanas
practicables, con uno de los nudos centrales mas estre-
chos del mercado, o la IBIZA como carpinteria corredera.
Estos sistemas con perfiles depurados y lineas limpias
favorecen el acristalamiento de grandes superficies.

Con esta filosofia se hace posible que las ventanas y ce-
rramientos dejen de ser una simple barrera para convertirse
enun punto de encuentro entre arquitectura y sostenibilidad,
obteniendo como resultado espacios mas luminosos, abier-
tos y visualmente ligeros en los que la carpinteria se integra
con naturalidad en el disefio de la construccion.

En ALUGOM la sostenibilidad y el rendimiento de los

recursos son principios preferentes en el disefio de siste-

Ir al Sumario
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AL=50 TAPETA.

mas. Asi, se idean soluciones con rotura de puente térmico
concebidas para mejorar la eficiencia energética y acustica
ademas de lograr una optimizacion del confortinterior y una
reduccion del consumo de energia, alineandose de esta
forma con las tendencias actuales de la edificacion soste-
nible. Adicionalmente, cuenta con las carpinterias ALG 83
PHy ALG 75 PH pertenecientes a sugama con certificacion
PASSIVE HOUSE, que permiten alcanzar estandares de efi-

¥  ALGPUERTA.

L

Suscribase aqui
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ciencia superiores para aquellos proyectos mas exigentes.

Otro de los grandes valores de ALUGOM es la versati-
lidad de sus soluciones. El catalogo de producto ofrece
desde sistemas practicables y plegables hasta correderas
y muros cortina, sistemas que permiten adaptarse a cual-
quier proyecto, con independencia de sus requerimientos.
Esta flexibilidad se complementa con una amplia variedad
de dimensiones, acabados y configuraciones que facilitaa
arquitectos, fabricantes e instaladores encontrar la solu-
cion mas adecuada para cada edificacion sin renunciar a
prestaciones técnicas ni a libertad en el disefio.

En contexto actual, donde la arquitectura busca cada vez
una mayor eficiencia y calidad en las carpinterias de alumi-
nioy PVC, ALUGOM se consolida como una solucion conun
enorme potencial gracias a su durabilidad y amplias posibili-
dades de fabricacién. Estas prestaciones se alcanzan fruto
de su apuesta constante por la innovacién y el desarrollo de
sistemas avanzados para impulsar, ahora y siempre, una ar-
quitectura sostenible a la vanguardia del disefio. l

www.alugom.es

FICHA DE EMPRESA
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Sistema de muro cortina de aluminioy madera TIMBERWALL 50.

REYNAERS ALUMINIUM presenta TIMBERWALL 50,
un nuevo muro cortina hibrido de aluminio y madera
desarrollado junto a la empresa sueca BARK, que
combina rendimiento técnico, sostenibilidad y efi-
ciencia constructiva para fachadas mas saludables,
confortables y humanizadas.

TIMBERWALL 50 introduce un enfoque innovador en
el diseno de fachadas al integrar en un unico sistema
las propiedades complementarias de la maderay el
aluminio. La madera aporta un lenguaje arquitectonico
mas calido, natural y sensorial, mientras que el alumi-
nio garantiza robustez, durabilidad y alto rendimiento
técnico. Esta solucion hibrida amplia las posibilidades
formales y constructivas, ofreciendo a los arquitec-
tos mayor libertad de disefio sin comprometer los
requisitos técnicos y normativos de la envolvente del

edificio. Mas que una alternativa al aluminio, repre-
senta una evolucion en la combinacion de materiales
para fachadas.

Basado en una estructura modular de maderalaminada
encoladay tecnologia de aislamiento de alto rendimiento,
TIMBERWALL 50 ofrece una solucion tipo stick que com-
bina robustez, durabilidad y elevado rendimiento térmico.
El sistema alcanza valores Ucw de hasta 0,63 W/m2K,
prestaciones AEV y resistencia a la intrusion hasta clase
RC2, por lo que resulta adecuado para proyectos publicos
y privados con altas exigencias de seguridad y confort.

Disefiado para optimizar el proceso constructivo,
TIMBERWALL 50 se suministra en forma de kits prefa-
bricados, con perfiles de madera ya cortados a medida
y mecanizados mediante CNC. Todos los componentes
se entregan identificados y listos para su instalacion,

Ir al Sumario
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lo que permite una ejecucion mas rapida, precisay
previsible en obra.

Compatible con el sistema CONCEPTWALL 50,
esta solucion asegura continuidad estéticay cons-
tructiva enla fachada, con perfiles visibles de 50 0 60
mm, facilitando su integracién en proyectos de mayor
escalay complejidad.

La sostenibilidad ocupa un papel central en el de-
sarrollo de TIMBERWALL 50. La madera utilizada
cuenta con certificaciones FSC y PEFC y procede de
bosques europeos, mientras que el aluminio aporta
durabilidad y alta reciclabilidad. En conjunto, ambos
materiales contribuyen a una solucion de bajo carbo-
no, alineada con las exigencias ambientales del sector
dela construccion. REYNAERS ALUMINIUM refuerza
este enfoque sostenible de forma transversal, desde
el desarrollo de productos hasta los procesos produc-
tivos y la cadena de valor, con una estrategia guiada
por objetivos cientificos validados por la SCIENCE
BASED TARGETS INITIATIVE (SBTI) Parareducir las
emisiones de carbono.

En este contexto, también destaca DIGITRACE,
el pasaporte digital de producto de REYNAERS
ALUMINIUM, que permite rastrear el origeny el impac-
to de los materiales utilizados, promoviendo una mayor
transparenciay apoyando la toma de decisiones infor-
madas alo largo de todo el ciclo de vida del edificio.

“TIMBERWALL 50 representa un paso importante en la
expansion de nuestro portafolio, introduciendo una solucion
que combina lo mejor de la madera y el aluminio”, afirma
Filip Van Mieghem, product manager. “Con este enfoque,
ofrecemos a arquitectos, fabricantes y promotores una
mayor libertad de eleccion, permitiéndoles seleccionar la
solucion mas adecuada para cada proyecto.”

En definitiva, TIMBERWALL 50 destaca por combinar
maderay aluminio en un sistema de muro cortina stick
y tabiqueria interior de bajo carbono, certificado y listo
parainstalar, con alto rendimiento térmico, proteccion
antirrobo y compatibilidad con CONCEPTWALL 50
para fachadas y particiones acristaladas.m

www.reynaers.es

Suscribase aqui
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Ventanas 100% personalizadas con la plataforma NEO.

La plataforma NEO de ALUPLAST transforma por
completo la fabricacion de cerramientos, ofreciendo un
ecosistema unico con mas de 300 configuraciones po-
sibles. Este concepto de unificacion inteligente permite
simplificar los procesos internos mientras se potencia la
exclusividad del producto final, garantizando una agilidad
productiva y una libertad estética sin precedentes.

Gracias a su evolucién continua, el sistema integra solucio-
nes de disefoy prestaciones técnicas adaptadas a distintos
mercados, consolidandose como una opcion destacada
para proyectos de reformay rehabilitacion.. Sus principales
caracteristicas son las siguientes:

e Versatilidad técnica de alto nivel: La plataforma
ofrece profundidades de construccion de 76 mmy 85 mm,
condisponibilidad de sistemas de doble junta (AD) y jun-
ta central (MD), ademés de multiples opciones estéticas
que incluyen hoja vista u oculta, perfiles de lineas rectas
(cubicos) y disefos clasicos. A ello se suma una plena
compatibilidad entre tipologias practicables y sistemas de
corredera, ampliando las posibilidades de configuracion y
aplicacion arquitectonica.

® Innovacion para la optimizacion industrial: la
tecnologia NEO esta disefiada para maximizar la rentabi-
lidad. Al reducir la complejidad en la cadena de montaje y
optimizar el almacenamiento de perfiles, los fabricantes
logran unarespuesta mas rapiday eficiente ante la deman-
da. Gracias a las tecnologias ENERGETO y POWERDUR
INSIDE de ALUPLAST, es posible fabricar ventanas de altas
prestaciones sin refuerzo de acero, logrando estructuras

mas ligeras, estables y con un mejor rendimiento térmico.

® Personalizacion sin fronteras:lafamilia NEO permi-
te desarrollar soluciones totalmente adaptadas a cualquier
tipologia arquitectonica gracias a la amplia combinacion
de marcos y hojas disponibles, las reducidas secciones
vistas y las opciones de hoja oculta o disefio minimalista.
Ademas, incorpora multiples posibilidades de superposi-
cion y configuracion estética, facilitando una integracion
precisa y coherente con cada proyecto arquitectonico.

® Soluciones destacadas de la gama:

= NEO VIEW, transparencia y eficiencia. La serie NEO
VIEW se centra enla entrada masiva de luz natural median-
te perfiles extremadamente esbeltos. Solucion orientada
a proyectos que demandan una estética minimalista sin
comprometer las prestaciones de aislamiento, alcanzando
unatransmitancia térmica de perfil Uf = 11 W/m?2Ky valores
Uw de hasta 0,68 W/m2K en el conjunto, lo que se traduce
en un elevado confort térmico y acustico combinado con
unaintegracién arquitectoénica de alto valor estético.

= NEO SMART SLIDE: la corredera evolucionada para
espacios contemporaneos que priorizan amplitud visual,
luminosidad y continuidad entre interior y exterior. El sis-
tema combina un deslizamiento suave con una elevada
hermeticidad, mejorando el confort y la eficiencia ener-
gética. Permite superficies acristaladas de hasta 6 X 2,5
metrosy alcanza prestaciones térmicas de Uf = 1,3 W/m?K
y Uw de hasta 0,76 W/m?2K, siendo una solucion idénea
para grandes huecos con altas exigencias de aislamiento

y disefio arquitectonico. @

www.aluplast.net

FICHA DE EMPRESA
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JANSEN

Sistemas de carpinteria de laton.

Enun momento en el que la arquitectura busca dife-
renciarse a través de otros materiales, el laton vuelve
a ocupar un lugar protagonistay JANSEN ha sabido
situarse en el centro de esta tendencia con sistemas
que combinan estética, durabilidad y prestaciones téc-
nicas de primer nivel. Ante la necesidad de soluciones
mas eficientes, sostenibles y versatiles, los sistemas
de carpinteria de laton de JANSEN ofrecen una res-
puesta que conecta tradicion, innovacion industrial y
disefno arquitectonico.

Una de las lineas que mas esta marcando el desarrollo
actual de la carpinteria es la busqueda de perfiles mas
esbeltos y mayor superficie acristalada, sin renunciar a la
eficiencia térmica, acustica ni a la estanqueidad. El laton,
gracias a su rigidez y estabilidad dimensional, permite
geometrias finas y elegantes que maximizan la entrada de
luz natural. Los nuevos sistemas de JANSEN aprovechan
estas propiedades para ofrecer carpinterias minimalistas
capaces de integrarse en proyectos contemporaneosy en
rehabilitaciones de alto valor patrimonial.

La mejora del rendimiento energético es otro eje
clave. Los sistemas de laton de JANSEN incorporan so-
luciones con rotura de puente térmico compatibles con
triple vidrio, respondiendo a las exigencias actuales
de ahorro energético. Esto permite que el laton, tradi-
cionalmente asociado a la estética y la durabilidad, se
posicione también como un material plenamente apto
para edificios de consumo casi nulo y proyectos con
certificaciones ambientales.

El laton, por su resistencia mecanica, admite pesos
elevados y configuraciones complejas sin comprometer la
estabilidad nila facilidad de uso. JANSEN ha desarrollado
sistemas que combinan disefio artesanal con ingenieria
industrial, permitiendo hojas de gran tamano.

Ellaton encaja de forma natural en la creciente de-
manda de sostenibilidad, circularidad y trazabilidad.
Es un material 100% reciclable, con larga vida util y
excelente comportamiento frente al paso del tiempo.
JANSEN acompafa sus sistemas con certificados
ambientales facilitando la prescripcion en proyectos
que requieren transparencia y cumplimiento normativo.

Los sistemas de latén de JANSEN no son solo carpin-
teria. Son una declaracion de intenciones: arquitectura
que emociona, materiales que perduran y soluciones
que elevan cada proyecto a una categoria superior.
Una propuesta que responde a las necesidades reales
del mercado y que devuelve al latéon su lugar en la ar-

quitectura contemporanea. @

www.jansen.es

Suscribase aqui

FICHA DE EMPRESA

79



https://www.vidrioperfil.com/es-es/contacto
https://www.vidrioperfil.com/es-es/jansen-metalco-arquitectura-en-acero

ESPECIA#'SISTEMAS®E CARF

ALUCANSA

RERIA (Soquiaimthe)

)

Sistemas con rotura de puente térmico AL 19RPTy AL 67RPT.

ALUCANSA ha desarrollado los sistemas de car-
pinteria AL 19RPT y AL 67RPT, dos soluciones con
rotura de puente térmico orientadas a aplicaciones
de cerramiento con requisitos de eficiencia energéti-
ca, aislamiento acustico y comportamiento ensayado
conforme a normativa UNE-EN.

El sistema AL 19RPT es una corredera perimetral
de estética minimalista con nudo central de 30 mm.
Ofrece unatransmitancia térmica Uw desde 1,5 W/m2K
(segun configuracion) y cumple el CTE en todas las
zonas climaticas. Admite acristalamientos de hasta 34
mm, con aislamiento acustico de hasta 33 dB. En ensa-
yos normalizados, alcanza clase 3 en permeabilidad al
aire, 7A en estanqueidad al agua y C5 en resistencia al
viento. Permite configuraciones de dos a cuatro carri-
les, con hojas de hasta 2 X 3 metros y pesos de hasta
300 kg, ampliables a 350 kg con rail de acero.

El sistema AL 67RPT es una solucion practicable y
abatible con Uw desde 1,0 W/m?2K, apta para todas las
zonas climaticas del CTE. Admite acristalamientos de
hasta 60 mmy alcanza un aislamiento acustico de has-
ta 45 dB. En ensayos, logra clase 4 en permeabilidad
al aire, E750 en estanqueidad al agua y C5 en resis-

I

RV

tencia al viento. Incorpora marco de 67,4 mmy hoja de
76,4 mm con RPT de 24 mm, ademas de una opcion de
marco inferior reducido para mejorar la accesibilidad.
Permite multiples configuraciones de apertura, con
opciones de herraje oculto y seguridad, y hojas de has-
ta1,5 X2,6 my 170 kg. También disponible en versioén
de hoja oculta.

Ambos sistemas contemplan acabados anodi-
zados bajo sellos EWWA/EURAS y lacados segun
QUALICOAT SEASIDE, con opciones de bicolor y am-
plia gama cromatica. Estas caracteristicas sitian a
AL 19RPT y AL 67RPT dentro de soluciones técnicas
adaptadas a diferentes tipologias de cerramiento en
edificacion residencial y terciaria, en funcion de las
exigencias térmicas, acusticas y de configuracion
del proyecto. ®

alucansa.com

FICHA DE EMPRESA
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ANICOLOR

Sistemade corredera CT con rotura de puente térmico.

CT es el sistema de corredera perimetral con rotura
térmica de la firma ANICOLOR que se lleva a cabo
mediante varillas de poliamida con 14,6 mm, 18 mmy
20 mm, reforzadas con un 25% de fibra de vidrio.

Este sistema tuvo una evoluciéon destacada con la
introduccion de algunos perfiles complementarios,

ELKE DESIGN

pero es la nueva gama BENELUX la que hace de esta
serie uno de los sistemas de corredera mas completos
y mas innovadores del mercado.

Sus lineas estéticamente impares combinan a la per-
feccion con su funcionalidad y calidad de materiales.

Esta disponible en los siguientes acabados:

e acado en colores.

e acado efecto madera.

® Anodizado.

Caracteristicas técnicas:

®Permeabilidad al aire (EN 1026): Clase 3.

eEstanqueidad al agua (EN 1027): Clase 7A.

®Resistencia al viento (EN 12211): Clase C5.

e Coeficiente de transmision térmica para sistemas

de 2 hojas Uw = 2,52 (W/m2K). B

www.anicolor.pt/es

Sistema mixto con perfil de madera laminada y aluminio.

El sistema de ventana HA68My HA78M se configura
como una solucion mixta que combina madera en el
interior con una carcasa exterior de aluminio con can-
tos redondeados. El conjunto admite acristalamientos
dobles o triples, con valores térmicos declarados de
Ug 0,5 W/m2Ky Uw 0,84 W/m23K.

Los perfiles incorporan madera laminada, con el
objetivo de mejorar la estabilidad dimensional y re-
ducir la torsion, evitando
deformaciones en el uso.
En el exterior, el mar-
co de aluminio dispone
de un sistema ventilado
disefiado para limitar la
aparicién de condensa-
ciones en la interfase
entre el metal y la made-
ra. El aluminio empleado

es de origen reciclado.

El sistema de cierre se resuelve mediante un disefio de
doble junta de goma, orientado a asegurar la estanqueidad
entre hojay marco, en linea con las normativas alemanas.
El acristalamiento se fija mediante un sellado perimetral
consilicona neutra entre vidrio y madera, complementado
conunajunta de goma entre el aluminio y el vidrio.

La hoja de vidrio se situa en la cara interior de la
ventana, permitiendo la extraccion del acristalamien-
to exclusivamente desde el interior de la vivienda. La
fijacion se realiza mediante puntas ocultas. El sistema
contempla ademas galces opcionales compatibles con
las especificaciones del INSTITUTO ROSENHEIM, que
permiten laintegracion de elementos como vierteaguas
exteriores o repisas interiores.

El acabado superficial se basa en un tratamiento tipo
LASUR de poro abierto, con un espesor de 8 micras, orientado

areducir las necesidades de mantenimiento de la madera. @

Suscribase aqui
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en el edificio de oficinas
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WICONA ha suministrado distintas soluciones de carpinteria y fachada para el edificio
INSPIRE, disenado por el estudio de arquitectura BATLLEIROIG, uno de los desarrollos
de oficinas con mas uso de madera en BARCELONA - Espana.

El complejo reduce notablemente su
huella de carbono en comparacion con
un edificio convencional y ya ha obte-
nido la certificacion LEED PLATINUM
y PAS 2060 gracias a las técnicas de
construccion empleadas, entre las que
destacan las ventanas WICLINE 75
EVO y los sistemas de fachadas
WICTEC 50y WICTEC 60 de WICONA.

w
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BATLLEIROIG ha sido el estudio de
arquitectura encargado de proyectar el
edificio de oficinas INSPIRE, ubicado en
el distrito 22@ de BARCELONA. Se trata
de un edificio de GLENWELL GROUP,

diseflado para ser neutro en carbonoy

que se erige como un referente en sos-
tenibilidad. En total, se han edificado
15.385 m?de espacios de trabajo de Ultima

generacion, enlos que se haempleado la
madera como principal material cons-
tructivo. Gracias a ello se ha garantizado
la ejecucion de un sistema estructural
de menor peso en comparacion con un
edificio convencional y en consecuen-
cia una cimentacion mas ligera. El
edificio fomenta la biofilia mediante la
creacion de entornos verdes dentro del
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Sistema de ventana Sistema de fachada
WICLINE 75 EVO. WICTEC 50.

complejo, con el objetivo de mejorar la
calidad del aire, la salud de los usuariosy,
en consecuencia, su bienestar.

Las oficinas del edificio INSPIRE
se articulan en torno a una volu-
metria en forma de U que rodea y
acoge un jardin interior. En su disefo,
BATLLEIROIG harespetado las trazas
originales de la parcela, realizando una
lectura patrimonial de aquello “intangi-
ble” que define la identidad del 22@ de
BARCELONA e integrando las preexis-
tencias del entorno. Elacceso al complejo
se produce a través de un porche a doble
altura que conecta conunjardin abierto a
la ciudad. Asi se ha creado una planta baja
permeable con un espacio verde habita-
ble que promueve la biodiversidad, enlaza
con el entorno y facilita la integracion del
edificio en el tejido urbano, ofreciendo
un lugar publico para descansar, rela-
jarse y fomentar las relaciones sociales.
Esta apertura en la planta baja permite
desdibujar el chaflan, lo que refuerzala

Suscribase aqui FICHA DE EMPRESA
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SISTEMAS WICONA EN EL EDIFICIO DE OFICINAS INSPIRE EN BARCELONA

Sistema de fachada
WICTEC 50.

continuidad visual entre el espacio urba-
noy el jardin, donde destaca una lamina
de agua situada bajo el porche.

Protagonismo de la madera

En elinterior del edificio se acce-
de a un amplio vestibulo de caracter

escultorico, que se inunda de
abundante luz natural. El espa-
cio cuenta con un atrio de seis
alturas que actla como nucleo
articulador del conjunto, ya que
permite el acceso alos lugares de

trabajo mediante unas escaleras

FICHA TECNICA

Proyecto:
Oficinas INSPIRE en el 22@,
en BARCELONA.

Estudio de arquitectura:
BATLLEIROIG.

Constructora:
CERTIS OBRES | SERVEIS.

Soluciones WICONA empleadas:
Ventanas WICLINE 75 EVO,
Fachadas WICTEC 50y WICTEC 60
(solucion especial).

Cliente:
GLENWELL GROUP.

Fachadista:
METALISTERIA ALMANSENA.

Fotografia:
Antonio Navarro Wijkmark.

abiertas. Los interiores de las ofici-
nas se caracterizan por su calidez,
gracias al uso de madera vistay alos
elementos vegetales, que generan
unos espacios diafanos, polivalentes
y flexibles. El propdsito del edificio
INSPIRE es ofrecer a los usuarios
lugares comunes donde poder rela-
cionarse de manera comoday natural.
Por esarazon, el complejo se estruc-
tura en torno a areas como el porche
de acceso, el jardin urbano, el atrio,
las terrazas y los balcones, estos Ul-
timos disponibles en todas las plantas
de oficinas, con un elemento comun:
la vegetacion, que permite crear una
conexion entre las personas y la na-
turaleza. Cada piso cuenta, ademas,
con jardineras perimetrales. La se-
leccion vegetal responde a criterios
sostenibles, por lo que se han em-
pleado especies autdoctonas y de
kilbmetro cero, tipicas del clima medi-
terraneo y con bajo consumo hidrico.
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Sistemas de fachada
wicona

El complejo de oficinas INSPIRE esta
construido sobre una base estructural de
hormigén, disefiada a modo de zécaloy
ejecutada con forjados postesados que
permiten una gran entrada de luz. Sobre
la base, se alzan el resto de plantas des-
tinadas a oficinas y edificadas a partir
del segundo nivel en madera. La fachada
modular del complejo esta compuesta
por paneles de madera ignifuga median-
te un tratamiento de autoclave y con una
capa superficial de quemado siguiendo

Suscribase aqui

la inspiraciéon del método tradicional
YAKISUGI que consiste en quemar
la capa externa para protegerla
del fuego, radiacion solar e insec-
tos, ademas de un barniz superficial
aplicado a posteriori para preservar
sus prestaciones al estar expuesta
al exterior. Gracias a esta técnica, la
madera se vuelve mas duraderay re-
quiere de un mantenimiento minimo.

Parala envolvente, se haempleado
el sistema WICTEC 60 de WICONA,
adaptado con montantes especiales
de doble nariz que pueden soportar

las lamas de madera de grandes dimen-
siones sin comprometer las prestaciones
del sistema. La solucién WICTEC 60 es
especialmente adecuada para proyectos
con grandes superficies acristaladas, con
necesidad de mayores inercias para cum-
plir con las normativas. En la planta baja,
se hainstalado el sistema de fachada
WICTEC 50 de la marca, ideal para nive-
les excepcionales como el que precisaba
este proyecto, de ocho metros de altura.
En conjunto, el disefio de la fachada lo-
gra un equilibrio 6ptimo entre superficie
acristaladay maciza, y contribuye a maxi-
mizar la eficiencia energética del edificio.
Elresultado es una envolvente singular y
atractiva, de alto rendimiento, que brinda
una imagen contemporanea. Asimismo,
en INSPIRE se han empleado las venta-
nas WICLINE 75 EVO de WICONA que,
a partir de un junquillo especial que se
fija directamente en la zona de rotura de
puente térmico, consiguen una reducida
elevacion del marco, logrando un alto
aislamiento térmico y un incremento de

la entrada de luz natural. @

WICONA

SANT CUGAT DEL VALLES - Barcelona
Espana

wicona.es@hydro.com

www.wicona.es

FICHA DE EMPRESA

85


https://www.vidrioperfil.com/es-es/contacto
https://www.vidrioperfil.com/es-es/wicona-hydro-building-systems-spain

| a cita brasilena de las
ventanas, el vidrio y las fachadas

FESQUA volvera a convertir SAO PAULO - Brasil en uno de los principales puntos de
encuentro de la industria latinoamericana de la ventana, el vidrio y la fachada. La feria
celebrara su 162 edicidn del 9 al 12 de septiembre de 2026 en el SAO PAULO EXPO
EXHIBITION & CONVENTION CENTER, con una convocatoria profesional centrada en so-
luciones para cerramientos, componentes, herrajes, maquinaria, sistemas constructivos y
tecnologias vinculadas a la envolvente del edificio.

FESQUA celebrara su edicion de
2026 del 9 al 12 de septiembre en
el SAO PAULO EXPO EXHIBITION
& CONVENTION CENTER, en SAO
PAULO, Brasil. La feria, de periodici-
dad bienal, alcanza su 162 edicion con
un perfil consolidado dentro del mer-
cado brasilefio y latinoamericano de
ventanas, vidrio, fachadas, herrajes,
componentes, maquinariay soluciones
para la construccion.

El certamen abrird de miércoles a
viernes, de 13:00 a 20:00 horas vy el
sabado, de 11:00 a 18:00 horas. El re-
cinto se encuentra en RODOVIA DOS
IMIGRANTES, km 1,5, AGUA FUNDA,
Sao Paulo. Para facilitar el acceso, la or-
ganizacion preveé un servicio gratuito de
transporte mediante microbuses desde
las inmediaciones de la estacion Santos-
Imigrantes, de la linea 2-Verde del metro,
operativo desde una hora antes y hasta
una hora después del horario de apertura
de laferia. EI SAO PAULO EXPO dispone,
ademas, de aparcamiento con capacidad
paramas de 4.200 vehiculos.

La convocatoria esta dirigida a fa-
bricantes de ventanas, empresas de
vidrio, instaladores, arquitectos, inge-

9-12 lSETEMBRolze,pAsw

SAO PAULO ExPO | SAO PAULO -
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de exposiciony 700 marcas exposi-
toras. Estos datos corresponden a la
edicion anterior y sirven para dimen-
sionar el peso del certamen dentro
del mercado regional, aungue no
constituyen previsiones cerradas de
asistencia o participacion para 2026.
La lista oficial de expositores publi-
cada para la proxima edicion refleja la
amplitud de la cadena de valor repre-
sentada en la feria. Figuran empresas
vinculadas al vidrio, aluminio, PVC,
herrajes, selladores, sistemas, ma-

quinaria, software, componentes y

proveedores internacionales. Asimis-

N mo, la programacion técnica prevista
»

para 2026 se articula en torno a cuatro
blogues principales: Encontro AFEAL,
SEBRASER, VIDROSOMy VENTANAS
DE PVC EM FOCO. El programa
mas definido hasta el momento es el
60 ENCONTRONACIONAL DA INDUS-
TRIA DE VENTANAS DE ALUMINIO,
previsto para el 12 de septiembre, de
08:00 a 12:00 horas, con inscripcion
gratuita y plazas limitadas. El encuen-
tro reuniréa a fabricantes, arquitectos,
periodistas, entidades colaboradoras
y otros agentes de la cadena de valor
de las ventanas de aluminio.

El bloque VENTANAS DE PVC EM
FOCO tendréalugar el 10 de septiembre
de 2026, con participacion de ASPEC
PVC y contenidos centrados en el
desempefno y las perspectivas de las
ventanas de PVC en la construccion ci-
vil. VIDROSOM también forma parte de

nieros, prescriptores y profesionales cializada en la organizacion de la programacion oficial, con sesiones
de la construccién civil. Su actividad encuentros sectoriales para los vinculadas al vidrio y al comporta-
principal girara en torno a la exposi- mercados de ventanas y vidrio. miento acustico. SEBRASER aparece
cion de soluciones, lanzamientos y La edicién de 2026 toma co- incluido entre las actividades previs-
tendencias para ventanas, vidrio y fa- mo referencia los resultados tas, aunque la informacion disponible
chadas, junto con una programacion de su ultima convocatoria, que no aporta todavia detalles adicionales
técnica formada por conferencias, registro 53.000 visitantes, pre- sobre su contenido.

encuentros profesionales y talleres. sencia de profesionales de 25 Junto a la actividad central de
El evento esta vinculado al GRUPO paises, 80 horas de programa- FESQUA, la edicidon de 2026 contara
CONTRAMARCO, empresa espe- cion, 38.000 metros cuadrados con eventos simultdneos que amplian

Suscribase aqui FERIAS Y EVENTOS
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el alcance técnico de la convocato-
ria. FESQUA VETRO figura como un
espacio afadido dedicado al vidrio

dentro del conjunto ferial. También se
celebrara EBRATS 2026, el Encontro
e Exposicao Brasileira de Tratamentos
de Superficie, organizado y promovido
por |IEG en colaboracién con ABTS,
la ASSOCIACAO BRASILEIRA DE
TRATAMENTOS DE SUPERFICIE. A
esta coincidencia se suma FEIPAT, la
Feira da Patologia das Construgdes,
centrada en inspeccion, diagnostico,
rehabilitacion de edificios, mante-
nimiento de edificaciones y gestiéon
inmobiliaria.

Elregistro de visitantes para FESQUA
2026 esta disponible mediante acredi-
tacion gratuita, con modalidades para
empresas y profesionales auténomos.
Por suenfoquey porlacomposicion de su
oferta, la feria se posiciona como una cita
deinterés para fabricantes de carpinteria,
transformadores de vidrio plano, cristale-
rias, instaladores, empresas de fachada,
proveedores de herrajes y componentes,
fabricantes de maquinariay prescriptores
vinculados a la envolvente del edificio. @

www.fesqua.com.br
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‘Las rehabilitaciones energeticas
exigiran soluciones cada vez

mas eficientes y avanzadas

El Presidente de ANFAJE (Associacao Nacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes) de
Portugal, nos ofrece en la siguiente entrevista una completa panoramica del sector de la
carpinteria en dicho pais tanto en su situacion actual como en sus perspectivas de futuro
a corto, medio y largo plazo.

Entrevista a Joao Ferreira Gomes - Presidente de ANFAJE

Como presidente de ANFAJE,
écomo ve la situacidn actual del
sector de ventanas, puertas y fa-
chadas en Portugal y cuales son los
principales desafios a los que se
enfrentan los fabricantes de ven-
tanas energéticamente eficientes?

En los ultimos afos, el sector de
ventanas, puertas y fachadas ener-
géticamente eficientes en Portugal ha
experimentado una fase de crecimien-
to muy positiva. Existe una creciente
conciencia en el mercado sobre la im-
portancia de aumentar el conforty la
eficiencia energética en los edificios,
factores que situan a las soluciones
de ventanas eficientes en el centro de
las estrategias de rehabilitacion del
parque inmobiliario existente. Al mismo
tiempo, observamos un sector cada
vez mas profesional, innovador y pre-
parado pararesponder alas demandas
futuras.

No obstante, persisten desafios
importantes. Uno de los principales
retos es la necesidad de acelerar la
rehabilitacion de los edificios en Por-
tugal, ya que una gran parte de ellos
todavia presenta niveles deficientes
de confort y rendimiento energético.
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Para lograrlo, resulta crucial garantizar
politicas publicas estables, programas
de incentivos eficaces y una mayor
concienciacion sobre los beneficios
de sustituir las ventanas antiguas por
otras energéticamente eficientes.

Por otro lado, los fabricantes también
se enfrentan a desafios relacionados
con requisitos normativos mas estric-
tos, la necesidad constante de invertir
eninnovacion y digitalizacion, y la es-
casez de mano de obra cualificada.

A pesar de estos retos, conside-
ramos que el sector cuenta con una
oportunidad estratégica de gran re-
levancia para los proximos afios. Las
rehabilitaciones energéticas de edifi-

Suscribase aqui

cios, alineadas con los objetivos
europeos de neutralidad de car-
bono, exigiran soluciones cadavez
mas eficientes, sostenibles y tec-
nolégicamente avanzadas. En este
contexto, el sector ha demostrado
su capacidad para responder con
calidad, innovacion y competiti-
vidad.

¢Cuales son las prioridades
de ANFAJE para el manda-
to 2025-2028 y qué papel
pretende desempeiar la aso-
ciacion ante las autoridades
publicas, los profesionales y
el mercado?

Las prioridades de ANFAJE se
centran en reforzar el papel estraté-
gico del sector de ventanas, puertas
y fachadas eficientes en la transicion
energética de los edificios en Portugal.
Seguiremos priorizando el fomento
de la rehabilitacion energética del
parque edificatorio, abogando por la
sustitucion de ventanas antiguas por
soluciones eficientes como medida
esencial para mejorar el confort en el
hogar, reducir el consumo de energia
y contribuir a los objetivos de descar-
bonizacion.

Otra prioridad clave sera fortalecer
el dialogo con los organismos oficiales
para ayudar a configurar politicas mas
eficaces, estables y menos burocra-
ticas, especialmente en lo relativo a
los programas de apoyo a la eficiencia
energética. ANFAJE aspira a seguir
siendo un socio técnico activo, capaz
de respaldar la toma de decisiones
basandose en la experiencia del sec-
tor y en la realidad del mercado. En
este sentido, la asociacion manten-
dra e intensificara su enfoque en la
cualificacion, la formacion técnica
y la importancia de la instalacion en
obra, dado que la calidad final de las
prestaciones de una ventana eficiente
depende directamente de una instala-
cion correcta.

En cuanto al mercado, el objetivo es
aumentar la confianza de los clientes pro-
moviendo informacion clara, técnicay
fiable sobre el impacto real de las solu-
ciones eficientes. De este modo, ANFAJE
pretende consolidar su papel como fuer-
za aglutinadora del sector, impulsando
su modernizacion, prestigio y competi-
tividad, siempre con el foco puesto en
la eficiencia energética, el conforty la

sostenibilidad de la edificacion.

ANFAJE ha publicado la «Guia
exclusiva de ventanas eficientes

ASOCIACION
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2025/26». (Qué aporta esta he-
rramienta al sector y como puede
ayudar a mejorar las decisiones
de compray las especificaciones
técnicas?

La «Guia exclusiva de ventanas efi-
cientes» es una publicacion disefiada
para dar a conocer el sector de las ven-
tanas y fachadas ligeras, asi como a
las empresas asociadas a ANFAJE.
Ademas, la Guia constituye una he-
rramienta fundamental para transmitir
informacion técnica y facilitar la com-
prension de las diversas soluciones
disponibles, contribuyendo asi a una
toma de decisiones mas informada vy
acertada.

Asimismo, la Guia desempefia un
papel clave al aclarar los criterios prin-
cipales para seleccionar una ventana
eficiente, destacando la importancia
del rendimiento energético, el confort
térmico y acustico, la durabilidad y
la calidad de la instalacion. Para los
profesionales y prescriptores, esta he-
rramienta ofrece un valioso respaldo

técnico, fomentando especificaciones

mas rigurosas y alineadas con las
exigencias actuales en materia de
eficiencia energética y sostenibili-
dad en la edificacion.

En definitiva, la Guia refuerza el
papel de ANFAJE como entidad
lider del sector, promoviendo las
mejores practicas, impulsando
soluciones de calidad y contri-
buyendo a que las decisiones de
compra sean mas informadas, fun-

damentadas y eficientes.

¢Qué medidas considera
necesarias para acelerar la
renovacion del parque edifi-
catorio en Portugal: ayudas
publicas, incentivos fiscales,
campahnas de informacioén,
requisitos normativos o forma-
cion profesional?

Acelerar la renovacion del par-
que edificatorio requiere un
conjunto coherente de politicas
publicas que operen de manera
complementaria y constante a lo

largo del tiempo. Entre los instru-

mentos mas relevantes, destacan de
inmediato las ayudas publicas directas
para la renovacion energética; dichas
ayudas deben ser mas continuas, pre-
decibles y de facil acceso.
Paralelamente, los incentivos en el
impuesto sobre la renta de las perso-
nas fisicas (IRS) desempefan un papel

decisivo para dinamizar el mercado, ya

que podrian ayudar a aliviar la carga
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financiera de los hogares y hacer mas
asequible la eficiencia energética.

Asimismo, las campahas de informa-
cion a gran escala son fundamentales
para fomentar una mayor cultura ener-
gética entre la ciudadania. Es esencial
informar a los usuarios sobre el impac-
to real de sustituir ventanas antiguas,
no solo en cuanto alareduccion de las
facturas energéticas, sino también en
términos de mejora del confort térmico
y acustico, mayor seguridad y revalori-
zacion delinmueble.

En conjunto, estos tres pilares —
ayudas publicas eficaces, incentivos
fiscales en el IRPF y campanas de con-
cienciacion generalizadas— son clave
para crear las condiciones necesarias
que permitan acelerar de forma sos-
tenida la renovacion energética del
parque edificatorio de Portugal.

Desde la perspectiva de ANFA-
JE, ¢qué importancia tienen una
instalacion adecuada en obray
la cualificacion profesional pa-
ra garantizar el rendimiento real
de una ventana energéticamente
eficiente?

Unainstalacién correcta en obra es
absolutamente crucial para garantizar
el rendimiento energético adecua-
do de una ventana energéticamente
eficiente. Una instalacion deficiente
de un producto de alta calidad puede
comprometer su aislamiento térmico
y acustico, su estanqueidad y su dura-
bilidad. Por ello, ANFAJE otorga gran
importancia a la cualificacion profe-
sional y areconocer la instalacion
como una etapa fundamental del pro-
ceso. Es esencial que las empresasy
los instaladores reciban una formacion
técnica adecuada, sigan las mejores
practicas técnicas y se mantengan al
dia con la evolucion de los requisitos

normativos.

Suscribase aqui

¢Considera que las ventanas
siguen estando infravaloradas
en las estrategias de eficien-
cia energética de los edificios?
¢Qué argumentos técnicos de-
berian comunicarse mejor a
los clientes particulares y alos
prescriptores?

Si, creo que las ventanas siguen
estando infravaloradas en muchas
estrategias de eficiencia energé-
tica de los edificios. Actualmente,
los programas de ayudas publicas
se centran en gran medida en la
sustitucion de electrodomésticos,

cuando la mejora de la envolvente

TANFA S

= [JANFAE |

pasiva del edificio deberia ser una prio-
ridad. Sin una envolvente eficiente, los
edificios siguen perdiendo energia y
comprometiendo el confort, indepen-
dientemente de los equipos instalados.

Sustituir ventanas antiguas por
otras mas eficientes tiene un im-
pacto directo e inmediato en la
reduccion de la pérdida de energia,
la mejora del confort térmico vy
acustico, y la disminucion de la de-
manda de calefaccion y refrigeracion.
Es unaintervenciéon que ofrece benefi-
cios duraderos tanto para los edificios
como para las familias, contribuyendo

simultaneamente areducir las facturas

ASOCIACION
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energéticasy ala descarbonizaciéon del
parque edificatorio. Es importante se-
guir concienciando sobre el hecho de
gue una ventana no es meramente un
elemento estético, sino un componen-
te técnico esencial para el rendimiento

energético de un edificio.

En términos de sostenibilidad,
Squé avances considera mas
relevantes para el sector: lare-
ciclabilidad, la incorporacion de
material reciclado, las declaracio-
nes ambientales de producto, la
reduccion de la huella de carbono
o la economia circular?

Enlo querespectaala sostenibilidad,
todos estos aspectos han adquirido
una importancia estratégica para el
sector de las ventanas, puertas y fa-
chadas energéticamente eficientes.
Lareciclabilidad de los materiales, la
incorporacion de contenido reciclado,
la reduccion de la huella de carbono,
las declaraciones ambientales de pro-
ducto y los principios de la economia
circular son areas complementarias y
fundamentales para la evolucion posi-
tiva de la industria.

El sector ha demostra-
do un firme compromiso con
esta cuestion mediante inversiones
en procesos de produccion mas efi-
cientes, la innovacion en materiales y
el desarrollo de soluciones con un me-
nor impacto ambiental a lo largo de su
ciclo de vida. Actualmente, existe un
interés creciente por equilibrar el ren-
dimiento energético, la durabilidad y la
sostenibilidad para satisfacer las de-
mandas del mercado y cumplir con los
objetivos medioambientales europeos.

Asimismo, la ventana energética-
mente eficiente constituye un elemento
clave para una edificacion sostenible.
El sector es consciente de su respon-
sabilidad y mantiene su compromiso de

ASOCIACION

promover soluciones cada vez mas
sostenibles, eficientes y alineadas
con los desafios de la transicion

climatica.

¢,Qué tendencias marcaran
el futuro de los sistemas de
cerramiento y ventanas? ¢La
rehabilitacion energética, las
ventanas de alto rendimiento, la
industrializacion, la integracion
con sistemas de proteccion solar,
la digitalizacion o la domética?

El futuro del sector estara cada
vez mas vinculado a la digitali-
zacion y a los principios de la
Construccion 4.0, caracterizan-
dose por una fuerte integracién
de tecnologias inteligentes en to-
das las etapas del proceso: desde
el disefio y la fabricacion hasta la
instalacion y el uso. La industria
evoluciona hacia soluciones mas
conectadas, eficientes y adapta-
das a las nuevas exigencias de
rendimiento y confort.

ANFAJE

REBRANDING

ntabilidade.

La domoticay los sistemas de auto-
matizacion en general desempenaran
un papel cada vez mas relevante, per-
mitiendo integrar las ventanas y los
sistemas de protecciéon solar en la
gestion inteligente de los edificios. El
control automatizado de la ventilacion,
la entrada de luz natural, la proteccion
solary la eficiencia energética sera una
tendencia creciente, contribuyendo a
crear edificios mas confortables, sos-
tenibles y energéticamente eficientes.

Al mismo tiempo, la sostenibili-
dad seguira siendo un eje central en
el desarrollo del sector, impulsada
por el uso de materiales reciclables,
procesos de produccion mas efi-
cientes y soluciones con una menor
huella ambiental.

Sin duda, lainnovacion tecnologicay
la digitalizacion seran dos de los prin-
cipales motores que transformaran la
industria de los cerramientos en los

proximos afos. W

www.anfaje.pt
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BAU 2027 sera la primera edicién
desarrollada integramente bajo su
direccion. ¢Cual es su visiéon pa-
ra esta nueva etapa de la feriay
qué elementos le gustaria que la
distinguieran de las ediciones an-
teriores?

Ante todo, deseo reforzar aun mas
la posicion de BAU como la feria lider
mundial del sector de la arquitectura
y la construccion. Al mismo tiempo, el
evento debe poner de relieve con ma-
yor claridad el papel que desempena la
industria de la construccion en cues-
tiones de gran relevancia social, como
la vivienda asequible, la construc-
cion resiliente al clima y la economia
circular. Para BAU 2027, considero
especialmente importante centrar
nuestra atencion en los expositoresy
visitantes del futuro. Esto implica tanto
la participacion especifica de empre-
sas emergentes (startups) como una
interaccion mas intensa con los visitan-
tes jovenes. Queremos crear nuevos
formatos que resulten mas atractivos,
fomenten una mayor interaccion y ha-
gan visible larelevancia del sector para

la proxima generacion.
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Desde su nombramiento, ha ha-
blado de introducir nuevas ideas y
conceptos para BAU. ¢(Cuales son
las principales areas de innovacion
en las que se esta centrando actual-
mente el equipo organizador?

Ademas de planificar los stands en
los 18 pabellones de exposicion, actual-
mente nos centramos sobre todo en
nuevos formatos y areas tematicas para
BAU 2027. Un ejemplo es el estreno de
la «cBLACKBOX». Este concepto rompe
deliberadamente con las presentacio-
nes feriales tradicionales. El enfoque se
centra en formatos interactivos para
los visitantes y en la demostracion de
procesos constructivos especificos.

Suscribase aqui

Queremos presentar soluciones no
solo como productos aislados, sino
en el contexto de procesos, interfa-
ces y aplicaciones del mundo real.
Esto permite visualizar mejor como
interactlan en la practica la plani-
ficacion, la ejecucion y la toma de
decisiones. Otra novedad es el area
de exposicion dedicada a los aca-
bados interiores (*Interior Work™*),
que ocupara parte del pabellon A4
enlapréxima edicion de BAU. Dadala
creciente importancia de la construc-
cion modular, esta area de exposicion
también se ampliara en BAU 2027.
Ademas de contar con un espacio
mayor en el pabellén A1, se organi-

zara por primera vez un foro especifico

sobre construccion en serie y modular.

¢Cuales considera que son los
principales desafios a los que se en-
frentara el sector de la construccion
europeo en los proximos cinco afnos?

Uno de los mayores retos sigue siendo
la creacién de viviendas asequibles. La
brecha entre la oferta y la demanda ya
es considerable y seguira ampliandose
en muchos mercados. Por ello, necesi-
tamos soluciones practicas, escalables
y rentables; y, como feria lider a nivel
mundial, consideramos que es nuestra
responsabilidad ofrecer una plataforma
internacional para dichas soluciones. A
esto se sumala construccion resiliente al
clima. En el futuro, los edificios deberan
estar mejor preparados para soportar
el calor extremo, las lluvias torrencia-
les y otras consecuencias del cambio
climatico. Al mismo tiempo, la moderni-
zacion del parque inmobiliario existente
cobrara cada vez mas importancia. Dada
la escasez de recursos y los objetivos
climaticos, a largo plazo no podemos
permitirnos derribar sistematicamente
edificios funcionales para sustituirlos por
otros nuevos. Por consiguiente, la ges-
tion responsable del parque inmobiliario
existente y lareduccion de los costes de
construccion alargo plazo se convertiran

en tareas clave para el sector.

La sostenibilidad sigue siendo
un eje central en la agenda del sec-
tor. ¢Como puede BAU contribuir a
acelerar la transicion hacia una cons-
truccion mas eficiente y respetuosa
con los recursos?

La sostenibilidad ha sido un tema
recurrente en BAU durante afios. En
la proxima edicion, esta cuestion co-
brara un protagonismo especial, en
parte gracias al tema principal: <Mate-

riales y recursos». Tanto en las zonas
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“UNO DE LOS GRANDES RETOS DEL SECTOR SIGUE SIENDO LA CREACION DE VIVIENDAS ASEQUIBLES”

de exposicion como en el programa
complementario, los visitantes podran
conocer a fondo como llevar a la prac-
tica una construccion eficiente en el
uso de los recursos. Esto abarca, por
ejemplo, cuestiones como cuando la
rehabilitacion es una alternativa mejor
que la demolicion, qué materiales se
empleany como pueden reutilizarse
posteriormente. Sin embargo, la econo-
mia circular solo funciona siconocemos
qué materiales de construccion se han
utilizado en una estructuray en qué
estado se encuentran. Por ello, la digita-
lizacion es un factor clave: proporciona

la base de datos necesaria para rastrear

los materiales y construir de forma

mas sostenible a largo plazo.

La rehabilitacion energéti-
ca de los edificios existentes
es uno de los grandes retos de
Europa. (Qué papel espera que
desempeiien las soluciones de
rehabilitacion y modernizacion
en BAU 2027?

Para lograr que el sector de la
construccion sea mas sosteni-
ble, no se puede pasar por alto el
parque edificatorio existente. Por
consiguiente, la rehabilitacion, la

modernizaciony lareforma desem-

pefiaran un papel fundamental en BAU
2027. Abordaremos estos temas, entre
otros, bajo el lema «Espacios habita-
bles en transicion». En este contexto,
la mineria urbana cobra cada vez mas
importancia. Los edificios constituyen
enormes reservas de materias primas;
contienen hormigon, acero, ladrillo,
madera, vidrio y muchos otros materia-
les. Identificar y aprovechar mejor este
potencial resulta crucial a largo plazo
para lograr una construccion eficiente
tanto en términos de recursos como
economicos. Los edificios existentes,
en particular, ofrecen una oportunidad
extraordinaria para conjugar la pro-
teccion del clima, la asequibilidad y la

calidad.

La digitalizaciéon avanza rapida-
mente gracias a BIM, los gemelos
digitales y la inteligencia artificial.
¢Qué innovaciones tecnolégicas
cree que cobraran especial protago-
nismo en la préxima edicion?

Almencionar BIM, los gemelos digitales
y lainteligencia artificial, ya ha identifica-
do tres motores clave de la digitalizacion
en el sector de la construccion. BIM y los
gemelos digitales permiten crear mode-
los de datos integrales que abarcan todo
el ciclo de vida de un edificio: desde la
planificacion y la explotacion hasta la
deconstrucciony lareutilizacion. La inte-
ligencia artificial puede acelerar aun mas
este proceso en ambitos como la planifi-
cacion, larevision de disefnos, la gestion
de proyectosy el tratamiento de grandes
volumenes de datos. En conjunto, estas
tecnologias sientan también las bases
paralos pasaportes digitales de producto.
En el futuro, permitiran que los datos de
los productos de construccion sean legi-
bles por maquinay trazables, facilitando
asi su uso en evaluaciones de sostenibi-
lidad, planes de demolicion y estrategias

de economia circular.
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La construccidén industrializada y
modular esta cobrando impulso en
muchos mercados. ¢Como valora su
evoluciony qué oportunidades ofre-
ce pararesponder alas necesidades
de vivienda e infraestructuras?

La construccion industrializada y mo-
dular estda ganando importancia por
buenas razones. Si queremos crear
viviendas asequibles de manera mas ra-
pida y rentable, necesitamos métodos
de construccion que estandaricen los
procesos, aumenten la certeza en la pla-
nificaciony garanticen la calidad al mismo
tiempo. La construccion industrializada 'y
modular ya fue un tema central en BAU
2025 y cobrara aun mas relevancia en
BAU 2027, contando con una mayor su-

perficie de exposicion y un foro propio.

La escasez de mano de obra cualifi-
cada es una preocupacion creciente
en todo el sector. ¢,Qué soluciones y
enfoques considera mas prometedo-
res para afrontar este desafio?

Al igual que ocurre con la falta de
viviendas asequibles, la escasez de tra-
bajadores cualificados tendra un impacto
significativo tanto en el sector como en
la sociedad en su conjunto durante los

proximos anos. ldentifico dos areas clave

Suscribase aqui

de actuacion. En primer lugar, debe-

mos esforzarnos mas por despertar
elinterés de los jovenes en la diver-
sidad de carreras profesionales que
ofrece el sector de la construccion.
Aqui es precisamente donde entra
en juego el nuevo formato «BLAC-
KBOX», que ofrece oportunidades
interactivas para quienes seinicianen
elmundo laboral, recién graduados y
estudiantes. Mostrar diversos oficios
especializados mediante demostra-
ciones en vivo también desempefia
un papel importante, ya que permite
alas personas conocer de primera
mano la realidad del trabajo diario.
En segundo lugar, debemos apro-
vechar mejor el apoyo tecnoldgico.
Lainteligencia artificial, la roboticay
los procesos automatizados pueden
ayudar a aliviar las tareas fisicamente
exigentes, monodtonas o peligrosas.
El objetivo no es sustituir alas perso-
nas, sino hacer que el trabajo seamas

seguro, eficiente y atractivo.

BAU posee una marcada di-
mension internacional. (Cémo
prevé que evolucione la partici-
pacion global de expositores 'y
visitantes en 2027?

Tradicionalmente, BAU ha conta-

do con una proporcion muy elevada de
expositores y visitantes internacionales.
Cadados anos, Munich se convierte enun
punto de encuentro clave paralaindustria
mundial de la construccion. Es probable
que estarelevanciainternacional aumen-
te aun méas en 2027. Observamos que
algunos mercados internacionales se
estanrecuperando actualmente con ma-
yor rapidez que Alemania, pais que sigue
enfrentandose a desafios estructurales.
Por ello, esperamos que la participacion
internacional, tanto de expositores como
de visitantes, continue creciendo. Es-
te es uno de los grandes puntos fuertes
de BAU, ya que reune mercados, pers-
pectivas y soluciones que trascienden

ampliamente las fronteras nacionales.

¢Qué oportunidades ofrecera BAU
2027 alos expositores para generar
negocio, establecer alianzas estraté-
gicas y acceder a nuevos mercados?

Los expositores de BAU encontraran
un publico internacional compuesto por
profesionales de los ambitos de la arqui-
tectura, la planificacion, la ingenieria, la
industria de la construccion, el comer-
cio minorista, los oficios especializados
y la inversion. Esto convierte a la feria
en un espacio donde no solo se exhiben
productos, sino donde se inician relacio-
nes comerciales concretas y se forjan
alianzas estratégicas. Por tanto, mire-
comendacion a los expositores es que
aborden BAU con una estrategia defini-
daY promocionen su empresa no solo
en su stand, sino también en los esce-
narios, a través de diversos formatos y
en sus comunicaciones antes, durante
y después de la feria,incluso invitando
a Munich a clientes actuales y potencia-
les, y aprovechen las redes sociales y las
oportunidades de visibilidad que ofrece
el recinto ferial. |

www.bau-muenchen.com
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FLEXIFORCE

FLEXIFORCE presenta NXT, un sistema modular de herrajes para puertas residenciales
de garaje que reduce componentes, racionaliza el stock y facilita el montaje mediante ca-
rriles combinables, ajuste de dintel, fijacion de muelles y opcion de suministro con muelles

pretensados.

FLEXIFORCE hadesarrollado NXT,un
sistema modular de herrajes para puer-
tas residenciales de garaje concebido
para responder a un problema cada vez
mas visible en el sector: fabricar e insta-
lar mas rapido, con menos piezasy con
una gestion de stock mas controlada.
La propuesta se dirige a fabricantes de
puertas e instaladores que trabajan con
soluciones residenciales elevables y que
deben ajustar costes, tiempos de montaje

y disponibilidad de componentes en un
mercado sometido a presion competitiva.

El punto de partida de NXT es lare-
duccion de complejidad. El sistema se
organiza sobre una arquitectura modular
que permite utilizar un carril vertical con
cuatro carriles horizontales. Esta solucién
reduce el numero de referencias necesa-
rias y simplifica el almacenamiento, sin
cerrar la puerta a distintas configuracio-
nes de instalaciéon. En un entorno donde

elinventario suele crecer pararesponder
apedidos diversos, la posibilidad de agru-
par funciones en menos componentes
tiene una incidencia directa en la plani-
ficacion de producciony en la logistica
interna.

Los carriles estan fabricados en acero
y han sido disefiados con bordes redon-
deados y ranuras de montaje pensadas
para facilitar el trabajo en obra. No se trata
solo de reducir piezas, sino de ordenar
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el proceso de instalacion. La compafhia
plantea NXT como un sistema que com-
bina caracteristicas ya utilizadas en el
sector con desarrollos propios orienta-
dos a mejorar la eficiencia en montaje y
logistica.

Entre esos desarrollos se encuentra el
sistema de ajuste de dintel, pendiente de
patente. Este elemento permite regular la
alturay alinear ambos lados de la insta-
lacion con mayor precision. Su principal
efecto practico es reducir los cortes en
obra, limitar las pérdidas de material y
acortar el tiempo de ajuste durante el
montaje. En puertas residenciales de ga-
raje, donde las condiciones del hueco
pueden variar, la capacidad de correccién
sobre el propio sistema resulta especial-
mente relevante para el instalador.

NXT incorpora también un sistema de
fijacion de muelles, pendiente de patente,
destinado a facilitar el ajuste de tension
durante lainstalaciony el equilibrado de la
puerta. La manipulacion de los muelles es
unade las operaciones mas sensibles del
montaje. Segun la informacion facilitada
por FLEXIFORCE, este mecanismo per-
mite un manejo mas controlado y reduce
riesgos durante esa fase del trabajo. La
gama contempla, ademas, la posibilidad
de suministrar muelles de tension o de
torsién pretensados, listos para instalar,
lo que permite limitar las operaciones de

ajuste en obra.

> bl o) 000/259

Otro de los elementos técnicos
del sistema es la curva optimizada.
Su disefio permite ganar hasta 9 cm
adicionales de altura de instalacion,
generando mas espacio util en el in-
terior del garaje. Esta caracteristica
puede ser determinante en proyectos
residenciales con condicionantes de
altura o con necesidades concretas
de aprovechamiento interior.

Lainstalacion se ha concebido pa-
rarealizarse, en su mayor parte, con
unasola herramienta, principalmente
Torx 30. El uso de tuercas autoblo-
cantesy fijaciones Torx busca hacer
el ensamblaje mas uniforme y redu-
cir la dependencia de herramientas
distintas durante el montaje. Esta
estandarizacion favorece procesos
mas repetibles, tanto en fabricacomo
en obra, y encaja con laldgica gene-

ral del sistema: menos referencias,

Sistema de dintel ajustable (patente en tramite).
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menos pasos y mayor control sobre la
instalacion.

FLEXIFORCE desarrolla sistemas de
herrajes y componentes para puertas
residenciales de garaje. Aunque el texto
fuente no precisa la poblacion ni el pais
donde se ubica la empresa, si sitla su
actividad en el ambito de los sistemas
de herrajes para puertas residenciales
elevables. Con NXT, la compania arti-
cula una plataforma que integra carriles
modulares, ajuste de dintel, fijacion de
muelles, curva optimizada y opciones de
muelles pretensados para simplificar la
fabricacion, la logistica y el trabajo del
instalador. @

FLEXIFORCE IBERICA
OLIVA

Valencia

Espafa
comercial@flexiforce.com
www.flexiforce.com
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Sistemas de acero A/ALV R =)

en la Filmoteca de Cataluna

Con el fin de mejorar la funcionalidad y seguridad de sus accesos y con la intencion de no
alterar las condiciones estéticas de este iconico conjunto arquitectonico de estilo con-
temporaneo, la Filmoteca de Cataluia ha apostado por las soluciones de acero JANISOL
INOX de Jansen para puertas, que, ademas de un excelente aislamiento térmico y acustico,
ofrecen un plus estético y reducen el mantenimiento al minimo.

El compromiso de la Filmoteca de
Cataluia conlacalidad ylainnovacion
ha sido responsable de que su sede
del Raval barcelonés haya incorpora-
do recientemente sistemas de acero
JANSEN en sus puertas de acceso,
que responden a las mas altas exigen-
cias endiseno, resistenciay seguridad.

Lareciente remodelacion de los ac-
cesos principales del edificio, en busca
de una mejora en su funcionalidad y

capacidad de proteccion, ha encon-

trado en las soluciones de perfileria de
acero de Jansen no solo una forma de
contribuir a la mejora del bienestar de
las personas que lo habitan, sino tam-
bién de embellecer su piel exterior sin
alterar su estética.

Firmado por el arquitecto Josep Lluis
Mateo (autor también del edificio del
Centro de Convenciones del Forumy to-
do unreferente cultural en el corazon del
Raval barcelonés), este icénico edificio de
la plaza de Salvador Segui se caracteriza

por su particular lenguaje arquitectonico
de hormigon vistoy su concepto espacial
inspirado enlaluzy laoscuridad, elemen-
tos que dialogan con la ciudad y con la
propia experiencia cinematografica. Por
€s0, en busca de mantener una perfecta
sintonia con la estética contemporanea
del conjunto, en esta intervencion se ha
optado por el sistema JANSEN JANISOL
INOX en acero inoxidable, una solucion
que aportarobustez, durabilidad y un aca-
bado elegante.
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JANSEN ha incorporado el acero
galvanizado ZF 100 (con una capa
protectora de zinc-hierro) a los trata-
mientos superficiales de sus sistemas
de acero para puertas, anadiendo al
habitual y excelente aislamiento tér-
mico y acustico de sus perfiles un plus
estético y una reduccion del manteni-

miento al minimo.

I’ UIII
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JANSEN ofrece una proteccion
integral contra la corrosion en sus
sistemas de perfiles de acero para

puertas y ventanas con los innovadores
revestimientos galvanizados mediante
inmersion en caliente ZF 100.

El nuevo disefio de la Filmote-
caincluye un conjunto de puertas
de gran formato (altura total 325
cm), con un panel superior fijo, ade-
mas de tres hojas: dos de apertura
interior para uso habitual y una ter-
cera destinada exclusivamente a
evacuacion (equipada con barra an-
tipanico y sefializacién especifica).
Las hojas, de aproximadamente 120

cm de ancho, garantizan accesibilidad
y seguridad, cumpliendo las exigencias
del Institut Catala de les Industries Cul-
turals (ICEC). m

JANSEN

METALCO ARQUITECTURA EN ACERO
LHOSPITALET DE LLOBREGAT

Barcelona - Espana

info@jansen.es

www.jansen.es
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INTERNI ONESTI organiza

oolgl LUALDI B2 OLIVARI §=

Jornada Puertas de Arquitectos

El showroom de la firma INTERNI ONESTI acogi6 el pasado mes de noviembre el encuen-
tro Puertas de Arquitectos, organizado junto a las reconocidas firmas italianas LUALDI y
OLIVARI, y que ha reunido a reconocidos arquitectos e interioristas para reflexionar sobre
la importancia de las puertas y las manillas en la arquitectura contemporanea y redescu-
brir estos elementos, mas alla de su funcion practica, como simbolos de diseino, técnicay

expresion arquitectonica.

Esta jornada, dedicada al valor ar-
quitectonico y simbolico de la puerta
fue presentada por Juli Capellay
Benedetta Tagliabue.

El arquitecto Juli Capella ofrecio una
charla magistral en la que exploré la evo-
lucion de la puertaalolargo de la historia
a través de obras iconicas de grandes
maestros como Gaudi, Mies van der Ro-
he, Alvar Aalto, Le Corbusier, Gio Ponti,
Zaha Hadid o Rem Koolhaas, entre otros.
Su intervencion propuso un recorrido
por distintas corrientes arquitecténicas
y mostré como la puerta ha pasado de
ser un mero elemento constructivo a una
pieza esencial de identidady concepto en
la arquitectura.

La arquitecta Benedetta Tagliabue,
del estudio EMBT, fue la encargada de
cerrar el acto compartiendo su vision
personal sobre la presenciay el valor
de las puertas en algunos de sus pro-
yectos mas emblematicos.

El encuentro, celebrado en el
showroom de INTERNI ONESTI en
Barcelona, se consolida como una cita
de referencia para profesionales del
sector, en la que el disefio y la cultura
arquitectonica fueron protagonistas.
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Conestainiciativa, INTERNI ONEST]I,
junto a LUALDI y OLIVARI, refuerza
su compromiso con la difusion de la
cultura del disefio y la arquitectura,
consolidandose como un espacio de
encuentro y dialogo para arquitectos,
interioristas y amantes del disefio con-
temporaneo.

Suscribase aqui

SISTEMA DE PUERTAS
FRAMEWORK
DE LUALDI

Con FRAMEWORK, LUALDI
redefine el concepto de las super-
ficies verticales, transformandolas

en elementos arquitectonicos di-

LUALDI

namicos, funcionales y altamente
personalizables. Este innovador sis-
tema de paneles de pared introduce
un nuevo lenguaje proyectual, que
combina puertas, panelesy elementos
funcionales en una Unica composicion
arquitectonica.

Gracias a su estructura modular,
FRAMEWORK permite integrar es-
tantes, compartimentos, barras para
colgar o iluminacion LED, creando
configuraciones adaptadas a cada es-
pacio, desde vestidores y bibliotecas
hasta zonas de trabajo o ambientes
contract.

El sistema incorpora una nueva ho-
ja de puerta de 60 mm de grosor y un
marco de aluminio que mejora el ren-
dimiento acustico y permite aplicar
distintos acabados en cada cara, ofre-
ciendo una libertad compositiva sin
precedentes. Los materiales (madera,
vidrio, aluminio e incluso gres o tejidos)

se combinan de forma natural, poten-

OLIVARI
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INTERNI ONESTI ORGANIZA CON LUALDI Y OLIVARI LA JORNADA PUERTAS DE ARQUITECTOS

Con FRAMEWORK,
LUALDI
redefine el concepto
de las superficies
verticales,
transformandolas
en elementos
arquitectonicos
dinamicos,
funcionales
y altamente
personalizables.

ciando laintegracion entre arquitectura
e interiorismo.

FRAMEWORK representa la esencia
del enfoque LUALDI: una sintesis entre
tecnologiay estética, entre funcionali-
dad vy elegancia. Con esta propuesta,
la marca reafirma su posicion en el di-
sefo Made in ltaly y su capacidad para
ofrecer soluciones arquitectdnicas

evolutivas y contemporaneas.

olivari, excelencia en el dise-
no de manillas

Manilla MARE de RENZO & MATTEO PIANO.

Desde 1911, OLIVARI es sinonimo de
excelencia en el disefio y la fabricacion
de manillas. Con mas de un siglo de his-
toria, la firmaitaliana ha sabido mantener
la produccion 100% Made in ltaly, ga-
rantizando una calidad inigualable y una
atencion artesanal en cada detalle. La
manilla DOLMEN representa un enfoque
innovador del disefio: su forma parece
derretirse para adaptarse a la mano, co-
mo una barra de jabdn que se ablanda
al tacto. DOLMEN permite movimientos
naturalesy variados: presionar con la pal-
ma, enganchar los dedos, empujar con
el codo o incluso apoyarse contra ella.

) ) Manilla BRERA de Antonio Citterio..
Su disefio no requiere esfuerzo cons-
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El catalogo de OLIVARI incluye mas
de 100 modelos, 12 acabados vy la
colaboracion de 50 prestigiosos

disenadores y arquitectos.

ciente, sino que acompafa los gestos
inconscientes del usuario, ofreciendo una
sensacion de libertad y confort.

Su catalogo incluye mas de 100 mo-
delos, 12 acabados y la colaboracion
de 50 de los disenadores y arqui-
tectos mas prestigiosos del mundo,
entre ellos Patricia Urquiola, Antonio
Citterio, Piero Lissoni, Gio Ponti,
Zaha Hadid, Rem Koolhaas y
Toyo Ito. Las manillas de OLIVARI des-
tacan no solo por su precision técnica

Suscribase aqui

Manilla AQUA

y durabilidad, sino también por su
valor estético y simbolico: el punto
de contacto entre la personay la
arquitectura.

interni onesti,
referente

en interiorismo
contemporaneo

Conmasde 40 afios de trayectoria,
INTERNI ONESTI se ha consolida-
do como una empresa familiar lider

LUALDI

en el servicio integral para proyectos de
disefo de interiores en BARCELONA.
Sindnimo de compromiso, calidad y estilo,
ha transformado la manera de entender
elinteriorismo, combinando creatividad,
precision técnicay atencion al detalle.
La metodologia de trabajo de INTERNI
ONESTI se basaenunaimplicacién com-
pleta en todas las fases del proyecto,
desde la primera visita hasta la instala-
cion final. La empresa asesora tanto a
profesionales como a particulares, ga-
rantizando que cada decision y cada
detalle contribuyan a un resultado final
que refleje fielmente la vision y necesi-
dades de los clientes. INTERNI ONEST!
colabora estrechamente con arquitec-
tos e interioristas, ofreciendo soluciones
personalizadas y exclusivas. Su cartera
de marcas premium permite combinar
disefo, calidad y versatilidad, siempre
siguiendo las ultimas tendencias y elevan-
do los proyectos a un nivel de excelencia
excepcional.

Con un enfoque que une innovacion,
tradiciony sensibilidad estética, INTERNI
ONESTI se posiciona como un referente
delinteriorismo de alto nivel, consolidan-
do su papel como espacio de encuentroy
plataforma para el disefio contemporaneo
en BARCELONA. =&

OLIVARI
BORGOMANERO
Novara - ltalia
olivari@olivari.it

www.olivari.it

LUALDI
MILAN

Italia
info@lualdi.com

www.lualdiporte.com

INTERNI ONESTI
BARCELONA

Espana
info@internionesticom

www.internionesti.com

OLIVARI
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REPLUS mejoralarehabilitacion
energetica integrando ventana,
fachaday aislamiento

REPLUS ha participado en las jornadas de colaboracion impulsadas por ASOVEN PVC y
AISLA con el objetivo de reforzar una vision global de la rehabilitacion energética y favo-
recer una mayor conexion entre fabricantes, distribuidores de ventanas, instaladores de
aislamiento y profesionales vinculados a la envolvente del edificio.

Entrevista a Juan Miguel Canté -Director comercial de REPLUS.

S
La compafiia, dedicada al ambito de las
ventanasy la rehabilitacion energética,
plantea esta colaboracion como una via
para mejorar la coordinacion técnica en
actuaciones donde intervienen elemen-
tos opacosy transparentes de la fachada.
Con motivo de estas jornadas hemos en-
trevistado a Juan Miguel Canto, director
comercial de REPLUS

En el contexto de las jornadas
de colaboracion impulsadas por
ASOVEN PVC y AISLA, ¢qué papel
ha tenido REPLUS y qué objeti-
vos persigue su participacion para
reforzar la conexion entre fabri-
cantes, distribuidores de ventanas
e instaladores de aislamiento?

Desde REPLUS participamos activa-
mente en estas jornadas con el objetivo
de fomentar una visiéon global de lare-

habilitacion energética. Consideramos

fundamental que fabricantes, distri-
buidores, instaladores de ventanas y
especialistas en aislamiento trabajen
de forma coordinada para ofrecer so-
luciones mas eficientes y de mayor
calidad al usuario final.

La envolvente de un edificio esta

formada por elementos opacosy trans-
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parentes, y ambos deben entenderse
como partes de un mismo sistema.
Cuando el aislamiento y las ventanas
se abordan conjuntamente desde la fa-
se de planificaciéon hasta la ejecucion,
se consigue una mejora significativa en
eficiencia energética, confort y durabi-
lidad de la intervencion.

¢Qué necesidades técnicas de-
tecta REPLUS en el mercado de
la rehabilitacion energética que
hacen necesaria una colaboracion
mas estrecha entre instaladores de
ventanas, empresas de aislamiento
y profesionales de la envolvente?

Una de las principales necesidades
que detectamos es la correcta inte-
gracion entre la ventana y el sistema
de aislamiento de la fachada. Toda-
via existen actuaciones donde ambos
elementos se tratan de forma indepen-
diente, lo que puede comprometer el
rendimiento global de la rehabilitacion.

La eliminacién de puentes térmi-
cos, la continuidad del aislamiento y
la correcta resolucion de los encuen-
tros entre materiales requieren una
coordinacion real entre todos los pro-
fesionales implicados. Por ello, resulta
imprescindible compartir conocimien-
tos y trabajar bajo una vision conjunta
de la envolvente del edificio.

¢Cuadles son los problemas mas
frecuentes que encuentran los
técnicos y las empresas en la ins-
talacion de ventanas —medicion,
fijacion, sellado, hermeticidad, es-
tanqueidad o encuentros con la
fachada— y como pueden abordar-
se desde la formacidon profesional?

Uno de los problemas mas habituales
es el desequilibrio en el aislamiento,
es decir, la existencia de diferencias
significativas entre las prestaciones de

los distintos elementos que conforman

Suscribase aqui

la envolvente. No sirve de mucho
instalar una ventana de altas pres-
taciones si posteriormente existen
puntos débiles en el aislamiento, en
los encuentros con la fachadao en
las juntas de instalacion.

Ademas, son frecuentes los pro-
blemas derivados de una medicion
incorrecta, una mala resolucién de
los sellados o la falta de continui-
dad entre la ventana y el sistema
de aislamiento. La correcta unioén
entre todos los elementos es cla-
ve y, para lograrla, es necesario
conocer en profundidad los pro-
ductos, materiales y herramientas
disponibles.

Por ello, la formacion continua resulta
fundamental para que los profesiona-
les puedan mantenerse actualizadosy
ejecutar instalaciones que garanticen
la hermeticidad, la estanqueidad y el
rendimiento energético previstos.

En actuaciones combinadas de
sustitucion de ventanas y mejora del
aislamiento, ¢qué aspectos de lainsta-
lacion resultan criticos para garantizar
prestaciones térmicas, acusticas y
de estanqueidad acordes con las exi-
gencias actuales de rehabilitacion
energética?

Uno de los aspectos mas importantes
es el analisis previo de las condiciones
reales de la obray de los encuentros en-

FICHA DE EMPRESA
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REPLUS MEJORA LA REHABILITACION ENERGETICA INTEGRANDO VENTANA, FACHADA Y AISLAMIENTO

trelaventanay la fachada. Muchas veces
los puntos criticos de una instalacion no
sonvisibles a simple vistay requieren una
planificacion detallada antes de fabricar
e instalar los elementos.

La correcta ubicacion de la ventana
dentro de la envolvente, la resolucion
de las juntas perimetrales y la compati-
bilidad con los sistemas de aislamiento
son factores determinantes para alcan-
zar los niveles de aislamiento térmico,
acustico y estanqueidad exigidos ac-

tualmente.

¢Como ayuda la formacion téc-
nica y comercial de REPLUS a que
distribuidores e instaladores pue-
dan explicar al usuario final el valor
de una ventana de altas prestacio-
nes frente a soluciones de bajo
coste o intervenciones parciales?

En REPLUS entendemos que la
formacioén técnico-comercial es una

herramienta fundamental para trasla-

FICHA DE EMPRESA

dar al cliente final el verdadero valor de
una solucion de calidad. Una ventana
de altas prestaciones no debe evaluar-
se Unicamente por sus caracteristicas
técnicas, sino también por su correcta
instalacion e integracion en el conjunto
de la envolvente.

Por ello desarrollamos jornadas
formativas orientadas a actualizar
conocimientos, presentar nuevas so-
luciones y compartir buenas practicas
de instalacion. De esta forma, nues-
tros colaboradores pueden asesorar
con mayor rigor y ayudar al usuario a
comprender los beneficios reales en
términos de confort, ahorro energético,

aislamiento acustico y durabilidad.

Ademas de ASOVEN PVCy AISLA,
écon qué empresas, asociaciones
o entidades colabora REPLUS en
formacion, prescripcion técnicau
otros ambitos, y qué valor aportan
estas alianzas para profesionalizar

la instalacion de ventanas y mejo-
rar la calidad de la rehabilitacion?
REPLUS mantiene una colaboracioén
constante con fabricantes de sistemas,
empresas especializadas en aislamien-
toy sellado, proveedores tecnolégicos
y diferentes entidades vinculadas al
sector de la construccion eficiente.
Estas alianzas permiten incorporar
nuevas soluciones técnicas, compartir
conocimiento especializado y acercar
a los profesionales las mejores prac-
ticas del mercado. Creemos que la
formacioéon continua y la colaboracion
entre empresas son claves para ele-
var el nivel de profesionalizacion del
sector y garantizar rehabilitaciones
energéticas cada vez mas eficientes y

duraderas. @

REPLUS - REGICARP
COCENTAINA

Alicante - Espafa
info@replus.es
www.replus.es
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INcorpora

ACCU-PACK 0.7 S3 para
alimentacion de emergencia
a SUs automatismos

SOMMER amplia su gama de accesorios con ACCU-PACK 0.7 S3, una fuente de alimen-
tacion de emergencia disefnada exclusivamente para accionamientos de portones S3 con

fuente de alimentacion conmutada.

SOMMER, empresa dedicada a
soluciones de automatizacion para
portones, ha incorporado a su porta-
folio de accesorios ACCU-PACK 0.7 S3,
una fuente de alimentacion de emer-
gencia desarrollada para las actuales
generaciones de accionamientos S3.
El nuevo componente esta orientado
a garantizar la continuidad operativa
del automatismo en caso de corte de
energiay se integra en la arquitectura
técnica de los equipos S3 con fuente
de alimentacion conmutada.

Los accionamientos S3 actuales in-
corporan, en parte, un compartimento
integrado para ACCU-PACKS y estan
equipados con un conector de 3 polos.
ACCU-PACK 0.7 S3 se ha disefiado
para trabajar con esta configuracion
y corresponde a la referencia S14912-
00001. La compania precisa que esta
solucion es compatible exclusivamen-
te con accionamientos S3 y no es
retrocompatible con generaciones an-
teriores basadas en transformador.

La distincion técnica entre ambas
generaciones resulta determinante
para la seleccion del accesorio. Para
automatismos mas antiguos basados
en transformador, SOMMER mantie-

Suscribase aqui

e

N
N\

ne la solucién ACCU con referencia
S10523-00002. En cambio, para los
nuevos automatismos S3 con fuente de
alimentacion conmutada, la referencia
adecuada es S14912-00001. Ambas
soluciones no son intercambiables y
deben elegirse segun el tipo de tecno-
logia del automatismo: conector de 2
polos en sistemas con transformador
o conector de 3 polos en la fuente de
alimentacion conmutada S3.
Laincorporacion de las nuevas pla-
cas de control, identificadas como
version azul, introduce una optimi-
zacion de la tecnologia de carga. La
principal modificacion técnica consis-
te en separar los procesos de carga
y descarga. La corriente de carga se
conduce al ACCU-PACK mediante un
cable independiente, mientras que la

corriente de descarga retorna ala uni-
dad de control a través de un cable
dedicado.

Esta configuracion permite estabilizar
la gestion energética del sistema, me-
jorar la deteccion de cortes de energia,
asegurar el cambio al funcionamiento
con Accu y controlar el proceso de des-
carga en situaciones de emergencia. Con
ACCU-PACK 0.7 S3, SOMMER refuerza
la seguridad operativa de sus acciona-
mientos S3 sin alterar la disponibilidad
de soluciones especificas para genera-

ciones anteriores. @

DOCO SOMMER IBERICA
LA GARRIGA

Barcelona - Espafna
pedidos@doco-international.com
www.sommer.eu
www.doco-international.com

FICHA DE EMPRESA
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THERMIA BARCELONA

12

Proyectando e
de la arquitect

futuro
ra

BARCELONA ocupa este ano el centro del debate arquitectonico internacional como Ca-
pital Mundial de la Arquitectura, impulsada por la Union Internacional de Arquitectos y re-
conocida por la UNESCO. Mas que una celebracion, es una oportunidad para revisar como
proyectar el futuro desde la arquitectura actual.

La efeméride coincide, ademas, con
un momento simbalico: el centenario de
Antoni Gaudi, un visionario que trabajaba
desde principios que hoy se siguen inten-
tando sistematizar. La luz, la ventilacion o
lainercia térmica no eran consecuencias
del disefio, sino variables de proyecto. No
respondia a una normativa: respondia al
comportamiento del edificio.

Durante décadas, gran parte del

parque de edificios construido en

BARCELONA se desarroll6 sinintegrar
estas variables como parte estructural
del proyecto. Hoy, cercadel 70 % de las
viviendas fueron construidas antes de
1980. Edificios que siguen en uso, pero
que no responden a las condiciones

climaticas ni a las exigencias energeé-

ticas actuales.

Esto desplaza el problema arquitec-
ténico. Elreto yano es proyectar nueva
arquitectura, sino intervenir sobre una

que no fue concebida para el contexto
en el que ahora debe funcionar. Y eso
cambia completamente las reglas, ya
que en una ciudad densa, consolidada
y con un fuerte valor patrimonial, la
transformacién no puede ser invasiva.
No hay margen para rehacer; hay que
mejorar sin alterar.

En este escenario, laarquitectura de-
jade operar principalmente enla forma
y pasa a operar en el comportamiento,
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que se decide, en gran parte, en la en-
volvente. No como limite, sino como

sistema activo.

Suscribase aqui

Es enla envolvente donde se ges-
tiona la radiacion solar antes de que
el calor entre en el interior. Donde se
define la continuidad del aislamiento.
Donde se determina el rendimiento
acustico real del edificio. Donde, en
definitiva, se juega el confort.

Por eso, la transicion energética
no es s6lo una cuestion de mate-
riales oinstalaciones, sino de como
se resuelve ese punto critico entre
interior y exterior.

En este sentido, aspectos como
una proteccion solar integrada, con-
troltérmico, precision en el encuentro
constructivo y otras decisiones
aparentemente menores tienen un
impacto directo en el funcionamien-
to del edificio alo largo del tiempo. Si

esta capitalidad de BARCELONA quiere
dejar un legado tangible, el debate debe
desplazarse hacia ahi.

Thermia Barcelona trabaja en esa
escala silenciosa de la arquitectura,
entendiendo la carpinteria como par-
te de un sistema mayor: la envolvente
como herramienta climatica. La pro-
teccion solar integrada como decision
de proyecto y la continuidad del aisla-
miento como condicion estructural del
confort. El camino trazado por THER-
MIA BARCELONA es el de desarrollar
soluciones que respondan a una ciudad
compleja, climaticamente expuestay
arquitecténicamente rigurosa. Signi-
fica pensar en seccion, en detalle y en
comportamiento. En reumen la ciudad
que ya existe es el verdadero proyecto,
y ahi es donde la arquitectura tiene hoy
su mayor responsabilidad. ®

THERMIA BARCELONA
SANT QUIRZE DEL VALLES
Barcelona

Espana

hola@kubreglass.com
contacto@thermiebarcelona.com
www..thermiabarcelona.com

FICHA DE EMPRESA
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WECO WINDOWS

COMPromIso con la Innovacion,
la calidad vy la sostenibilidad

WECO WINDOWS, empresa especializada en ventanas y cerramientos de altas prestacio-
nes en madera, se ha incorporado como miembro a AITIM (Asociacion de Investigacion
Técnica de las Industrias de la Madera), reforzando su compromiso con la innovacion técni-

ca, la calidad certificada y la investigacion en sostenibilidad en el ambito de la carpinteria.

e

_ Las ventanas minimalistas, con perfiles mas delgados de lo habitual, constituyen una te

Laintegracion de WECO WINDOWS
enla AITIM tiene como objetivo pro-
mover la colaboracion en proyectos de
investigaciony desarrollo centrados enla
eficiencia energética, la durabilidad de los
materiales, el comportamiento térmicoy
acustico de los cerramientos, asi como
en la trazabilidad y sostenibilidad de la
madera utilizada en sus sistemas.

Para Iciar de las Casas, fundadora
de WECO WINDOWS, esta incorpora

114

cion supone un paso en la evolucion
de la compafia: “Formar parte de
AITIM representa avanzar en nuestra
estrategia de innovacion y sostenibi-
lidad. Compartimos una vision comun
sobre la necesidad de impulsar una
construccion mas eficiente, responsa-
ble y basada en materiales naturales
como la madera. Queremos generar
valor a través del conocimiento téc-

nico compartido”.

Por su parte, Enrique Peraza, se-
cretario de AITIM, ha valorado muy
positivamente la incorporacion de esta
compafia: “WECO WINDOWS presenta
un concepto de empresa muy original
porque parte de la iniciativa de un ar-
quitecto que se une a unos técnicos
con experiencia en el producto. Sabe-
mos que este tipo de iniciativas se han
intentado en el pasado, pero no han
llegado a buen puerto. En el caso de
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Los disefios de ventanas de WECO evidencian una especial atencion en la seleccién
de componentes que elevan el rendimiento del sistema.

La integracion de WECO WINDOWS a AITIM refuerza
una colaboracion orientada a la innovacion responsable,
combinando tecnologia, diseno y tradicion en madera para
impulsar cerramientos mas eficientes, sostenibles
y respaldados por un conocimiento técnico compartido.

WECO WINDOWS ya cuenta con mas
de 10 anos de andadura, lo que demues-
tra su acierto”. “"En AITIM no teniamos
asociados de este tipo; casi todas las
carpinterias son empresas familiares
y tradicionales modernizadas. Asi que
para nosotros es una novedad y enri-
quece el perfil de nuestros asociados
que fabrican ventanas”, destaca.
Laparticipacionde WECO WINDOWS
en AlITIM se enmarca dentro de sucom-
promiso con lainnovaciénresponsable,
combinando la tradicion artesanal de la
madera con tecnologias avanzadas de
fabricaciony un enfoque integral hacia
la sostenibilidad. A través de esta alian-

Suscribase aqui

za, ambas entidades buscan impulsar
la transferencia de conocimiento técni-
coy fomentar la aplicacion de criterios
medioambientales en los proyectos de
carpinteria.

AITIM, como referente técnico que
promueve el uso responsable de la ma-
dera en la construcciony la industria,
se distingue por dos aspectos: la ca-
lidad y la informacioén técnica dirigida
sobre todo a prescriptores, valores que
comparte WECO WINDOWS.

En cuanto a la calidad, los disefios
de ventanas de WECO WINDOWS
muestran una gran preocupacion por

la eleccion de componentes que me-

joran las prestaciones de la ventanay
conlos que se han conseguido algunas
distinciones importantes.

En el segundo aspecto, WECO
WINDOWS también tiene valores que
aportar a AITIM en disefio; las ventanas
minimalistas, con perfiles mas delgados
de los habituales son tendencia. Ademas,
los huecos resultantes dejan pasar mas
luz y enmarcan mas claramente determi-

nadas vistas desde el interior. @

WECO WINDOWS
MADRID - Espafia
info@wecowindows.com

www.wecowindows.com

FICHA DE EMPRESA
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Ferias y Eventos
Internacionales

FESUUA

FESQUA 2026
Salon de las Ventanas y del Vidrio.
Del 9 al 12 de septiembre de 2026
SAO PAOLO (Brasil)
www.fesqua.com.br

ALUMINIUM GLOBAL EXHIBITION 2026

|Umlnl Feria Internacional de la Industria del Aluminio
Globa! Exhibition y sus aplicaciones.
Del 6 al 8 de octubre de 2026
DUSSELDORF (Alemania)

E V E T E C 0 VENTANAS \Slaﬁé-lr:lErgegigfg de las Ventanas, Fachadas,

FACHADAS Proteccion Solar y Vidrio Plano
SEMANA INTERNACIONAL | PROTECCION SOLAR Del 10 al 13 de noviembre de 2026

DELACONSTRUCCION | VPRIOPHANO IFEMA - MADRID (Espafia)
- SMARTDOORS 2026
| PUERTAS ” .
E S M A RT D 0 0 R S aromnsmos  Salon Internacional de Puertas,
| secuRIDAD Automatismos y Seguridad.
SEMANA INTERNACIONAL Del 10 al 13 de noviembre de 2026
OELACONSTRUCCION IFEMA - MADRID (Esparia)

WINDOW EURASIA - WINDOW & DOOR 2026
Feria Internacional de las Ventanas, Puertas, Fachadas,

Eurasia Perfiles, Maquinaria, Herrajes, Accesorios y Vidrio.

Do O R Del 21 al 24 de noviembre de 2026
& ESTAMBUL (Turquia)

Eurasia

Ir al Sumario
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BAU 2027
Salon Internacional de la Construccion.
Del 11 al 15 de enero de 2027

MUNICH (Alemania)

R+T 2027

Feria internacional especializada en Persianas,
Puertas/Portones y Proteccion Solar.

Del 15 al 19 de febrero de 2027

STUTTGART (Alemania)

-y
=

CONSTRUMAT 2027

Salén Internacional de la Construccion.
Co N STRU Del 18 al 20 de mayo de 2027

FIRA BARCELONA - GRAN VIA 2

BARCELONA (Espania)

DOORS & WINDOWS MEXICO 2027
Salén Internacional de Puertas y Ventanas.

Del 7 al 9 de julio de 2027

MONTERREY (México)

MEXICO

Exposicion de Puertas y Ventanas

MADE EXPO 2027

M A D E Feria Internacional de la Construccion.
Del 1 20 di jembre de 202
N EXPO FﬁEFZ\aWLANeon oviembre de 2027

MILAN (ltalia)

F E NSTE RB Au FENSTERBAU FRONTALE 2028
Feria internacional de Ventanas,
Puertas, Fachadas y Vidrio.
FR' []'NTA LE Del 28 al 31 de marzo de 2028
NUREMBERG (Alemania)

Suscribase aqui
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LaimagenYy el prestigio
de suempresa no tiene precio

La primera revista digital dedicada
a la Arquitectura en Vidrio y Fachadas Ligeras

Edificio H60 HOUSE, T T i T
premiado en el 23° Concurso Internacional METRABUILDING. - — == ==

BREVE HISTORIA DEL USO DEL VIDRIO EN LA ARQUITECTURA

BARCELONA 2026 - CAPITAL MUNDIAL DE LA ARQUITECTURA
GAUDI: VENTANAS AL FUTURO ANALIZA LA VENTANA 5
COMO ELEMENTO CLAVE EN LA ARQUITECTURA DE GAUDI
TVITEC - CRICURSA EN LA CRUZ DE LA TORRE DE JESUCRISTO DE LA SAGRADA FAMILIA
KURARAY SENTRYGLAS® OBTIENE 5 PREMIOS EN LOS GLASS MAGAZINE AWARDS 2025

Afo 24
Abril 2026

Revista de Arquitectura
especializada en Vidrio, Ventanas, Puertas,
Fachadas y Cerramientos Acristalados m

Mas informacion al telefono +34 93 412 07 64 ﬂ
o al e-mail publicidad@vidrioperfil.com Yuiie
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Promocione sus protuctsSien ATHET calE
; . EspanafiPbrtugaiiya e G

e 8 conresta revisiar ‘1
N 24 paises yJasSiE
ARGENTINA il
BOLIVIA 66-000 LGEOI’ESJ i' ‘
BRASIL
GRllE ESPANA
\!
oo, WY N
. g ANDORRA
g CUBA J -
ECUADOR ]
EL SALVADOR " ‘-?t
FLORIDA (EE. UU.) > A

GUATEMALA
HONDURAS
. - MEXico ..
: NI CARA,GUA Siguenos en:
PANAMA 3 :
PARAGUAY N m
PERU
¥ PUERTO RICO ﬂ
REPUBLICA DOMINICANA
URUGUAY ¥ ¥ '
y VENEZUELA Vldrloperfll.Com
EL PORTAL DE LA CARPINTERIA Y EL VIDRIO
Q‘?@ , 1989 - 2026 Bruc, 48 - 08010 BARCELONA - Espana - Tel.: + 34 93 412 07 64
@ PROPORCION 3 S.A. publicidad@vidrioperfil.com - www.vidrioperfil.com

QUIERO ANUNCIARME
ENESTAREVISTA
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EL PORTAL DE LA CARPINTERIA Y EL VIDRIO

#0) DISENO
.24 RESPONSIVE
3 adaptado a ordenadores,
J tablets, méviles...

Siguenos en:

m Descubralo en
£l www.vidrioperfil.com
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‘Muchtelc
g - TECNOPERFILESTS

o :.'.._-. ¥

=% 2% v e g
Ventanas que insp ’ g{, % Er
fos masluminososy t;_OnfortabIe_sg?_‘-- e

PR

n

g
A

A

)

LATINA

Distribucion:
ARGENTINA

.. AMERICA

“_
COSTARICA =
CUBA -
ECUADOR - -
ELSALVADOR |1 . _.‘i“ K
FLORIDA (EE.UU) Ragn T " - e ;
GUATEMALA  [BEget tanllgoram ety S el i b il s A T ~
HONDURAS  HEsiiser ioimet SPmtin Sto D oa ) it vy oo S R S Lol L i
MEXICO = % 3 - :
») ™ Prlrl_ierPr_emio._tate_g_nr(aArqui!!ctura LOS GANADORES DE LA
‘ ot Residencial Unifamiliar 2026, SEGUNDA EDICION VIAJARAN A
==y Casa Mora del Estudio Medina Mas Arg. - Jujuy, Argentina, -
bed L Taller elaborador: Vexar. VETECO

REPUBLICA DOMINICANA
URUGUAY
y VENEZUELA

MUchtek | pR&GONT i

b H
TECNOPERFILES GROUP @ﬁibﬁ

@muchtek.tecnopertilesgroup ncontranos en las redes @inoutdesign.muchte
X o htek il E t I d tdes uchtek

/muchtek.com ,:B t_’l, @) f@'ﬁ] finoutmuchtek.com

Julio 2026

¢,Quiere exportar?

Edicion digital AMERICA LATINA
distribuida a 21 paises:

Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Costa Rica, Cuba, Ecuador, El Salvador
Florida (EE.UU.), Guatemala, Honduras, México, Nicaragua, Panama, Paraguay
Peru, Puerto Rico, Republica Dominicana, Uruguay y Venezuela.

publicidad@vidrioperfil.com

@ QUIERO ANUNCIARME
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