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Partner Club Italian Style nasce dall'esperienza di Image P.R. & Management con un obiettivo
preciso: trasformare il marketing in uno strumento concreto per la crescita del salone.

In 26 anni il progetto si è evoluto insieme al mercato, integrando comunicazione,
fidelizzazione, controllo di gestione, consulenza e formazione in un unico metodo di lavoro.

Partner Club è un percorso che aiuta il salone a lavorare meglio, valorizzare il team,
acquisire nuovi clienti, aumentare la fidelizzazione e migliorare i risultati economici.

Ogni attività viene pianificata, monitorata e personalizzata perché ogni salone ha obiettivi,
potenzialità e necessità differenti.

PERCHÉ CRESCERE NON È QUESTIONE DI FORTUNA.
È QUESTIONE DI METODO.

Partner Club Italian Style
26 anni di crescita condivisa



I risultati 2026
Nei primi otto mesi del 2026 con le iniziative

sponsorizzate abbiamo raggiunto: 

                                                                       
                                                 persone

In totale abbiamo ottenuto:
                                                                         
                                                 visualizzazioni

Nell’ultimo anno i saloni Partner hanno
registrato in media l’ingresso

di 111 nuovi clienti

Nell’ultimo anno i saloni Partner hanno
incrementato

la spesa media del 3,4%

Un salone Partner di tre addetti
nell’ultimo anno ha aumentato l’incasso

giornaliero del 2,2%

2.300.000

6.300.000



DUE PERCORSI.
UN UNICO METODO.
Scegli la formula in base alle esigenze del tuo salone:

ENTRY LEVEL
Il modo più semplice per iniziare.
Pensato per i saloni che desiderano
avvicinarsi al marketing con strumenti pronti
all'uso e una gestione pratica delle attività.

TOP LEVEL
Il percorso personalizzato per far crescere il salone.
Pensato per chi è affiliato da anni e per chi si
aderisce al progetto per la prima volta e vuole
essere affiancato con un metodo basato su dati,
strategie e consulenza continua.

NEW



 Esclusiva ENTRY LEVEL

500 SMS
500 Voucher “Pensato per te”
60 giorni di sponsorizzate Facebook +
Instagram

 Esclusiva TOP LEVEL
1.000 SMS
100 Card pvc + 300 Virtuali + 1.000
Notifiche
Pianificazione promozionale
personalizzata
lettore barcode
90 giorni di sponsorizzate Facebook +
Instagram
6 Newsletter personalizzate extra
3 video consulenze

Immagine vetrina

HB Pro in comodato d’uso

SMS

Sponsorizzate Facebook + Instagram

Web Page personalizzata su

Framesiclub.it

Magazine Digitale

6 Newsletter di brand

3 Report Panel quadrimestrali

6 Webinar di brand

Vision & Mission

Per tutti

CONTENUTI

DUE PERCORSI. UN UNICO METODO.
Scegli la formula in base alle esigenze del tuo salone:



Misurare.
Analizzare.
Agire.
Crescere.
Non puoi migliorare ciò che non
misuri.

Ogni scelta di marketing, ogni investimento e ogni
obiettivo
devono partire da una conoscenza precisa del proprio
salone.

Senza dati si prendono decisioni basate sulle
sensazioni.

Con i dati si costruiscono strategie
che producono risultati.

3 report 

Panel
Analysis

HB Pro
software

gestionale

IL METODO PARTE DAI DATI



HB Pro

METODO
HB PRO consente di gestire in modo
efficiente e automatizzato la
registrazione degli appuntamenti, i
clienti, i servizi e i collaboratori

COMODATO D’USO
GRATUITO
per 12 mesi

2.000 SMS EXTRA
Per i saloni che hanno HB Pro di proprietà

DATI
ANALISI

STRATEGIA
RISULTATI

CONSULENZA



Panel Analysis
Ogni salone riceve il proprio report Panel con
analisi dei risultati ottenuti e l’indicazione di
strategie ed azioni per il raggiungere gli
obiettivi attraverso il metodo O.S.A.

Il report viene inviato a cadenza
quadrimestrale a partire dalla data di
attivazione.

3 REPORT PANEL 

dati
33.3%

consulenza
33.3%

strategia
33.3%

100%
RISULTATI



ENTRY LEVEL

Il marketing relazionale
per la personalizzazione del
«trattamento al cliente»

Trasforma ogni visita in un'opportunità e rafforza il rapporto con il cliente.

Attraverso iniziative dedicate il salone incentiva il ritorno, valorizza la
frequenza delle visite e crea un'esperienza sempre più coinvolgente e
personalizzata.

Loyalty
Marketing

Al termine del servizio, il salone può personalizzare il voucher con un
vantaggio dedicato, per incentivare le visite e creare un'esperienza
ancora più personale.

            VOUCHER “Pensato per te”
Uno strumento semplice ed efficace per fidelizzare il cliente.
500

Il salone riceve display e locandina con QR code personalizzato per
invitare i clienti a lasciare una recensione Google.
Ogni recensione viene premiata con uno sconto del 10% sulla piega.
+ recensioni + visibilità + nuovi clienti!

Recensione Google



BEAUTY POINT EXTRA
per recensione Google

Il marketing
relazionale
per la
personalizza
zione del
«trattamento
al cliente»

RACCOLTA PUNTI ANNUALE
il cuore del marketing della
fidelizzazione.

Il programma è strutturato su tre livelli:
Start, Premium e Top.

Più frequenti sono le visite e maggiore è
la spesa dei clienti, più alto sarà il livello
e maggiori i vantaggi economici
ottenibili.

100 CARD PVC
300 CARD VIRTUALI + 1.000 NOTIFICHE
PUSH
LETTORE BARCODE 

PIANIFICAZIONE PROMOZIONALE
PERSONALIZZATA

Un' iniziativa dedicata
che unisce attenzione,
personalizzazione e
fidelizzazione. Grazie a
Beauty Point Extra
dedicati, il salone rende
ancora più speciale
questa ricorrenza.

BEAUTY POINT EXTRA
per compleanno 

Il salone riceve display e
QR code per invitare i
clienti a lasciare una
recensione Google. Ogni
recensione viene premiata 
con 200 punti extra.
+ recensioni + visibilità +
nuovi clienti!

TOP LEVEL
Loyalty
Marketing

NEW
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Un’immagine a tutto logo di grande formato per facilitare la riconoscibilità.
PER ESSERE IDENTIFICATO COME SALONE PARTNER CLUB E CATTURARE L’ATTENZIONE 

Immagine vetrina

 Professionisti
della bellezza

NEW



Education

L’informazione alla base del
successo!

Attraverso i webinar ricevi indicazioni pratiche,
approfondimenti e spunti operativi per valorizzare
gli eventi in corso d'anno e trasformarli in occasioni
di crescita per il tuo salone.

Vision & Mission

Video conference di fine anno
per l’analisi dei risultati
raggiunti  e la condivisione di
obiettivi futuri.

6 Webinar

Appuntamenti online in
corso d’anno dedicati ai
saloni Partner Club
sui trend di mercato

3 video consulenze 
Video call personalizzate dedicate
all'analisi dei risultati del salone.
Verifica degli obiettivi.
Definizione di strategie mirate per
favorire la crescita del business.

ESCLUSIVA TOP LEVEL



Digital
Marketing
Per aumentare la visibilità on line e
rafforzare l’immagine del brand NEW

Magazine Digitale
con copertina personalizzata
da inserire nella Web Page
per presentare il salone e le iniziative offerte

Web Page personalizzata
sul sito istituzionale ww.framesiclub.it con contatti,
foto del salone, orari e info dedicate



Digital
Marketing
Per aumentare la visibilità on line
e rafforzare l’immagine del brand

Campagne
personalizzate
social
per raggiungere nuovi clienti e
mantenere una presenza costante

ENTRY LEVEL

giorni60
TOP LEVEL

giorni90



E-mail Marketing

6 NEWSLETTER di brand
Contenuti periodici dedicati alle tendenze
del mercato hair, ai servizi stagionali e alle
novità del settore.

ESCLUSIVA TOP LEVEL
 6 NEWSLETTER personalizzate extra

Attraverso newsletter periodiche, il salone informa, coinvolge e fidelizza i propri
clienti con contenuti di valore, promozioni dedicate e consigli utili, mantenendo vivo il
rapporto tra una visita e l'altra.

*Requisito per l'attivazione del servizio: database clienti di almeno 200 indirizzi e-mail.

NEW



Collection
Kit

Kit di collezione Framesi
per essere costantemente
aggiornati sulle novità moda



Per arricchire
il tuo progetto 

Gift Regalo (cartoncino pieghevole con
grafica Partner ed interno compilabile)

Incontri di consulenza in salone
       (su preventivo)

SMS

 Esclusiva ENTRY LEVEL

 Esclusiva TOP LEVEL

Integrazione Personal Card
Personalizzate

Personalizzazione Personal Card 

Card Virtuali

Notifiche Push

Carnet 100 Voucher “Pensato per te”

Video consulenza o incontro
       presso la sede Image

Integrazione pubblicazione 36 contenuti
social

Servizi
Integrativi

PER TUTTI



TOP LEVEL
Installazione software
HB Pro
100 card pvc + 300
virtuali

       + 1.000 notifiche push
Pianificazione
promozionale
personalizzata
1.000 SMS

ENTRY LEVEL
Installazione software
HB Pro
500 voucher “Pensato
per te”
500 SMS

Entro 15 giorni
dall’attivazione

Nei 30 giorni
successivi In corso d’anno

Timing

PER TUTTI
Immagine
vetrina

PER TUTTI
Attivazione
servizio Facebook
+ Instagram
Inserimento salone
sul portale
Framesiclub.it
Realizzazione Web
Page
personalizzata
Creazione
Magazine Digitale 

PER TUTTI 
Campagne
sponsorizzate 
Webinar di
brand
Newsletter
Report Panel
Vision & Mission

TOP LEVEL
3 video
consulenze

Entro 60 giorni 



Contact Us
partner@imageprm.it
www.framesiclub.it
www.imageprm.it

+39 0721404409
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