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In Ihrer Zeitung stecktmehr!
Nutzen Sie jetzt das volle Potenzial Ihres Abos und entdecken
Sie die digitale Welt der Saarbrücker Zeitung.

Lesen Sie auch alle SZ+ Premiuminhalte auf
saarbruecker-zeitung.de oder der SZ News-App
und bleiben Sie immer auf dem Laufenden.

4 ALLE ONINE-INHALTE

Im ePaper finden Sie zahlreiche Beilagen –
von Verlagsbeilagen und Werbeprospekten
bis zum Rätselmagazin.

3 BEILAGEN

Der Newsticker liefert Ihnen aktuelle Nach-
richten unseres Nachrichtenportals – kompakt,
schnell und immer auf dem neuesten Stand.

8 NEWSTICKER – in der ePaper-App
Die aktuellen Empfehlungen von prisma
finden Sie direkt in der App – auf einen Blick
und jederzeit griffbereit.

9 TV-TIPPS – in der ePaper-App

Mit dem ePaper haben Sie Zugriff auf alle
Lokalausgaben der Saarbrücker Zeitung –
flexibel und ortsunabhängig.

1 LOKALAUSGABEN
Mit dem Archiv blättern Sie bequem
durch ältere Ausgaben – auch über
die letzten 30 Tage hinaus.

2 AUSGABENARCHIV

Die Artikelübersicht zeigt alle Beiträge der
aktuellen Ausgabe übersichtlich nach Ressorts
geordnet.

7 ARTIKELÜBERSICHT – in der ePaper-App

Ob tägliches Wordle oder wöchentliches
Rätselmagazin - kniffliger Zeitvertreib im
ePaper inklusive.

5 RÄTSEL
Unsere Podcasts können Sie direkt in der
App abspielen – inklusive Mini-Player und
Warteschlange für unterwegs.

6 PODCASTS

1. Scannen Sie einfach den QR-Code oder besuchen Sie saarbruecker-zeitung.de/komplett
2. Registrieren Sie sich mit Ihren Kundendaten, Ihrer Email-Adresse und einem Passwort
3. Nutzen Sie sofort die digitalen Inhalte der Saarbrücker Zeitung, wie das ePaper, SZ+ und die News-App
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Das Leben verändert sich gerade rasant.  In einer dynamischen Welt mit KI-Wandel, 
wirtschaftlichen Umbrüchen und veränderten Arbeitsweisen muss man als Unternehmer 
und Chef den Überblick behalten. Rationaler Optimismus statt Wunschdenken wird zur 
Kernkompetenz, um langfristig handlungsfähig zu bleiben. Dabei gilt es auch, den Wandel 
als Chance zu begreifen und Prozesse neu zu erfinden. Stillstand hat ohnehin noch nie 
funktioniert. Außerdem ist es wichtiger denn je, den sozialen Zusammenhalt und die 
gesellschaftliche Teilhabe nicht aus den Augen zu verlieren. 
Viele der kleinen und mittelständischen, meist familiengeführten Unternehmen im 
Saarland und der angrenzenden Westpfalz gehen hier mit gutem Beispiel voran.  
Sie engagieren sich für Bildung und Beschäftigungsfähigkeit, Integration und gute 
Arbeitsbedingungen. Bei ihnen ist das gesellschaftliche Engagement fester Bestandteil 
ihrer Unternehmenskultur. Schließlich tragen sie gleich auf zwei Ebenen Verantwortung: 
für sich und ihre Mitarbeiter aber auch für ihre Region, die sie aktiv mitgestalten. Mit 
ihrer ausgewogenen Branchenstruktur mit ganz unterschiedlichen Spezialisierungen und 
Innovationen sind sie ein wichtiger Faktor für die kontinuierliche Modernisierung und 
Zukunftsfähigkeit unserer Region. 
In dieser aktuellen Sonderveröffentlichung stellen wir Ihnen erneut eine ganze Reihe 
dieser engagierten Betriebe vor.  Hochspezialisierte aber auch breit aufgestellte 
Betriebe, Familienunternehmen mit langer Tradition, Marktführer, Kreative und 
Revolutionäre, die nicht auf der Stelle stehen, sondern für Neues brennen, mutig 
umsetzen und so ihre eigene Erfolgsgeschichte schreiben.
Ich wünsche Ihnen viel Spaß beim Lesen und vielleicht begegnet Ihnen ja ein neues 
Erfolgsunternehmen, dessen Qualitäten Ihnen von Nutzen sein könnte.  Und wie immer 
nicht vergessen: Global denken – lokal handeln. Jeder einzelne von uns kann durch sein 
eigenes Tun einen Beitrag zu einer besseren, gerechteren Welt leisten. Auch Sie!

Rüdiger Kruppa
Leitung Media Sales

Liebe Leserinnen,
liebe Leser,
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Der Treppenbau ist eine Spezialität der Firma, hier ein Beispiel für eine gelungene Sanierung vorher und nachher.  Fotos: Sasso-Sant

Kontakt
Fliesen SASSO-SANT GmbH & Co. KG
Christian Sasso-Sant
Goethestraße 10
Gewerbegebiet Metzer Wiesen
66740 Saarlouis

Telefon (0 68 31) 23 31
c.sasso@gmx.de
www.sasso-sant.com

Öffnungszeiten
Montag bis Donnerstag von 9 bis 12 Uhr 
und von 13 bis 17 Uhr, Freitag von  
9  bis 14 Uhr
Termine außerhalb unserer 
Geschäftszeiten nach Vereinbarung

„Qualität, Tradition und bester Kundenservice: Das 
sind die Werte, auf denen die Philosophie unse-
res Unternehmens seit jeher beruht. Das war im-
mer so und wird es auch immer bleiben“, betont  
Christian Sasso-Sant. Er führt das Unternehmen in vierter 
Generation. Zu seinem Team gehören acht Mitarbeiter, dar-
unter Fliesen- und Terrazzoleger sowie Treppensetzer. Ak-
tuell sucht Sasso-Sant zur Verstärkung seines Teams noch 
Fliesenleger ab sofort. „Wir sind ein lustiges, hochmotivier-

Fliesen Sasso-Sant

 Darauf können Sie bauen!
tes Team, das sich sehr über tatkräftige Verstärkung freuen 
würde“, betont der Geschäftsführer.
Das Leistungsspektrum umfasst sämtliche Fliesen-, Plat-
ten- und Mosaikarbeiten innen und außen, die Balkon- und 
Terrassensanierung sowie das Verlegen großformatiger 
Fliesen bis zu einer Größe von 1,50 auf drei Meter, außer-
dem die Badsanierung in Kooperation mit einem festen, 
langjährigen Partnerfachbetrieb. In Sachen Naturstein gibt 
es eigentlich nichts, was Christian Sasso-Sant und sein 
Team nicht umsetzen können: ob Treppen aus Granit oder  
Marmor, innen und außen, frei tragend oder vorbetoniert, 
das Schleifen und Sanieren von Terrazzotreppen und 
-fußböden, die Lieferung und den Einbau von Küchenar-
beitsplatten, exklusive Tische aus Granit oder Marmor, das 
Versetzen von Fensterbänken oder die Verlegung von Na-
tursteinböden, innen wie außen, ebenso wie die Ausführung 
sämtlicher Reparaturarbeiten.
„Unsere langjährige Erfahrung und der enge, vertrauensvol-
le Kundenkontakt versetzen uns in die Lage jeden noch so 
speziellen Wunsch fachgerecht umzusetzen, der Phantasie 
und Kreativität sind dabei keine Grenzen gesetzt. Und wenn 
der Kunde möchte, entwerfen wir für ihn auch gerne mal 
etwas ganz anderes, außergewöhnliches, was er so selbst 
gar nicht vor Augen hatte“, bietet Christian Sasso-Sant an. 
(Fast) alles ist möglich!
Das Familienunternehmen war viele Jahre am Kleinbahnhof 
in der Innenstadt zu finden. Da dieser Standort mit der Zeit 
zu klein wurde, wurden im Jahr 2022 neue, 600 Quadratme-
ter große Geschäftsräume in der Goethestraße 10 im Gewer-
begebiet Metzer Wiesen bezogen. Die modernen und funkti-
onalen Räume bieten beste Voraussetzungen, damit sich die 
Firma auch in Zukunft stetig weiterentwickeln kann.  PR/om

Seit 1916 ist die Firma Fliesen Sasso-Sant in 
Saarlouis ihren Kunden ein kompetenter und 
zuverlässiger Partner, wenn es um Fliesen-, 
Naturstein- und Terrazzoarbeiten sowie den 
Treppenbau geht.

Das Team von Christian Sasso-Sant übernimmt Fliesen-, Platten- und  
Mosaikarbeiten im Innen- und Außenbereich.
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Der erste Eindruck beginnt draußen

Eine gepflegte Immobilie beginnt nicht erst an der Haus-
tür. Zufahrten, Terrassen, Fassaden und Eingangsbereiche 
prägen den ersten Eindruck. Verschmutzungen, Algen, Pilze 
und verwitterte Oberflächen lassen ein Objekt schnell älter 
wirken, obwohl seine Substanz häufig noch gut erhalten ist. 
Genau dort setzt FlächenPro – Reinigung & Sanierung aus 
Dillingen an.

Erst prüfen, dann behandeln

Vor jeder Ausführung steht die Bestandsaufnahme. Material, 
Verschmutzungsart, Zustand und Nutzung entscheiden da-
rüber, welches Verfahren sinnvoll ist. Erst danach werden 
Technik, Reinigungsmittel und Schutzsystem abgestimmt. 
So entsteht keine Lösung von der Stange, sondern ein nach-
vollziehbarer Arbeitsablauf mit sauber abgegrenzten Leis-
tungen.

Musterprobe schafft Klarheit

Auf Wunsch legt FlächenPro vorab kostenlos eine Probeflä-
che an. Eigentümer und Verantwortliche sehen damit direkt 
am Objekt, welche Wirkung realistisch erreichbar ist.

Außensteinflächen: Reinigung ist  
erst der Anfang
Bei Einfahrten, Terrassen, Höfen und Gehwegen geht es um 
mehr als sichtbaren Schmutz. Je nach Zustand gehören 

PROFESSIONELLE REINIGUNG & SANIERUNG 

Werterhalt beginnt an der Oberfläche
Wie FlächenPro aus Dillingen verschmutzte Außenflächen, Fassaden, Holz/WPC und Naturstein wieder sichtbar aufwertet – materialgerecht, 
planbar und mit persönlicher Beratung. Ein Unternehmensporträt über moderne Oberflächenpflege im Saarland und in Luxemburg.

Kontakt
FlächenPro – Reinigung & Sanierung
Geranienstraße 31
66763 Dillingen
Telefon (0 68 31) 764 60 50
Mobil: 0162 63 62 666
Luxemburg: +352 621 265 559
info@flaechenpro.de
www.flaechenpro.de
Bei Fassaden ist eine fünfjährige Garantie gegen 
Neubefall durch Algen und Pilze inklusive. Für Außen-
steinflächen ist eine fünfjährige Garantie auf Wunsch 
möglich. Nähere Informationen auf Anfrage.

Professionelle Aufbereitung statt vorschneller Neuverlegung:
Eine gereinigte und gepflegte Außenfläche verändert den Gesamteindruck einer Immobilie deutlich.

auch Fugensanierung, Langzeitschutz oder eine Farbbe-
schichtung zum Konzept. So kann vorhandene Substanz 
sichtbar aufgewertet werden – ohne die komplette Fläche 
neu zu verlegen.

Fassaden auffrischen statt  
vorschnell neu streichen
Algen und Pilze lassen selbst intakte Fassaden ungepflegt 
erscheinen. Das eingesetzte System löst organische Ver-
schmutzungen materialschonend, ohne den Putz unnötig zu 
belasten – eine wirtschaftliche Alternative zum kompletten 
Neuanstrich.

Garantie als zusätzliche Sicherheit

Bei Fassaden ist eine fünfjährige Garantie gegen Neubefall 
durch Algen und Pilze inklusive. Für Außensteinflächen ist 
die fünfjährige Garantie auf Wunsch möglich. Details gibt es 
auf Anfrage.

Auch Holz, WPC und Innenstein  
benötigen Fachwissen
Terrassendielen, WPC, Naturstein, Marmor und Granit reagieren 
unterschiedlich auf Feuchtigkeit, Reinigungsdruck und Pflege-
mittel. FlächenPro wählt deshalb ein auf das jeweilige Material 
abgestimmtes Verfahren und empfiehlt Schutz oder Pflege nur 
dort, wo dies für Nutzung und Werterhalt sinnvoll ist.

Planbar für Gewerbe und Kommunen

Neben privaten Eigentümern betreut FlächenPro auch Ge-
werbebetriebe, Hausverwaltungen und kommunale Auftrag-
geber. Abgestimmte Zeitfenster, klare Leistungsabgrenzung 
und Fotodokumentation erleichtern die Zusammenarbeit – 
vom Eingangsbereich bis zur größeren Außenanlage.

Persönlich erreichbar

Anfragen können telefonisch, per E-Mail oder direkt über die 
Website gestellt werden. Bilder der Fläche lassen sich bereits 
mit der Anfrage übermitteln. Dadurch kann das Team den 
Bedarf frühzeitig einordnen und den Vor-Ort-Termin gezielt 
vorbereiten.

„Mir ist wichtig, dass Kunden verstehen, was an  
ihrer Fläche möglich ist – und warum wir einen  
bestimmten Arbeitsweg empfehlen.“
Geschäftsführung & persönlicher Ansprechpartner

Yusuf
Sevdigim
GESCHÄFTSFÜHRUNG

FASSADEN
Schonend reinigen und auffrischen

HOLZ & WPC
Terrassen und Dielen pflegen

INDOOR/MARMOR
Naturstein materialgerecht behandeln

ZUSÄTZLICHE SICHERHEIT

5 JAHRE
GARANTIE
Fassade: inklusive
Außensteinflächen: auf Wunsch

VORHER NACHHER
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Über beinfein
beinfein – Die Spezialisten für Kompressions- 
therapie – ist ein auf Venen-, Lip- und Lymph-
kompression spezialisiertes Sanitätshaus mit 
Standorten in Saarlouis (Provinzialstraße 34) 
und Lebach. 
www.beinfein.de 
Telefon (0 68 31) 123 322 
info@beinfein.de 

 @beinfein

Was 1996 als kleines Fachgeschäft für Kompres-
sionsversorgung begann, ist heute eine feste 
Größe für Beingesundheit im Saarland: Das 
Sanitätshaus beinfein feiert in diesem Jahr 
sein 30-jähriges Bestehen. Anlässlich des Ju-

biläums richtet das auf Venen-, Lip- und Lymphkompression 
spezialisierte Unternehmen am Samstag, 5. September, einen 
Lipödem-Infotag aus – mit Fachvortrag, gemeinsamem Mit-
tagessen und einem Lymphdrainage Workshop für Betroffene.

Spezialisierung als Erfolgsrezept

Während viele Sanitätshäuser ein breites Sortiment vom Roll-
stuhl bis zur Bandage anbieten, hat sich beinfein von Anfang 
an auf ein einziges Fachgebiet konzentriert: die Kompres-
sionstherapie. „Wir machen eine Sache – aber die richtig“, 
betont Geschäftsführerin Petra Spengler. Diese Fokussierung 
zahlt sich aus: Das Team verfügt über jahrzehntelange Erfah-
rung in der Versorgung von Venenerkrankungen, Lipödem und 
Lymphödem und kennt die speziellen Anforderungen, die je-
des einzelne Krankheitsbild mit sich bringt.

„Die korrekte Vermessung unter Berücksichtigung des Bin-
degewebes, die passende Materialwahl und natürlich die 
perfekte Farbe: All das entscheidet darüber, ob Kompressi-
on hilft und angenehm zu tragen ist.“
Petra Spengler, Geschäftsführerin beinfein

Größte Auswahl in der Region

Ein weiterer Vorteil der Spezialisierung: beinfein arbeitet mit 
vier verschiedenen Herstellern zusammen und bietet damit 
nach eigenen Angaben die größte Auswahl an medizinischen 
Kompressionsstrümpfen in der Region. Kunden können zwi-

 30 Jahre Sanitätshaus beinfein in Saarlouis und Lebach

Drei Jahrzehnte Kompetenz für Beingesundheit –
beinfein feiert Jubiläum mit Lipödem-Infotag

schen unterschiedlichen Materialien, Härtegraden und über 
50 Farben wählen. „Das ist kein Luxus, sondern therapeutisch 
relevant“, betont die Saarlouiser Filialleiterin Chiara Bossio. 
„Eine Versorgung, die sich gut anfühlt und gut aussieht, wird 
konsequent getragen. Und nur dann wirkt Kompressionsthe-
rapie.“

Service, der mitdenkt

Neben der Fachkompetenz setzt beinfein auf unkomplizierte 
Abläufe. Sollte ein Strumpf in einer bestimmten Größe oder 
Farbe einmal nicht vorrätig sein, wird er innerhalb weniger 
Werktage direkt nach Hause geliefert – kostenlos. Für Pati-
enten mit eingeschränkter Mobilität bietet das Team zudem 
Hausbesuche an, um die Versorgung vor Ort durchzuführen.

„Unsere Kundinnen sollen sich nicht nach uns richten müs-
sen – wir richten uns nach ihnen. Ob sie zu uns kommen, ob 
wir zu ihnen kommen oder ob wir die Versorgung nach Hau-
se schicken: Am Ende zählt, dass der Strumpf perfekt sitzt.“
Chiara Bossio, Filialleiterin Saarlouis

Lipödem: Millionen Frauen betroffen, 
viele ohne Diagnose
Allein in Deutschland leben Schätzungen zufolge bis zu  
3,8 Millionen Menschen mit einem Lipödem – fast ausschließ-
lich Frauen. Die chronische Fettverteilungsstörung verursacht 
Schmerzen, Schwellungen und häufig auch eine erhebliche 
psychische Belastung. Dennoch vergehen oft Jahre, bis Be-
troffene eine korrekte Diagnose erhalten. Herkömmliche 
Diäten und Sport können das Lipödem nicht heilen – eine 
fachgerechte Kompressionstherapie ist jedoch ein zentraler 
Baustein, um Beschwerden zu lindern und die Lebensqualität 
deutlich zu verbessern.
Genau hier setzt der kostenlose Lipödem-Infotag an, den bein-
fein anlässlich seines Jubiläums am 5. September veranstal-
tet. Unter dem Motto „Wissen. Wohlfühlen. Bewegen.“ erwartet 
die Teilnehmerinnen ein Programm aus Fachvortrag, gemein-

Das Sanitätshaus lädt am 5. September zu 
kostenlosem Fachvortrag, Austausch und 
Lymphdrainage Workshop für Betroffene ein.

samem Austausch und Lymphdrainage Workshop.
Da die Plätze begrenzt sind, ist eine telefonische Anmeldung 
unter (0 68 31) 123 322 erforderlich. Das vollständige Pro-
gramm und weitere Informationen unter:
www.beinfein.de.

„Das Jubiläum ist für uns der richtige Anlass, etwas zurück-
zugeben. Wir möchten Betroffenen einen Raum bieten, in 
dem sie Wissen mitnehmen, sich austauschen und erleben 
können, dass Bewegung auch mit Lipödem Freude machen 
kann.“
Petra Spengler, Geschäftsführerin beinfein

Das Team in Saarlouis (von links): Filialleiterin Chiara Bosso, Geschäftsführerin Petra Spengler und Medizin-
produkte-Beraterin Birgit Weiler. Auf dem Foto fehlt Medizinprodukte-Beraterin Stefanie Eisenbeis. 

Geschäftsführerin Petra Spengler und Medizinprodukte-Beraterin Esther Kohlberger in einer der Kabinen der 
Filiale in Lebach. Auf dem Foto fehlt Medizinprodukte-Beraterin Sabine Schwarz.  Fotos: Oliver Morguet

Das Fachgeschäft in der Saarlouiser Provinzialstraße und die Lebacher Filiale 
in der Marktstraße.
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Kontakt
LumenCura GmbH
Am Roßberg 39
66740 Saarlouis

Telefon (0 68 31) 17 03 30-0
info@lumencura.de
www.lumencura.de

 

„Die spezialisierte ambulante Palliativversorgung Lumen-
Cura begleitet Menschen mit einer nicht heilbaren, fortge-
schrittenen Erkrankung und einem besonders aufwendigen 
Versorgungsbedarf“, betonen Sabine und Marcus Schäfer, 
Inhaber und Geschäftsführer der „wecare4you“-Grup-
pe. „Wir haben uns zum Ziel gesetzt, die Lebensqualität, 
Symptomkontrolle und Sicherheit dieser Menschen zu ge-
währleisten. Im Mittelpunkt stehen die Linderung von Be-
schwerden, die Krisenvorbeugung, die Stärkung der Selbst-
bestimmung und der Erhalt der Lebensqualität – zu Hause 
oder an jedem anderen Ort, an dem Menschen gut begleitet 
werden möchten.“

LumenCura bietet Hoffnung und Schutz 
Dafür hat das Ehepaar Schäfer kräftig investiert: Zwölf 
neue Mitarbeitende – darunter zwei Ärzte, mehrere Pfle-
gefachkräfte sowie Personal für die Verwaltung – wurden 
eingestellt. Damit wächst die Beschäftigtenzahl der Grup-
pe auf mittlerweile über 80 Personen. Zudem wurden acht 
neue Einsatzfahrzeuge angeschafft.
Die Spezialisierte ambulante Palliativversorgung (SAPV) 
richtet sich an:
• Menschen mit schwer einstellbaren Symptomen wie 

Schmerzen, Atemnot, Übelkeit oder Unruhe,
• Patienten in Krisen- und Notfallsituationen, die eine vor-

ausschauende Versorgung zu Hause benötigen,
• Betroffene mit hohem Koordinationsbedarf zwischen 

Ärzten, Pflegekräften, Kliniken, Hospizen und Angehöri-
gen.

Die Basis für eine erfolgreiche SAPV durch LumenCura 
bilden gezielte Symptomkontrolle, vorausschauendes Kri-
senmanagement und eine umfassende Koordination. Das 
Hilfsangebot umfasst die wirksame Linderung von Schmer-
zen, Atemnot, Übelkeit, Angst und Unruhe sowie schnelle 
Hilfe in kritischen Situationen. Die enge Abstimmung mit 
Ärzten, Kliniken, Pflegediensten, Hospizen und Apotheken 
entlastet Familien nachhaltig. Eine strukturierte Therapie-, 
Hilfe- und Notfallplanung, die regelmäßig überprüft wird, 
rundet das Angebot ab.
Der Weg zur Versorgung ist unkompliziert: Behandelnde 
Haus- oder Krankenhausärzte stellen die SAPV-Verord-

Erst vor gut einem Jahr hat die 
„wecare4you“-Gruppe auf dem Lisdorfer 
Berg ihren neuen Firmensitz eröffnet. 
Nun erweitert das Unternehmen sein 
Angebot: Mit der spezialisierten ambulanten 
Palliativversorgung (SAPV) LumenCura 
werden Menschen mit schweren, unheilbaren 
Erkrankungen sowie deren Angehörige 
unterstützt – mit medizinischer, pflegerischer 
und psychosozialer Kompetenz. Würdevoll, 
verlässlich und nah am Menschen.

nung aus. LumenCura nimmt daraufhin direkt Kontakt auf, 
stimmt die Details ab und sorgt für eine schnelle Rückmel-
dung. Bei einer Erstvisite wird der konkrete Behandlungs- 
und Pflegebedarf gemeinsam mit den Patienten und ihren 
Angehörigen geplant.
Die „wecare4you“-Gruppe hat sich aus bescheidenen An-
fängen zu einem führenden Spezialisten für die medizi-
nische Hilfsmittelversorgung in der Region entwickelt. Die 
Unternehmensgruppe stützt sich heute auf fünf Säulen: die 
emCare GmbH (Beratung und Hilfsmittelversorgung), die  
EP Expertenpflege GmbH (Pflege und Versorgung zu Hause), 
das Viventem Wundzentrum (ambulante Wundversorgung 
nach höchsten hygienischen Standards), die „aCarede-
mie“ (Aus- und Fortbildung für Pflegefachkräfte) sowie neu  
LumenCura.  om

Inhaber und Geschäftsführer Marcus und Sabine Schäfer 
mit dem Lumen-Cura-Logo, das Hoffnung und Schutz 
symbolisiert.  Foto: Oliver Morguet

Hinter dem Firmen Gebäude stehen ein Aufenthaltsbereich und ein idylli-
scher Teich zur Verfügung, um dort die Pausen zu verbringen oder in gemüt-
licher Runde mit Kollegen zusammenzusitzen.  Foto: Oliver Morguet

Der im vergangenen Jahr eingeweihte neue Firmensitz auf dem Lisdorfer Berg aus der Vogelperspektive.  Foto: wecare4you
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Kontakt
DRK gemeinnützige  
Krankenhausgesellschaft mbH Saarland
Vaubanstraße 25
66740 Saarlouis

Telefon (0 68 31) 171-0
Fax (0 68 31) 171-352
info@drk-kliniken-saar.de
www.drk-krankenhausgesellschaft.saarland

  

 Krankenhaus Saarlouis vom DRK

Stark aus der Krise und die Weichen für  
 die Zukunft gestellt

Hinter dem Krankenhaus Saarlouis vom DRK liegen 
herausfordernde Zeiten. Das Eigenverwaltungs-
verfahren der DRK gemeinnützigen Krankenhaus-
gesellschaft mbH Saarland wurde zum 30. Juni 
nach vollständiger Erfüllung des Insolvenzplans 

aufgehoben. Damit ist die Sanierung erfolgreich abge-
schlossen – und der Weg für die weitere Entwicklung des 
Krankenhauses mit 221 Betten und rund 800 Mitarbeitenden 
frei.
Für die Menschen in der Region ist das eine wichtige Nach-
richt. Während des gesamten Verfahrens blieb der Klinik-
betrieb uneingeschränkt aufrechterhalten. Gleichzeitig 
hat das Krankenhaus die vergangenen Monate genutzt, um 
Strukturen neu zu ordnen und die Grundlage für eine wirt-
schaftlich stabile Zukunft zu schaffen. Nun geht es darum, 
die entstandenen Perspektiven zu nutzen: medizinische 
Angebote weiterzuentwickeln, bestehende Stärken auszu-
bauen und neue Schwerpunkte zu setzen.

Neue Impulse für die Innere Medizin

Einen wichtigen Impuls setzt Chefarzt Tarek Jarkas, der seit 
April die Innere Medizin leitet. Der Facharzt für Innere Medi-
zin und Kardiologie wechselte von den SHG-Kliniken Völklin-
gen nach Saarlouis. Dort sammelte er seit 2010 umfassende 
Erfahrung insbesondere in der Kardiologie und Angiologie. 
Zu seinen Qualifikationen gehören unter anderem interven-
tionelle Kardiologie, internistische Intensiv- und Notfall- 
medizin, Herzinsuffizienz sowie Herz-CT der Stufe 3.
In Saarlouis trifft Jarkas auf ein erfahrenes Team: Gemein-
sam mit den Sektionsleitern Dr. med. Thorsten Götte in der 
Angiologie und Christian Didion in der Gastroenterologie 

Ein erfolgreich abgeschlossenes 
Sanierungsverfahren, neue medizinische 
Führungskräfte und konkrete Pläne für 
die kommenden Jahre: Im Krankenhaus 
Saarlouis vom DRK ist nach bewegten 
Monaten der Blick wieder klar nach vorn 
gerichtet. Eine schöne Erfolgsgeschichte.

Das Saarlouis Krankenhaus vom DRK von der Vaubanstraße aus gesehen. Foto: Raphael Maass

möchte er die Innere Medizin weiter stärken und insbeson-
dere die kardiologische Versor-
gung ausbauen.
Dabei steht für ihn moderne 
Medizin nicht im Widerspruch 
zu persönlicher Nähe. Neue dia-
gnostische und therapeutische 
Verfahren, kurze Wege und eine enge Zusammenarbeit 
mit Rettungsdiensten, Hausärzten und niedergelassenen 
Fachärzten sollen ebenso zur Weiterentwicklung beitra-
gen wie eine individuelle Betreuung der Patienten. Sein 
Anspruch dabei: „Große Pläne funktionieren auch in einem 
kleinen Haus.“

Chirurgie: Spezialisierung 
und Zusammenarbeit
Auch in der Chirurgie sind die Weichen für die Zukunft 
gestellt. Dr. med. Karsten Schwinn leitet als Chefarzt die 
Allgemein- und Viszeralchirurgie und führt die Abteilung 
gemeinsam mit Dr. med. Ulrich Berg, Chefarzt für Unfallchi-
rurgie und Orthopädie.
Schwinn wechselte vom Knappschaftsklinikum Püttlingen 
nach Saarlouis. Als Facharzt für Allgemeine Chirurgie und 
Viszeralchirurgie bringt er umfassende Erfahrung in der 

operativen Versorgung mit. Sein Ziel ist unter anderem 
der Aufbau eines Hernienzent-
rums. Auch die interdisziplinäre 
Behandlung von Darmkrebs- 
patienten möchte er gemeinsam 
mit der Gastroenterologie weiter 
ausbauen.

Dabei setzt Schwinn, wann immer möglich, auf moderne 
und minimal-invasive Operationsverfahren. Ambulante Ein-
griffe sollen künftig eine größere Rolle spielen. 

Ein Neustart mit Perspektive

Sanierung erfolgreich abgeschlossen, neue medizinische 
Führung, klare Ziele: Das Krankenhaus Saarlouis vom DRK 
hat wichtige Schritte in Richtung Zukunft gemacht. Ent-
scheidend bleibt dabei das Zusammenspiel aus medizini-
scher Qualität, engagierten Mitarbeitenden und einer ver-
lässlichen Versorgung vor Ort.
Die Sanierung ist nicht das Ende einer Geschichte, sondern 
der Beginn eines neuen Kapitels: mit bewährter Erfahrung, 
neuen Ideen und dem gemeinsamen Ziel, auch künftig 
eine starke Gesundheitsversorgung für die Menschen in 
Saarlouis und der Region zu sichern.  PR/om

Tarek Jarkas, Chefarzt der Inneren Medizin.  Foto: privat

„Wir gehen aus diesem Prozess  
gestärkt hervor“,  

lautet die Botschaft des Hauses

Dr. med. Karsten Schwinn, Chefarzt der Allgemein- und Viszeralchi-
rurgie.  Foto: DRK/Christina Fries
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Andreas Hilger bietet solides Handwerk und bundesweit einzigartige Innovationen.  Fotos: Hilger

Als Komplettanbieter versprechen 
Andreas Hilger und sein Team höchste 
Handwerksqualität aus einer Hand –
und das seit mehr als 15 Jahren.

Kontakt
FLIESEN - HEIZUNG - 
SANITÄR - KLIMA
Andreas Hilger
Industriestraße 27
66740 Saarlouis

Telefon (0 68 31) 4 00 59 99
info@fliesen-hilger.de
www.fliesen-hilger.de oder
www.grundriss-saarlouis.de

  Fliesen-Heizung-Sanitär Andreas Hilger
  hilger_handwerksexperten_saar
 grundriss_in_lebensgroesse

 FLIESEN – HEIZUNG – SANITÄR – KLIMA  Andreas Hilger

Handwerksleistungen „weit über den Standard hinaus“

Nur das Beste ist für Andreas Hilger und sein Team 
gut genug. Diesen Anspruch stellt der Experte für 
Komplettlösungen an sich, seine Mitarbeiter und 
jedes Projekt. Der Saarlouiser Handwerksbetrieb 
bietet Leistungen rund um Fliesen, moderne Hei-

zungsanlagen, Sanitär- und Elektroinstallationen, Estrich-
arbeiten sowie Stuckateur-, Maler- und Trockenbauarbeiten. 
Hinzu kommen komplette Bäder, umfassende Sanierungen 
und auf Wunsch sogar die Ausführung ganzer Häuser.
Auch die Beratung, Planung und fachgerechte Montage 
moderner Klimaanlagen gehören inzwischen fest zum Leis-
tungsspektrum. Haus- und Innentüren, Fenster sowie Par-
kett- und Vinylarbeiten werden gemeinsam mit einem festen 
Handwerkspartner umgesetzt.
Kurz gesagt: Andreas Hilger und sein Team bieten ein ech-
tes „Rundum-sorglos-Paket“. „Von der ersten Idee bis zur 
fertigen Umsetzung wissen unsere Kunden genau, wer ihr 
Ansprechpartner ist und was sie bekommen“, sagt Hilger. 
Qualität, Zuverlässigkeit, saubere Ausführung und Betreuung 
haben höchste Priorität.
Vor mehr als 15 Jahren startete Andreas Hilger als Einmann-
betrieb. Seitdem sind das Unternehmen und der Standort in 
der Industriestraße kontinuierlich gewachsen. Heute bilden 
mehr als 20 Mitarbeiter in fünf verschiedenen Fachberei-
chen das Team.
Dabei ist es Andreas Hilger wichtig, dass nicht nur die Kun-
den zufrieden sind. Ein familiärer und respektvoller Umgang, 
kurze Wege und Freude an der gemeinsamen Arbeit gehö-
ren fest zur Firmenphilosophie. Denn für ihn ist klar: Gute 
Qualität entsteht dort, wo Mitarbeiter gerne Verantwortung 
übernehmen und sich mit ihrer Arbeit identifizieren.
Mit dieser Haltung konnte sich der Handwerksbetrieb einen 
festen Stamm namhafter Privat- und Gewerbekunden in der 
Region aufbauen. Kreative Ideen, Kundennähe sowie eine 
professionelle, zuverlässige, exakte und saubere Umset-
zung sind das Erfolgsrezept. Das zeigen auch die positiven 
Bewertungen bei Google. Wer sich beraten lassen möchte, 
kann telefonisch oder per E-Mail einen persönlichen Termin 
vereinbaren.
Im Juli 2022 gründete Andreas Hilger außerdem die „Grund-
riss- und Küchenverkauf in Lebensgröße“ in der Industrie-
straße 22 in Saarlouis. Das Konzept bietet ein bundesweit 
außergewöhnliches Planungserlebnis: Grundrisse von Neu-
bauten, Umbauten oder Küchen werden im Maßstab 1:1 auf-
gebaut und dadurch real begehbar.
Mit versetzbaren Wänden und echten Möbeln können Kun-
den ihr zukünftiges Zuhause oder ihre neue Küche Probe 
wohnen. So lässt sich bereits vor der Umsetzung erleben, ob 

Raumgrößen, Laufwege, Türöffnungen und Möbelanordnun-
gen wirklich passen. Was auf einem zweidimensionalen Plan 
schlüssig wirkt, kann in Lebensgröße ganz anders empfun-
den werden.
Bei nahezu jedem Projekt lässt sich so schnell und spiele-
risch zusätzliches Optimierungspotenzial entdecken. Ergän-
zend kann die fertig geplante Küche oder das Haus mithilfe 
einer VR-Brille detailliert betrachtet werden.
Fast alles im Leben wird vor dem Kauf getestet. Ein Auto wird 
Probe gefahren, Kleidung anprobiert und ein Sofa auspro-
biert. Nur bei den größten Investitionen, etwa einem Neubau, 
Umbau oder einer neuen Küche, verlassen sich viele Men-
schen allein auf ihre Vorstellungskraft. Bei der „Grundriss- 
und Küchenplanung in Lebensgröße“ können Kunden diese 
Investitionen vorher real erleben und gemeinsam optimieren.
Als Küchen-Full-Service-Partner übernimmt das Unterneh-
men auf Wunsch Planung, Verkauf und Montage der neuen 
Küche. In Verbindung mit dem Handwerksbetrieb können 
zugleich alle notwendigen Vorarbeiten und Gewerke koor-
diniert werden. So erhalten Kunden die neue Küche und die 
dazugehörigen Handwerksleistungen vollständig aus einer  
Hand. PR

Andreas Hilger und sein Team bieten im Neu- und Altbausektor 
sowie bei Sanierungs- und Renovierungsbedarf das „Rundum- 
sorglos-Paket“ an.
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Kontakt

FlowGlow Lighting GmbH
Geschäftsführer Dr. Frederic Folz
Brentanoweg 3
66802 Überherrn

Telefon (01573) 6824201
hello@getflowglow.com
getflowglow.com

„Licht sollte nicht stillstehen. Es sollte fließen, sich verändern 
und lebendig wirken“, fasst Frederic Folz die Idee hinter sei-
ner Entwicklung „FlowGlow“ zusammen. Das Besondere an 
den Lampen:  Mit ihnen lassen sich ganz unterschiedliche at-
mosphärische Stimmungen erzeugen. Erreicht wird das mit  
42 vielfältigen Lichteffekten, die von Naturphänomenen 
wie Flammen, Meereswellen und Polarlichtern inspiriert und 
deren Geschwindigkeit und Farbe frei einstellbar sind. „Da-
durch lässt sich beispielsweise eine Lagerfeuer-Atmosphä-
re im Wohnzimmer schaffen. Man kann die Effekte sogar 
über einen eingebauten Sensor zu Musik tanzen lassen“, 
erklärt der Entwickler.
Die Effekte lassen sich über eine mitgelieferte Fernbedie-
nung oder per Smartphone-App steuern - oder per Sprach-
steuerung über Alexa und Google Home. Wer möchte, kann 
die Stimmungsleuchte auch ins heimische WLAN-Netz-
werk einbinden, um sie aus der Ferne zu steuern oder zu 
bestimmten Uhrzeiten automatisch den Effekt oder die 
Farbe zu wechseln. Die FlowGlow-Lampe sieht aus wie eine 
Mischung aus Neonröhre und Glühbirne. Der 15 Zentimeter 
hohe Zylinder mit konventionellem E27-Gewinde passt in 
übliche Schraubfassungen.
Gesteuert werden die Lichtspiele von einer digitalen Schal-
tung im Lampensockel, „einer Art Mikrocomputer mit Dop-
pelkernprozessor und eigenem Betriebssystem“. Besonders 
wichtig sind Folz die fließenden Farbverläufe. Dafür sorgen 
42 Spezial-LEDs, die über 65.000 Farbnuancen darstellen 
können. Hinzu kommt die außergewöhnlich hohe Bildwie-
derholungsrate: Das Lichtspiel wird 125-mal pro Sekunde 
neu berechnet, wodurch das Licht lebendig wirkt und bei-
spielsweise der Feuer-Effekt tatsächlich wie ein echtes 
Lagerfeuer aussieht.

„FlowGlow“
 Eine Lampe für jede Stimmung

„Sowohl Hardware als auch Software wurden vollständig 
selbst entwickelt“, betont Folz. Eine fertige technische 
Plattform, auf der das Produkt hätte aufbauen können, 
habe es nicht gegeben.  Die Programmierung habe den Lö-
wenanteil der Entwicklung ausgemacht. Im Herbst soll die 
Serienfertigung der Effektlampe anlaufen.
Frederic Folz ist promovierter Physiker und hat an der Uni-
versität des Saarlandes geforscht. In seiner Doktorarbeit 
befasste er sich mit Algorithmen, die vom Verhalten des 
Schleimpilzes Physarum polycephalum bei der Nahrungssu-
che inspiriert sind. Das hat ihm erstaunlicherweise sogar 
bei der Entwicklung seiner „FlowGlow“-Lampen entschei-
dend weitergeholfen, unter anderem bei der Modellierung 
der Lichteffekte. Sein neues Unternehmen finanziert Folz 
über eine bestehende Firma namens SaberTec, die er schon 
rund zehn Jahre erfolgreich betreibt.

Bereits seit circa zehn Jahren vertreibt 
Frederic Folz aus Überherrn erfolgreich 
Lichtschwerter, bekannt aus dem Star-
Wars-Universum. Im Herbst bringt er nun 
auch eine neuartige Effektlampe für private 
Wohnzimmer auf den Markt.

Der 32-Jährige hat sich seit 2016 in der Star-Wars-Sze-
ne einen Namen als Entwickler von Steuerungselektro-
nik für Lichtschwerter gemacht. Heute verkauft er bis zu  
4000 Einheiten pro Jahr. Die leuchtende „Klinge“ besteht 
aus einer Polycarbonat-Röhre. In ihrem Inneren sitzen bis 
zu 300 LEDs. Die Effekte steuert die Elektronik im Griff, ein 
Lautsprecher sorgt für den passenden Sound. Der Clou ist 
der Bewegungssensor im Griff: Er analysiert 500-mal pro 
Sekunde, wie das Schwert gehalten, gedreht und bewegt 
wird. So kann die Elektronik Licht- und Geräuscheffekte 
fließend anpassen. Das Ergebnis sei „großes Kino“ – fast wie 
im Film.
Die technischen Ähnlichkeiten von Lichtschwert und 
FlowGlow-Lampe sind für Folz kein Zufall. Genau das sei sein 
Plan gewesen: Mit einem Start-up in einer Nische zu starten 
und anschließend einen größeren Markt zu erschließen. Die 
ersten Reaktionen auf Vorführungen seiner FlowGlow-Pro-
totypen vor Testpersonen aller Altersgruppen – „von 14 bis 
zu über 70 Jahren“ – stimmten ihn zuversichtlich. „90 Pro-
zent der Betrachter waren so fasziniert von dieser Lampe, 
dass sie nicht mehr wegschauen konnten.“  PR/om

Zwei Beispiele für FlowGlow-Lichteffekte: Gelb leuchtende Glühwürmchen sorgen für den Effekt „Fireflies“ (links) und violette Schmetterlinge, die sanft auf der Oberfläche schweben, für den Effekt „Synchrony“.

Entwickler Frederic Folz in der Werkstatt, in der FlowGlow entstan-
den ist.  Fotos: FlowGlow
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Kontakt
SKM Homesystems GmbH
Markus und Lukas Motsch
Am Kapellengraben 2
66802 Überherrn
Telefon (0 68 36) 92 03 33
info@der-motsch-machts.de
www.der-motsch-machts.de  

SKM ist seit mehr als 25 Jahren der Spezialist, wenn es darum 
geht, das Zuhause zum persönlichen Wohlfühlort zu gestal-
ten: Ob Glasterrassendächer, Lamellenüberdachungen, Win-
tergärten, Beschattungen, Türen oder Fenster – SKM bietet 
eine große Vielfalt an ausschließlich hochwertigen Produkten 
für Ihr Zuhause.
Um ihren Kunden höchste Qualität zu garantieren, kümmern 
sich die Geschäftsführer Markus und Lukas Motsch per-
sönlich um Planung und Montage. Mit ebenso kreativen wie 
praktischen Umsetzungsideen bereichert SKM Ihr Zuhause. 
„Jedes Projekt wird eigens geplant und jedes Produkt indivi-

      SKM Homesystems GmbH   

Ihr Experte für Terrassendächer, Wintergärten, Fenster, 
 Türen und Sonnenschutz im Saarland

duell gefertigt und von unserem ausgebildeten Fachpersonal 
sorgfältig montiert. So erzielen wir täglich Ergebnisse, die be-
geistern“, sagt Firmengründer Markus Motsch.
„Zuverlässigkeit, Langlebigkeit und Qualität sind uns enorm 
wichtig. Genau deswegen liegt es auch mir persönlich am 
Herzen, als Nachfolger der Ansprechpartner für unsere Kun-
den zu bleiben“, lautet das Versprechen von Lukas Motsch, der 
das Familienunternehmen in zweiter Generation führt.
Wenn die Kunden die Outdoorsaison über die Sommermonate 
mit einem Terrassen- oder Lamellendach hinaus verlängern, 
Wohnräume durch einen gemütlichen Wintergarten vergrö-
ßern oder vier Wände mit K-Einbruch zertifizierten Fenstern 
und Türen zu einem sicheren Ort machen möchten, sind sie 
bei SKM goldrichtig.
Kunden profitieren vom Ideenreichtum, der Qualität und der  
jahrelangen Erfahrung von SKM Homesystems, der Fachhänd-
ler für Wünsche rund ums Haus! PR

Zuhause bedeutet Sicherheit und Wohlfühlen. 
So lautet das Selbstverständnis des 
Familienbetriebes SKM Homesystems – oder 
besser bekannt als „Der Motsch macht`s“.  

SKM Homesystems setzt auf 
Markenqualität, Langlebigkeit 
und Nachhaltigkeit. 
 Foto: pratic

„Der Motsch macht’s!“ in zweiter Generation: Markus Motsch und 
Sohn Lukas  Foto: Motsch

Der Motsch hat’s gemacht: Ein Terrassendach von Motsch Foto: Motsch
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Eva Wagner und Frank Brosowski

Kontakt

Goldankauf Rohrbach 
Inh. Rosemarie Hoffarth
Obere Kaiserstraße 157
66386 St. Ingbert-Rohrbach
Telefon (0 68 94) 9 55 78 00
Mobil (01 76) 62 75 24 46
info@hoffarth-gold.de
www.hoffarth-gold.de

Öffnungszeiten
Montag, Dienstag, Donnerstag
und Freitag von 10 bis 16 Uhr
Mittwoch von 10 bis 13 Uhr 

Ankauf von: Altgold, Bruchgold, Zahngold, Gold- und  
Silberschmuck, Bernstein- und Antikschmuck, Gold- und 
Silbermünzen (auch ganze Sammlungen), Armband- 
und Taschenuhren, Silber- und versilberte Bestecke, 
Schalen, Becher usw., Zinn,  Kupfer- und Messingartikel, 
Bergbauartikel (zum Beispiel Grubenlampen), Artikel 
aus dem Ersten und Zweiten Weltkrieg, wie Urkunden, 
Fotos und mehr, Markenporzellan, Eisenbahnen (Märklin), 
Legoartikel, Fünf- und Zehn-DM-Münzen, Haushaltsauflö-
sungen und vieles mehr.

Der 1. September 2009 war ein Dienstag und ein be-
sonderer Tag für Rosemarie Hoffarth. Sie hatte den 
Schritt in die Selbständigkeit gewagt und öffnete 
zum ersten Mal die Türen ihres Goldankaufs in Rohr-
bach. Ein bisschen aufgeregt war sie, voller Vorfreu-

de auf ihre neue Arbeit und natürlich auch ein wenig stolz auf 
sich, den Mut für diese berufliche Veränderung aufgebracht 
zu haben. 
„Mit Gold und Silber habe ich angefangen. Zunächst ganz 
alleine und es lief direkt ganz gut“, erinnert sich Rosemarie 
Hoffarth. Dann kamen die Jahre, in denen der der Goldpreis 
ein historisches Hoch vermeldete. Das rief potenzielle Gol-
dankäufer auf den Plan. Viele Geschäfte öffneten, um kurz 
darauf wieder zu schließen. Nicht so Rosemarie Hoffarth. Die 
engagierte Unternehmerin blieb standhaft, konnte sogar ihr 
Ankaufssortiment erweitern und ihr Geschäft in Rohrbach 
etablieren.  
Inzwischen führt Rosemarie Hoffarth ihr Geschäft seit  
17 Jahren und das mit großem Erfolg. So gehört der Gold-
ankauf Rohrbach heute zu den renommiertesten und seri-
ösesten Anbietern der Branche. Das Einzugsgebiet reicht 
weit über den Saarpfalz-Kreis hinaus und viele der Kunden 
vertrauen immer wieder auf die Expertise der verlässlichen 
Goldankäuferin. Dabei ist es weit mehr als nur Gold, das 
Rosemarie Hoffarth und ihr Team ankaufen. Auch sonstige 

Goldankauf Rohrbach
 Fair, seriös und freundlich

Edelmetalle und Schmuck, Münzen 
und ähnliche Objekte verwandelt 
der Goldankauf Rohrbach gerne in 
Bares. 
„Gerade beim Goldankauf ist Si-
cherheit ein wichtiges Thema“, 
weiß Rosemarie Hoffarth. Der Markt 
ist überlaufen und unübersichtlich 
und nicht alle Anbieter arbeiteten 
mit der erforderlichen Sorgfalt und 
Transparenz. „Umso wichtiger ist 
es, auf Erfahrung, klare Prozesse 
und eine nachvollziehbare Preis-
gestaltung zu achten“, nennt sie 
die zentralen Punkte, auf die man 
achten sollte. Rosemarie Hoffarth 
setzt daher bewusst auf Offenheit, 
eine persönliche Beratung und eine 
ruhige und diskrete Atmosphäre. 
Sie distanziert sich deutlich von 
schnellen versprechen und un-
durchsichtigen Angeboten. 
Diese Haltung spiegelt sich auch in den vielen positiven Be-
wertungen und Rückmeldungen wider. Sie zeigen, dass sich 
die Kunden beim Goldankauf in Rohrbach gut aufgehoben 
fühlen.  

Team setzt auf Transparenz und Fairness

Zum Expertenteam gehören neben ihrer Tochter  
Nadine Hoffarth auch Eva Wagner, Peter Meyer und  
Frank Brosowski. „Zunächst ermitteln wir den Wert und un-

Das saarländische Traditionsunternehmen 
ist seit 17 Jahren eine der renommiertesten 
Adressen für den Ankauf von Gold, Silber, 
Münzen und anderen Objekten. 
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Nadine Hoffarth

Rosemarie Hoffarth Fotos: Goldankauf

terbreiten den Kunden direkt im 
Anschluss ein faires Angebot. Dieser 
Service ist im Übrigen kostenlos“, 
beschreibt Rosemarie Hoffarth das 
Ankaufsprozedere.  „Viele Interes-
senten sind angenehm überrascht, 
wenn sie hören, welchen Preis 
sie erzielen können, und kommen 
immer wieder gerne. Selbst mit 
kleinsten Mengen lassen sich erfah-
rungsgemäß hohe Gewinne erzie-
len. Der Ankauf erfolgt zu aktuellen 
Tagessätzen, der Verkaufserlös 
liegt stets im oberen Bereich“, so 
Hoffarth.
In den Geschäftsräumen steht den 
Kunden ein kleiner Wartebereich zur 
Verfügung. Der Ankauf erfolgt dis-
kret in einem separaten Verkaufs-
raum. Bei Münzsammlungen oder 
einer größeren Menge Schmuck 
empfiehlt Rosemarie Hoffarth, vor-

ab einen Termin zu vereinbaren. Haushaltsauflösungen ge-
hören ebenfalls zu den Leistungen.  cms

Eva Wagner Frank Brosowski
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Kontakt

SAPV-Team Südwestpfalz –  
Versorgungsgebiet Südwestpfalz
Maerckerstraße 29
66482 Zweibrücken
Telefon (0 63 32) 4 78 00-0
Fax (0 63 32) 4 78 00-55
suedwestpfalz@hopa-sapv.net

SAPV-Team Saarland –  
Versorgungsgebiet Saarland
Entenmühlstraße 34
66424 Homburg

Telefon (0 68 41) 7 59 96-00
Fax (0 68 41) 7 59 96-06
saarland@hopa-sapv.net
www.hopa-sapv.de
 

Die HoPa Saar-Pfalz gGmbH begleitet Menschen mit 
einer unheilbaren, weit fortgeschrittenen Erkrankung 
und begrenzter Lebenserwartung, die eine besonders 
intensive medizinische und palliativ-pflegerische 
Versorgung benötigen. Ziel ist es, ihre Lebensqualität 

und Selbstbestimmung möglichst lange zu erhalten und ihnen 
ein Leben in vertrauter Umgebung zu ermöglichen. Was viele 
nicht wissen: Versicherte haben nach § 37b SGB V Anspruch auf 
spezialisierte ambulante Palliativversorgung (SAPV).
Doch das Engagement der HoPa Saar-Pfalz reicht darüber hi-
naus. Als gemeinnützige Gesellschaft setzt sie den Teil ihrer 
Erlöse, der nach Abzug der Kosten verbleibt, für die Unterstüt-
zung des Palliativzentrums Schmetterling ein. Mitten im Grünen 
auf dem Gelände des Universitätsklinikums des Saarlandes in 
Homburg entsteht dort ein Ort der Begegnung, Geborgenheit 
und menschlichen Nähe. Als guter Ort für das Leben bis zuletzt 
soll das Zentrum ab November 2027 16 Plätze für Erwachsene 
und acht Plätze für Kinder bieten.

 HoPa Saar-Pfalz gGmbH  

 Mit Erfahrung und Engagement
Spezialisiert auf eine sensible Lebensphase

Die Geschäfte der HoPa Saar-Pfalz führen Prof. Dr. med. Sven 
Gottschling und Rüdiger Schneidewind. Gottschling verant-
wortet zugleich die ärztliche Leitung und ist Chefarzt des 
Zentrums für altersübergreifende Palliativmedizin und Kinder-
schmerztherapie am Universitätsklinikum des Saarlandes. Die 
multiprofessionellen Teams bestehen aus erfahrenen Pallia-
tivmedizinern und spezialisierten Palliativ-Pflegefachkräften 
mit langjähriger Erfahrung in der Palliativmedizin. Sie lindern 
belastende Symptome wie Schmerzen oder Luftnot und erstel-
len Medikamenten- und Notfallpläne in enger Abstimmung mit 
den behandelnden Ärzten. Bei Bedarf kommen weitere Berufs-
gruppen hinzu, etwa aus Psychologie oder Sozialarbeit. Gerade 
in dieser Lebensphase zählen neben fachlichem Können auch 
Zeit, Aufmerksamkeit und Empathie.

Verlässlich erreichbar

Wie häufig das Team die Patienten besucht, richtet sich nach 
dem individuellen Bedarf und dem Verlauf der Erkrankung. Zu-
sätzlich bietet HoPa an 365 Tagen im Jahr rund um die Uhr 
Rufbereitschaft. Das gibt Patienten ebenso wie ihren An- und 
Zugehörigen Sicherheit. Viele Krisensituationen lassen sich 
so auffangen und unerwünschte Krankenhauseinweisungen 
vermeiden. Auch psychosoziale Unterstützung gehört zur Ver-
sorgung.

Wenn ein letzter Wunsch zählt

Zum Engagement der HoPa Saar-Pfalz gehört auch das spen-
denfinanzierte Projekt „Herzenswünsche“. Noch einmal ans 
Meer fahren, einen Hubschrauber aus der Nähe sehen oder 
mit den Liebsten zu Hause feiern: Gemeinsam mit Rettungsor-
ganisationen vor Ort macht der Förderverein solche Wünsche 

Die gemeinnützige HoPa Saar-Pfalz 
gGmbH begleitet schwerkranke 
Menschen mit spezialisierter ambulanter 
Palliativversorgung zu Hause, im Pflegeheim 
und im Hospiz. Erfahrene Palliativmediziner 
und spezialisierte Pflegefachkräfte 
verbinden dabei fachliche Kompetenz mit 
Einfühlungsvermögen. Zugleich reicht das 
Engagement über die tägliche Versorgung 
hinaus – bis zum Palliativzentrum 
Schmetterling und zu besonderen 
Herzenswünschen.

möglich. Für schwerkranke Menschen entstehen besondere 
Momente. Auch für die Helfer hat dieses persönliche Engage-
ment einen hohen Wert. rol

Prof. Dr. Sven Gottschling
 Fotos: HoPa
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Kontakt
Asia Gourmet
Kaiserstraße 70
66386 St. Ingbert
Telefon (0 68 94) 9 98 46 23
info@asiagourmet-igb.com
www.asiagourmet-igb.com

Öffnungszeiten:
Dienstag bis Samstag von 11 bis 22.30 Uhr,
Sonn- und Feiertage von 12 bis 21.30 Uhr,
Montag Ruhetag.

Eine authentische, frische asiatische Küche ver-
spricht das Asia Gourmet in St. Ingbert. „Seit es 
euch gibt, müssen wir nicht mehr überlegen, wo-
hin, wenn wir essen gehen wollen!“ Solche Sätze 
seiner Stammkunden freuen Minh Khai Nguyen 

ganz besonders. „Wir haben so viele tolle Gäste. Einige 
sind über die Jahre sogar zu Freunden geworden“, sagt 
der Gastronom. Seit 2014 führt er das Asia Gourmet in der  
St. Ingberter Fußgängerzone, für die Region eine echte Be-

reicherung. Mit viel Leidenschaft und Qualität hat das Re-
staurant einen festen Platz in der Stadt und beweist, dass 
authentische, frische Küche auch nachhaltig sein kann.
So steht das Asia Gourmet für Gastfreundschaft und kuli-
narische Vielfalt, die St. Ingbert lebendiger und reicher ma-
chen. Viele Gäste kommen extra wegen der außergewöhnli-
chen asiatischen Küche in die City. Erst vor zwei Jahren hat 
der gebürtige Vietnamese das Restaurant voll umfänglich 
renoviert  – der besondere Charme des Restaurants ist er-
halten geblieben. 
Die Basis all der köstlichen Gerichte ist eine frische Natur-
küche, die völlig ohne Glutamat und Konservierungsstoffe 
auskommt. Die meisten Speisen sind zudem glutenfrei.  
Auf Tiefkühlprodukte wird gänzlich verzichtet. „Wir leben 
in einer Zeit, in der viele Faktoren belastend auf uns Men-
schen einwirken, gerade im Hinblick auf die Ernährung. 
Dem möchte ich mit meiner Naturküche entgegenwirken“, 
betont Minh Khai Nguyen.
Ein absolutes Highlight auf der Karte ist Sushi. Den Lachs 
bezieht Nguyen von der renommierten schottischen Lachs-
farm Western Ross. Für Gäste, die keinen rohen Fisch mö-
gen, verarbeitet das Team die frischen Edelfische auch 
gerne zu feinen Gerichten. Hier empfiehlt der Küchenchef 
zum Beispiel die Edel-Fisch-Pfanne aus fangfrischem 
Lachs, Thunfisch in Sashimi-Qualität und Riesen-Garnelen 
in herzhafter Dill- Curry-Sahne-Sauce, Gemüse und Kräu-
tern. „Die Saarländer als echte Feinschmecker und Genie-
ßer lieben es“, verrät Minh Khai Nguyen.
Wer in den Genuss des feinen Angebots kommen möchte, 
darf gerne im schönen Ambiente des Asia Gourmet genie-
ßen – in den Sommermonaten auch auf der Terrasse. Oder 
auch online oder telefonisch für zu Hause ordern und vor 
Ort abholen.
 „Um unseren Gästen den Aufenthalt so angenehm wie mög-
lich zu gestalten, erfüllen wir gerne individuelle Wünsche 
und nehmen Rücksicht auf besondere Ernährungsbedürf-
nisse“, versichert der Küchenchef, und das nach wie vor 
zu immer noch sehr moderaten Preisen - trotz gestiegener 
Kosten.  cms

Asiatische Speisen von außerordentlicher 
Qualität sind das Aushängeschild des 
Asia Gourmet in St. Ingbert.  Mit einem 
ausgewogenen und frischen Speisenangebot 
verwöhnt das Team seine Gäste.

Ein Genuss – das Sushi des Asia Gourmets ist sehr
beliebt.  Fotos: Asia Gourmet

Minh Khai Nguyen und seine Ehefrau verwöhnen ihre Gäste im Asia Gourmet. 
 Foto: Heil

 Asia Gourmet in St. Ingbert  

 „Ihr Genuss ist unsere Spezialität“



Kontakt
Maler- und Stuckateurbetrieb
Thomas Jung 
Industriestraße 5a
66583 Spiesen-Elversberg
Telefon: (06821) 7498630
info@maler-boden-jung.de
www.maler-boden-jung.de

Telefonzeiten
Montag bis Freitag: 7 bis 17 Uhr, 
Samstag: 8 bis 12 Uhr
Beratungstermine in unseren Geschäfts- 
räumen nach Terminvereinbarung.

 Maler- und Stuckateurbetrieb Thomas Jung 

„Ihr schönes Zuhause ist unser Antrieb“
den Handwerksbetrieb 2014 von seinem Vater übernommen 
hat, konnte er die Mitarbeiterzahl vervierfachen. „Anfangs wa-
ren wir noch zu fünft im Handwerk, jetzt sind wir 20“, freut sich 
der 50-Jährige.
Dass die Arbeit beim Kunden so gut ankommt, liegt vor al-
lem an der handwerklich einwandfreien Ausführung und dem 
freundlichen Team. „Maßgeblich für den Erfolg eines Produktes 
ist, dass man Freude an seiner Arbeit hat“, weiß Thomas Jung. 
Deshalb legt der Maler- und Lackierermeister auch großen 
Wert auf eine gute Ausbildung seiner Auszubildenden. „Aktu-
ell haben wir wieder sieben Azubis. Wenn sie gut sind und ins 
Team passen übernehmen wir sie auch. Das ist auch der Grund 
warum wir unsere Mitarbeiterzahl über die Jahre trotz Fach-
kräftemangel so steigern konnten und den familiären Umgang 
miteinander“, sagt er. „
Wegen der konstant guten Auftragslage konnte der Fachbe-
trieb stetig wachsen, weshalb Thomas Jung zum Jahresende 
2024 seinen Firmensitz ins Industriegebiet verlegt hat. Dafür 
hat der Unternehmer einen modernen Neubau nach seinen 
Wünschen konzipiert: Der neue Standort mit großem Lager, 
Büro und Parkplätzen sowie einem Showroom für die Kundin-
nen und Kunden bietet ihm und seinem Team allerbeste Vor-
aussetzungen für die Zukunft.
Zu den Kernkompetenzen gehören sämtliche Maler- und Tape-
zierarbeiten, sowie Trockenbau-, Putz- und Stuckateurarbeiten 
und das Fertigen von Wärmedämm-Verbund-Systemen. Letz-
tere haben im Zuge der Energiekrise deutlich zugenommen.  
Auch auf Bodenbeläge ist das Unternehmen spezialisiert. Ver-
legt werden Vinylböden,  Teppichböden, Laminat, Fertigparkett, 
Linoleum oder Trockenestrichelemente. Sowohl private als 
auch gewerbliche Kunden, vor allem Hausverwaltungen, schät-
zen die hervorragende Arbeit und das große Leistungsspekt-
rum des Handwerksbetriebs.
Um immer am Ball zu bleiben, setzt Thomas Jung auf regel-
mäßige Schulungen und Weiterbildungen. „“Mein langjähriger 
Mitarbeiter Martin Müller ist nach erfolgreich bestandener 
Malermeisterprüfung zurück im Betrieb und unterstützt mich 
nun aktiv in der Geschäftsführung“, freut er sich über diese 
Entwicklung. Der 46-Jährige sei übrigens sein erster Azubi ge-
wesen, nachdem er selbst mit 18 Jahren seine Gesellenprüfung 

Der Maler- und Stuckateurbetrieb Thomas 
Jung in Spiesen-Elversberg ist eine wahre 
Erfolgsgeschichte. Dank der hervorragenden 
Arbeit kann sich das Familienunternehmen 
über mangelnde Aufträge und Mitarbeiter nicht 
beschweren.

Ein starkes Team: zuverlässig, fachgerecht, 
sauber und termintreu.  Foto: Thomas Jung

absolviert habe. „Zwischendurch war Martin in einem anderen 
Unternehmen beschäftigt, absolvierte zusätzlich eine Ausbil-
dung zum Einzelhandelskaufmann und sammelte als Marktlei-
ter wichtige Erfahrungen“, erzählt der Chef und freut sich, dass 
auch Martins Sohn seit 2024 seine Ausbildung zum Maler und 
Lackierer bei uns begonnen hat.  
Torsten Luckas, der damals nach Martin seine Ausbildung bei 
uns absolviert hat, hat im vergangenen Jahr sein 25-jähriges 
Jubiläum in unserem Betrieb gefeiert.“
„Mir ist es wichtig, die Mitarbeiter, die mehr Verantwortung 
übernehmen und mich in der Leitung der Firma unterstützen 
wollen, bei der Weiterbildung zu unterstützen und ihnen mit Rat 
und Tat zur Seite zu stehen.  cms

„Wir sind total begeistert von der Firma Jung. Von der ersten 
Beratung bis zum Projektabschluss unkompliziert, innovativ, 
zuverlässig, sauber und schnell“, schreibt eine zufriedene 
Kundin in ihrer Google-Rezension über den Maler- und Stuck-
ateurbetrieb Jung in Spiesen-Elversberg. „Unglaublich nettes 
Team und das ganze Projekt war super koordiniert. Wir haben 
im Erdgeschoss einen neuen Boden verlegen lassen, die Kü-
che verputzen, das Wohnzimmer tapezieren und den Flur samt 
Treppenhaus streichen lassen. Tolles Ergebnis, immer wieder 
gerne. Sie reiht sich damit in eine Vielzahl hervorragender 
5-Sterne-Bewertungen ein, die dem Maler- und Stuckateur-
betrieb Thomas Jung in Spiesen-Elversberg eine erstklassige 
Arbeit bescheinigen.
So erklärt es sich, dass der Malerbetrieb in den vergangenen 
Jahren kontinuierlich gewachsen ist. Seitdem Thomas Jung 

Martin Müller (links) unterstützt seinen Chef Thomas Jung neuerdings in Füh-
rungsaufgaben.  Foto: Heil
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Kontakt
Voltmer Immobilien & Beratung GmbH
Niederbexbacher Straße 25b
66539 Neunkirchen

Telefon (0 68 21) 36 18 30
info@voltmer-immobilien.de
www.voltmer-immobilien.de

 30 Jahre Voltmer Immobilien & Beratung

stattung und Marktumfeld. Die Wertermittlung erfolgt kos-
tenlos und unverbindlich.
Auch beim Verkauf begleitet das Unternehmen seine 
Kundinnen und Kunden vom ersten Gespräch bis zum  
Notartermin. Das Team kümmert sich um Vermarktung und 
Interessentenkommunikation ebenso wie um Abstimmun-
gen mit Banken, Behörden, Anwälten und Notaren. Bei Ver-
mietungen reicht der Service von der Objektaufnahme und 
Interessentenprüfung bis zur Übergabe.

Ein besonderer Ort für besondere Anlässe

Zur Voltmer-Welt gehört auch eine der außergewöhnlich- 
sten Eventlocations in der Stadt Neunkirchen:   
eVI (eventsVoltmerImmobilien). Das ehemalige Kirchen- 
gebäude des Architekten Helmut Dunker überrascht 
im Inneren mit seiner vollständigen Holzausstattung 
und einem offenen, lichtdurchfluteten Raum. Rund  
100 Quadratmeter freie Fläche mit Parkettboden, eine klei-
ne Küche und eine Stereoanlage schaffen einen besonde-
ren Rahmen für Workshops, Firmenevents, Veranstaltungen 
und private Feiern. Ein Ort mit Charakter, der sich vielseitig 
nutzen lässt, insbesondere auch als offizielles Trauzimmer 
der Stadt Neunkirchen. Weitere Informationen gibt es unter 
www.eventlocation-neunkirchen.de.

Eng mit der Region verbunden

Mehr als 1000 zufriedene Kundinnen und Kunden und über 
500 vermittelte Objekte allein in den vergangenen zehn 

Herzlichen Glückwunsch! Die Voltmer 
Immobilien & Beratung GmbH feiert ihren 
30. Geburtstag. Drei Jahrzehnte, in denen 
sich das Neunkircher Familienunternehmen 
einen hervorragenden Ruf erarbeitet hat 
– mit Erfahrung, persönlicher Beratung, 
genauer Marktkenntnis und einer starken 
Verbundenheit mit der Region.

Jahren zeigen, was in 30 Jahren gewachsen ist. Dabei 
versteht sich Voltmer Immobilien & Beratung nicht nur 
als Immobilienunternehmen, sondern als Teil der Region.  
Familie Voltmer unterstützt Vereine und Projekte vor Ort 
und möchte dieses Engagement auch in Zukunft fortsetzen.
Das Jubiläum bot deshalb nicht nur Gelegenheit für einen 
Blick zurück. Familie Voltmer freut sich auf die kommen-
den Jahre – gemeinsam mit ihrem Team, ihren Kunden, 
Geschäftspartnern und all den Menschen, die das Unterneh-
men seit vielen Jahren begleiten. rol

30 Jahre Voltmer Immobilien & Beratung – diesen besonde-
ren Geburtstag hat Familie Voltmer vor Kurzem gemeinsam 
mit vielen Gästen gefeiert. Geschäftspartner, Freunde, Weg-
begleiter und natürlich das gesamte Team kamen zusam-
men, um auf drei erfolgreiche Jahrzehnte anzustoßen. Für 
Michael Voltmer, Birgit Pack-Voltmer und Alexander Voltmer 
war das Jubiläum vor allem eines: ein schöner Anlass, Dan-
ke zu sagen. Danke an die vielen Kundinnen und Kunden, die 
dem Unternehmen seit Jahren ihr Vertrauen schenken, an 
Geschäftspartner und Unterstützer – und an das engagier-
te Team, das Tag für Tag gemeinsam hervorragende Arbeit 
leistet.

Erfahrung, die zählt

Voltmer Immobilien & Beratung steht für persönliche und 
professionelle Begleitung rund um Immobilien. Geschäfts-
führer Michael Voltmer beschreibt die Philosophie so: „Wir 
haben es uns zur Aufgabe gemacht, unsere Kundinnen und 
Kunden rund um das Thema Immobilien persönlich und 
professionell zu beraten – denn ihre Zufriedenheit ist unser 
Erfolg.“ Unterstützt wird er von Ehefrau Birgit Pack-Voltmer, 
die Marketing, Events und Büroorganisation verantwortet, 
sowie von Sohn Alexander Voltmer als Prokurist. Gemein-
sam mit ihrem qualifizierten Team verbindet die Familie 
langjährige Erfahrung mit moderner Immobilienkompetenz.
Besonders gut kennt das Unternehmen seinen Heimat-
markt. Wer eine Immobilie in Kohlhof, Ludwigsthal oder Fur-
pach verkaufen, vermieten oder bewerten lassen möchte, 
findet bei Voltmer ausgewiesene Experten für diese Stadt-
teile – und natürlich auch für Neunkirchen, den Saar-Pfalz-
Kreis, den Großraum St. Wendel und darüber hinaus.

Persönlich bewerten, 
professionell verkaufen
Eine fundierte Immobilienbewertung bildet die Basis 
für einen erfolgreichen Verkauf. Automatisierte Online- 
Schätzungen können eine erste Orientierung geben, die 
persönliche Einschätzung erfahrener Fachleute jedoch 
nicht ersetzen. Deshalb besichtigt das Voltmer-Team jede 
Immobilie vor Ort und berücksichtigt Lage, Zustand, Aus-

Kundenzufriedenheit im Fokus: das Voltmer-Beraterteam  Fotos: Voltmer Immobilien & Beratung

Bei der Jubiläumsfeier zeigte sich das Voltmer-Team in Feierlaune. Fotos: Joschka Schilhab

Gemeinsam erfolgreich ( v. l.): Alexander Voltmer,  
Birgit Pack-Voltmer und Michael Voltmer Fotos: Joschka Schilhab
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Kontakt
  

 Saarlands Beste lernten 
im CJD Homburg

ersten Platz, Alicia den zweiten Platz im Saarland bei den 
Fachpraktikerinnen Hauswirtschaft. Beide begannen ihren 
Weg im CJD zunächst in einer Berufsvorbereitenden Bildungs-
maßnahme beziehungsweise einer Arbeitserprobung. Der Ein-
stieg verlief nicht ohne Schwierigkeiten, doch mit intensiver 
Begleitung und persönlicher Unterstützung entwickelten sich 
beide kontinuierlich weiter und erreichten schließlich Spit-
zenleistungen auf Landesebene. Geehrt wurden sie im Minis-
terium für Bildung und Kultur in Saarbrücken.

Vom ersten Zweifel bis zur Landesbesten: 
Erfolgsgeschichten aus dem CJD Homburg
Auch die weiteren Landesbesten zeigen, wie unterschiedlich 
erfolgreiche Bildungswege aussehen können. Jasmin Zäuner, 
Landesbeste Fachpraktikerin für Holzverarbeitung, über-
zeugte während ihrer dreijährigen Ausbildung durch großes 
Engagement und Ausdauer. Ein Praktikum in einem Bestat-
tungsunternehmen sowie praktische Projekte, unter anderem 
an der Brücke am Niederwürzbacher Weiher, stärkten ihre 
beruflichen Fähigkeiten und ihr Selbstvertrauen.
Sophie Kuratishvili, Landesbeste Helferin im Gartenbau, Fach-
richtung Zierpflanzenbau, entdeckte ihre Leidenschaft für 
Pflanzen schon früh. Besonders gern bepflanzte sie Balkon-
kästen und arbeitete an den Beeten des Römermuseums. Sie 
möchte auch künftig in diesem Berufsfeld tätig sein.
Eine weitere Erfolgsgeschichte ist Lukas Skelnik, Landesbes-
ter Fachpraktiker Küche. Mit Berufsvorbereitung und Ausbil-
dung verbrachte er insgesamt vier Jahre im CJD Homburg. 
Besonders geprägt hat ihn die Arbeit im Café Zauberlehrling 
in Homburg, das zum CJD-Inklusionsbetrieb „Event- und 
Dienstleistungsagentur Saar/Pfalz“ gehört. Dort habe ihm 
die Zusammenarbeit mit den Mitarbeitenden besonders viel 
Freude bereitet. Seine Ausbilder berichten, dass er von Anfang 
an durch großen Fleiß und Engagement überzeugt habe. Nach 
dem erfolgreichen Abschluss wurde er vom CJD übernommen. 
Sein nächstes Ziel ist der Führerschein, bei dessen Erwerb er 

Wenn im Saarland die besten Auszubildenden 
ausgezeichnet werden, fällt in diesem Jahr ein 
Name besonders häufig: CJD Homburg. Bereits 
jetzt kommen fünf Landesbeste aus dem 
Berufsbildungswerk des CJD und da einige 
Prüfungen noch nicht abgeschlossen sind, 
könnte diese Zahl sogar noch steigen.

durch das CJD unterstützt wird. Auch die anderen Landesbes-
ten starten direkt in feste Beschäftigungsverhältnisse, bei 
Bedarf und Wunsch, auch gerne mit Unterstützung des CJD.
Zum Schluss noch die erfreuliche Nachricht, dass zwei Auszu-
bildende aus der Malerwerkstatt zu den jahrgangsbesten Ge-
sellinnen gehören und eine Einladung zum Landeswettbewerb 
der Deutschen Meisterschaft (DMH) – „German craft Skills“ 
erhielten, der für Mitte September geplant ist.

Aus Auszubildenden werden  
selbstbewusste Fachkräfte
Die fünf Auszeichnungen stehen stellvertretend für viele jun-
ge Menschen, die im CJD Homburg ihren Weg ins Berufsleben 
finden. „Der Erfolg zeigt, dass fachliche Qualität, individuelle 
Förderung und menschliche Begleitung die Grundlage dafür 
bilden, dass aus Auszubildenden selbstbewusste Fachkräfte 
werden können“, sagt Geschäftsführer Dieter Thielen. Hierfür 
ein herzliches Dankeschön von ihm an alle Auszubildenden 
und beteiligte Kolleginnen und Kollegen. PR

Die CJD Homburg/Saar gemeinnützige GmbH ist ein 
Bildungs- und Sozialunternehmen, das seit 1979 
besteht und aktuell über 600 Mitarbeitende beschäf-
tigt. Es ist in verschiedenen Handlungsfeldern aktiv: 
berufliche und schulische Bildung, Elementarpäda-

gogik, Kinder-, Jugend- und Familienhilfe sowie Rehabilita-
tion. Das Unternehmen bietet in seinem Berufsbildungswerk 
Berufsvorbereitung und Berufsausbildung für junge Menschen 
mit Beeinträchtigungen an und verfügt zudem über einen gro-
ßen Internatsbereich. Darüber hinaus führt es unterschiedli-
che Bildungs-, Förderungs-, Beratungs- und Umschulungs-
maßnahmen in enger Zusammenarbeit mit Partnern, wie den 
Arbeitsagenturen, den Jobcentern und der Rentenversiche-
rung durch.
Jährlich absolvieren hier mehr als 100 Auszubildende sowie 
über 100 Teilnehmende in berufsvorbereitenden Bildungs-
maßnahmen ihren Weg in Richtung Beruf. In 36 staatlich an-
erkannten Ausbildungsberufen können junge Menschen einen 
Berufsabschluss erwerben und so einen großen Schritt in den 
ersten Arbeitsmarkt machen.
Dabei setzt das CJD nicht nur auf fachliche Qualifizierung, 
sondern auf eine ganzheitliche Persönlichkeitsbildung, bei 
der Werte, Gemeinschaft, Zugehörigkeit und individuelle För-
derung eine zentrale Rolle spielen.
Besonders deutlich wird dieser Ansatz am Beispiel der 
beiden ausgezeichneten Hauswirtschaftsabsolventinnen  
Alexandra Injuschin und Alicia Geber. Alexandra belegte den 

 Fotos: CJD Homburg
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Kontakt
Zewe GmbH
seit 1975 in Schiffweiler 
Gewerbepark 
Klinkenthal 4
66578 Schiffweiler
Telefon (0 68 21) 96 22 30

Öffnungszeiten
Montag bis Freitag von 8 bis 12 Uhr 
und von 13 bis 17 Uhr, Samstag von 9 bis 12 Uhr

Seit 2024 in St. Wendel, Tritschlerstraße 21
66606 St. Wendel
Telefon (0 68 51) 9 39 84 70

Öffnungszeiten
Montag bis Freitag von 9 bis 17 Uhr, 
Samstag von 9 bis 12 Uhr

www.zewe.info 

Zewe GmbH – seit 1975 in Schiffweiler und seit März 2024 auch in St. Wendel

 Exklusive Fenster, Haustüren & Markisen

Die Zewe GmbH gehört heute zu den renommiertesten Hand-
werksbetrieben im Saarland, ein Familienunternehmen, für 
das Christoph Zewe vor 51 Jahren den Grundstein legte und 
das Christian Zewe heute in dritter Generation führt. Nicht 
selbstverständlich: Die Zewe GmbH realisiert alle erforderli-
chen Sanierungs-Leistungen selbst: Fachgerechte Demonta-
ge der alten Haustür durch eigene Montageteams, kompletter 
Einbau der neuen Tür sowie Verputzen und Endbearbeitung.
Erst 2024 hat die Familie ein neues Kapitel ihrer Firmen-
geschichte aufgeschlagen. Mit der Eröffnung eines zwei-
ten Standortes in St. Wendel beschreitet sie neue Wege. 
„An unserem Hauptstandort in Schiffweiler zeigen wir 
mit Fenstern, Haustüren, Markisen, Rollläden, Raffstoren 
und Garagentoren unsere ganze Produktpalette“, sagt In-
haber Christian Zewe. „Mit unserem zweiten Standort in  
St. Wendel sind wir breiter aufgestellt, um unseren Kundin-
nen und Kunden eine weitere Möglichkeit zu bieten, uns zu 
erreichen. Spezialisiert haben wir uns hier auf Haustüren und 
Markisen.“
Ein Erfolgsrezept der Zewe GmbH ist der hohe Anspruch an 
Qualität, an Kreativität und Teamführung. Das Besondere da-

Spezialisiert auf die Sanierung vertreibt die 
Zewe GmbH seit über 50 Jahren Haustüren, 
Fenster und Markisen. Dabei steht das 
erfolgreiche Unternehmen für höchste 
Produktqualität und zertifizierte Montage.

Was der Vater aufgebaut hat, führt der Sohn erfolgreich weiter. 
 Fotos: Zewe

bei: Team Zewe arbeitet ausschließlich mit eigenen, qualifi-
zierten Mitarbeitern in sechs spezialisierten Montageteams. 
„Aktuell haben wir drei Azubis“, betont Christian Zewe. „Zwei 
machen ihre Ausbildung zum Rollladen- und Sonnenschutz-
mechatroniker, der Dritte arbeitet im Büro.“  Wer einen guten 
Job mache, dürfe natürlich auch bleiben und sich gerne wei-
terbilden. „Ein ehemaliger Azubi von uns hat gerade erfolg-
reich seine Meisterschule abgeschlossen und darf sich nun 
Meister im Rollladen- und Sonnenschutztechnikerhandwerk 
nennen.“
Alle Arbeiten erfolgen selbstverständlich nach höchsten Qua-
litätsstandards, weshalb die Zewe GmbH in ihrem Bereich 
führend ist. So kann das Unternehmen die gesamte Band-
breite eines Bauvorhabens im Bereich Haustüren, Fenster 
und Markisen komplett aus einer Hand abdecken – angefan-
gen bei den exzellenten Produkten „made in Germany“, über 
den kompetenten Verkauf, bis hin zur zertifizierten Montage. 
Die Prüfung erfolgte durch das Institut für Fenstertechnik (ift) 
Rosenheim – die europäische Instanz für Qualitätssicherung 
in der Fensterbranche.
„Wir sind ein junges und dynamisches Team von 28 Mitarbei-
tern, deren Leidenschaft der Vertrieb und die Montage sind“, 
sagt der Unternehmer. „Unsere Handwerker bringen eine Fül-
le von Kenntnissen, Fähigkeiten und Kreativität in ihre Arbeit 
ein, die ihresgleichen sucht. Auf der anderen Seite haben wir 
ein großartiges Team von Verkäufern, die sich um Kundenan-
fragen und Bestellungen kümmern. Sie sind freundlich, sach-
kundig und sehr bemüht, die Bedürfnisse jedes einzelnen 
Kunden herauszufiltern, damit sie ihnen das bestmögliche 
Produkt anbieten können“, beschreibt Christian Zewe seine 
Firmenphilosophie. „Wir sind der Meinung, dass Qualität durch 
Zusammenarbeit entsteht. Jeder in unserem Team teilt die 
Leidenschaft für das, was wir tun, von der Montage der qua-
litativen Produkte bis hin zum erstklassigen Kundenservice.“
Eine Sanierung sei übrigens auch wunderbar in den Winter-
monaten möglich, sagt Zewe und lädt Interessierte ein, sich 
in den Ausstellungsräumen von der Vielfalt an Gestaltungs-
möglichkeiten inspirieren lassen. „Interessierte können Ihren 
Termin ganz einfach auf unserer Homepage buchen“, emp-
fiehlt der Chef. 
„Am Computer können wir anhand eines Kundenfotos die 
persönliche Traumhaustür in der Hausfassade visualisieren 
und direkt ein erstes Angebot erstellen“, sagt Christian Zewe 
und ergänzt: „Weitere Details folgen vor Ort beim Kunden. 
Kommt es zum Auftrag, dauert es ungefähr zehn Wochen bis 
zur Montage.“
Das vergangene Jahr stand für Familie Zewe übrigens ganz 
im Zeichen des 50-jährigen Bestehens, das im Spätsom-
mer seinen Höhepunkt beim großen Jubiläumswochenende 

fand. „Dass unser Unternehmen nun schon seit 51 Jahren so 
erfolgreich ist, haben wir vor allem auch unseren tollen Ge-
schäftspartnern zu verdanken“, betont Christian Zewe und er-
läutert: „Besonders hervorheben möchte ich die langjährige, 
vertrauensvolle Zusammenarbeit mit Finstral, Kompotherm 
und markilux. Gemeinsam haben wir über Jahrzehnte hinweg 
hochwertige Lösungen für unsere Kunden verwirklicht – und 
freuen uns darauf, diesen Weg auch in Zukunft fortzusetzen. 
 cms

Der Hauptsitz in Schiffweiler und der neuere Standort in St Wendel.

Schon mal vormerken: 
Herbstmesse 2026 vom 
14. bis 20. September an 
beiden Standorten.

Termin jetzt online 
buchen
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Kontakt
Tierbetreuung
Hyazintha Pieter
Friedhofstraße 77
66386 St. Ingbert

Telefon (0 68 94) 8 86 46
hyazintha@tiersitting.saarland
www.tierbetreuung.saarland

Was vor über drei Jahren aus einer großen per-
sönlichen Verbundenheit zu Tieren und einer 
besonderen Geschäftsidee entstand, hat sich 
längst zu einem erfolgreichen und gefragten 
Angebot entwickelt: Mit ihrer Tierbetreuung 

kümmert sich Hyazintha Pieter um Haustiere, wenn deren 
Besitzer beispielsweise im Urlaub, über ein Wochenende oder 
aus anderen Gründen nicht selbst für ihre Lieblinge da sein 
können.
Dabei setzt sie von Anfang an auf ein Konzept, bei dem das 
Wohl des Tieres an erster Stelle steht. Katzen und Kleintiere 
werden möglichst in ihrer vertrauten Umgebung versorgt, 
Hunde können in besonderen Fällen eine familiäre Unterkunft 
mit Familienanschluss erhalten.
Die Grundlage dafür wurde schon lange vor der Selbststän-
digkeit gelegt. Tiere begleiten Hyazintha Pieter seit ihrer 
Kindheit. Dabei stellte sie immer wieder fest, dass nicht nur 
die eigenen Vierbeiner ihre Nähe suchten.
„Ich war schon als Kind immer von Haustieren umgeben und 
habe früh festgestellt, dass auch fremde oder eher scheue 
Tiere schnell Vertrauen zu mir fassen“, erzählt Hyazintha Pie-
ter. Irgendwann entstand daraus der Gedanke, diese beson-
dere Verbindung zu Tieren zum Beruf zu machen.
Heute, mehr als drei Jahre später, zeigt sich, dass diese Idee 
den richtigen Nerv getroffen hat.

Tierliebe trifft auf Fachwissen

Dass eine professionelle Tierbetreuung mehr verlangt als ein 
großes Herz für Tiere, war Hyazintha Pieter von Beginn an 
wichtig. Deshalb schuf sie auch das entsprechende fachliche 
Fundament, absolvierte ein Studium in Tierpsychologie und 
verfügt über die erforderliche Zertifizierung nach § 11 des 
Tierschutzgesetzes durch das zuständige Veterinäramt.
Die Kombination aus Fachwissen, Erfahrung und Einfüh-
lungsvermögen ermöglicht es ihr, sich individuell auf ganz 
unterschiedliche Tiere und Charaktere einzustellen.
Denn kein Tier ist wie das andere. Während der eine Vierbei-
ner sofort neugierig Kontakt aufnimmt, benötigt ein anderer 
zunächst Zeit und Abstand, um Vertrauen zu fassen. Genau 
diese individuellen Bedürfnisse zu erkennen und zu respek-
tieren, gehört für Hyazintha Pieter zu einer verantwortungs-
vollen Betreuung dazu.

Am liebsten dort, wo alles vertraut ist

Ein Schwerpunkt ihres Angebots ist deshalb die Betreuung 
direkt im Zuhause der Tierhalter. Besonders Katzen und 
Kleintiere wie Kaninchen, Meerschweinchen, Wellensittiche, 
Hamster, Mäuse oder Ratten reagieren häufig empfindlich 
auf einen Wechsel ihrer gewohnten Umgebung.
Statt die Tiere während der Abwesenheit ihrer Besitzer an-
derweitig unterzubringen, kommt Hyazintha Pieter deshalb 
zu ihnen nach Hause. Sie übernimmt die vereinbarten Aufga-
ben rund um die Versorgung, füttert und pflegt die Tiere, rei-
nigt Käfige oder Ställe und kümmert sich um die Beschäfti-
gung. Und manchmal besteht die wichtigste Aufgabe schlicht 
darin, da zu sein und Gesellschaft zu leisten. Gerade Katzen 
profitieren von dieser Form der Betreuung. Sie können in ih-
rem gewohnten Revier bleiben, ihre vertrauten Rückzugsorte 
nutzen und ihren Alltag weitgehend so verbringen, wie sie es 
gewohnt sind.

 Tierbetreuung Hyazintha Pieter
Wie aus Tierliebe eine Erfolgsgeschichte wurde  

Vor einer ersten Betreuung steht deshalb immer das persön-
liche Kennenlernen. Hyazintha Pieter möchte nicht nur wis-
sen, welches Futter bereitsteht oder wann ein Tier üblicher-
weise versorgt wird. Sie möchte seine Gewohnheiten, seinen 
Charakter und sein Umfeld kennenlernen, um die Betreuung 
möglichst individuell gestalten zu können.

Ein kleines Hotel mit Familienanschluss

Auch bei der Unterbringung von Hunden verfolgt Hyazintha  
Pieter bewusst einen persönlichen Ansatz. Ihre kleine Hunde-
pension kommt ganz ohne Zwingerhaltung aus.
Ein vierbeiniger Gast soll sich während seines Aufenthaltes 
möglichst genauso wohl und geborgen fühlen wie zu Hause. 
Deshalb wird er in den Familienalltag integriert und lebt ge-
meinsam mit Pieters bei den Samojeden Legolas und Gimli.
Auslauf, Beschäftigung und Streicheleinheiten gehören eben-
so dazu wie Ruhephasen und die Rücksichtnahme auf die in-
dividuellen Bedürfnisse des jeweiligen Hundes.
Damit sich alle Beteiligten wohlfühlen, findet vor einer länge-
ren Betreuung zunächst ein Kennenlernen statt. Der Gast auf 
vier Pfoten kann dabei nicht nur seine vorübergehende Be-
treuung kennenlernen, sondern auch die beiden Samojeden.
Zusätzlich bietet Pieter einen kostenlosen Probetag oder 
eine kostenlose Probeübernachtung an. So kann bereits im 
Vorfeld festgestellt werden, ob sich der Hund in seiner neuen 
Umgebung wohlfühlt und das Zusammenleben harmoniert.

Vertrauen, das über Jahre gewachsen ist

Dass sich die Tierbetreuung seit inzwischen mehr als drei 
Jahren erfolgreich etabliert hat, führt Hyazintha Pieter vor 
allem auf eines zurück: Vertrauen.
Denn wer sein Haustier während eines Urlaubs oder einer 
anderen Abwesenheit in fremde Hände gibt, möchte sich da-
rauf verlassen können, dass es ihm gut geht. Entsprechend 
wichtig sind Zuverlässigkeit, eine individuelle Betreuung und 

Seit über drei Jahren steht Hyazintha Pieter 
mit ihrer Tierbetreuung für eine liebevolle, 
zuverlässige und individuelle Versorgung von 
Haustieren

eine offene Kommunikation mit den Besitzern. Die Rückmel-
dungen ihrer Kunden bestätigen dieses Konzept. So berichtet 
eine Familie, dass ihre Katze selbst nach einem zweiwöchi-
gen Sommerurlaub vollkommen entspannt gewesen sei und 
sich beim Fressen, Spielen und in ihrem Verhalten unverän-
dert gezeigt habe.
Eine Hundehalterin schätzt insbesondere, dass ihr Hund 
während der Betreuung Familienanschluss genießt, individu-
ell umsorgt wird und ausreichend Bewegung und Zuwendung 
erhält. Andere Kunden heben vor allem das Fachwissen und 
den liebevollen, empathischen Umgang mit den Tieren her-
vor.
Aus einer persönlichen Leidenschaft ist so innerhalb von 
mehr als drei Jahren eine erfolgreiche Tierbetreuung ge-
worden, bei der trotz aller Professionalität eines bis heute im 
Mittelpunkt geblieben ist: die Liebe zum Tier.
Und genau darin liegt vielleicht das Geheimnis dieser Er-
folgsgeschichte – jedes Tier wird nicht einfach nur 
versorgt, sondern als individuelle Persönlichkeit 
wahrgenommen und entsprechend 
betreut.  bo/PR

 Fotos: Pieter
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Kontakt

Duschking St. Ingbert
Rickertstraße 34
66386 St. Ingbert

Telefon (0 68 94) 5 82 41 20
kontakt@duschking-stingbert.de
www.duschking-stingbert.de

Öffnungszeiten:
Montag bis Freitag von 10 bis 15 Uhr  
sowie nach Vereinbarung

Im Mittelpunkt steht dabei ein Sanierungskonzept, mit 
dem sich auch ältere Badezimmer ohne wochenlan-
ge Großbaustelle in moderne, komfortable und bar-
rierearme Wohlfühlbäder verwandeln lassen. Beson-
ders gefragt ist der Austausch einer alten Bade- oder  

Duschwanne gegen eine ebenerdige, rutschsichere und fu-
genlose Dusche – eine solche Duschsanierung kann je nach 
Ausgangssituation bereits innerhalb von nur zwei Tagen 
umgesetzt werden.

Mehr Komfort – ohne wochenlange Baustelle

Viele Menschen schieben die Modernisierung ihres Bade-
zimmers lange vor sich her. Die Sorge vor Lärm, Schmutz 
und einer über Wochen nicht nutzbaren Dusche oder einem 
komplett entkernten Badezimmer ist groß.
Das Sanierungskonzept von Duschking setzt deshalb auf 

eine andere Lösung. Statt 
vorhandene Fliesen aufwen-
dig abzuschlagen, können 
großflächige Rückwandsys-
teme direkt auf den beste-
henden Fliesenspiegel auf-
gebracht werden. Das spart 
Zeit, reduziert Schmutz und 
ermöglicht eine schnelle Um-
setzung.
Gleichzeitig entsteht eine 
moderne, fugenarme Ober-
fläche. Die großflächigen 
Rückwände reduzieren den 
Reinigungsaufwand und ver-
meiden viele der typischen 
Problemstellen klassischer 
Fliesenfugen. In Verbindung 

mit rutschsicheren Bodenbelägen und einem möglichst 
ebenerdigen Einstieg lässt sich zudem die Sicherheit im 
Badezimmer deutlich verbessern.
Auch bei der Gestaltung gibt es zahlreiche Möglichkei-
ten. Zur Auswahl stehen über 200 Dekore – von Holz- und 
Steinoptiken über warme Sand- und Naturtöne bis hin zu 
eleganten Marmorvarianten. So lässt sich die neue Dusche 
passend zum vorhandenen Badezimmer und zum persönli-
chen Geschmack gestalten.

Barrierearm heute – 
für mehr Selbstständigkeit morgen
Ein modernes und möglichst barrierearmes Badezimmer ist 
längst nicht nur für Menschen interessant, die bereits im 
Alltag eingeschränkt sind. Wer frühzeitig umbaut, schafft 
Komfort für heute und sorgt gleichzeitig für die Zukunft vor.
Insbesondere der Austausch einer hohen Badewanne gegen 
eine ebenerdige Dusche kann den täglichen Komfort erheb-

 Drei Jahre Duschking St. Ingbert

Jubiläum feiern und sparen

lich verbessern. Haltegriffe, Sitzmöglichkeiten und rutsch-
sichere Oberflächen können bei Bedarf zusätzlich integriert 
werden. 
Duschking St. Ingbert bietet dabei sowohl Teilsanierungen 
als auch komplette Badsanierungen an. Nicht immer muss 

Seit drei Jahren steht Duschking  
St. Ingbert für schnelle, saubere und 
moderne Badsanierungen. Zum Jubiläum 
bedankt sich der Fachbetrieb bei seinen 
Kundinnen und Kunden mit einer besonderen 
Aktion: Wer sich bis zum 30. September 
für eine Badsanierung entscheidet, erhält 
drei Prozent Jubiläumsrabatt. Bei einer 
90-prozentigen Anzahlung kommen 
zusätzlich sieben Prozent Skonto hinzu.

den auch bei diesem Thema. So reicht die Begleitung von 
der ersten Beratung über die Prüfung möglicher Zuschüsse 
bis hin zur Umsetzung der Sanierung.

Fotos und Maße mitbringen – Kalkulation 
direkt vor Ort
Wer wissen möchte, welche Möglichkeiten das eigene Bade-
zimmer bietet, kann sich in der Ausstellung von Duschking 
St. Ingbert in der Rickertstraße 34 unverbindlich beraten 
lassen. Dort können verschiedene Rückwanddekore, Materi-
alien und Lösungen für die individuelle Badsanierung direkt 
angesehen werden.
Tipp: Wer bereits Fotos des vorhandenen Badezimmers so-
wie Maße oder eine einfache Skizze mitbringt, kann häufig 
schon beim ersten Besuch eine konkrete Einschätzung und 
Kalkulation für die geplante Sanierung erhalten.  PR/bo

 Fotos: Duschking

Die Jubiläums-Aktion mit 3 % Rabatt sowie 
zusätzlich 7 % Skonto bei 90-prozentiger 
Anzahlung gilt bei Auftragserteilung bis 

zum 30. September.

das gesamte Badezimmer erneuert werden. Häufig reicht 
bereits der gezielte Umbau des Dusch- oder Wannenbe-
reichs aus, um Komfort, Optik und Sicherheit deutlich zu 
verbessern.

Zuschüsse können die Sanierung erleichtern

Gerade bei Maßnahmen zur Reduzierung von Barrieren gibt 
es finanzielle Unterstützung, die vielen Betroffenen nicht 
bekannt ist. So kann die Pflegekasse bereits ab Pflegegrad 
1 einen Zuschuss von bis zu 4180 Euro für wohnumfeldver-
bessernde Maßnahmen gewähren.
Darüber hinaus gibt es im Saarland Fördermöglichkeiten 
für altersgerechtes Wohnen. Menschen ab 60 Jahren kön-
nen unter bestimmten Voraussetzungen für Maßnahmen 
zur Barrierereduzierung im selbstgenutzten Wohneigentum 
einen Zuschuss von bis zu 5000 Euro erhalten.
Besonders interessant: Je nach persönlicher Situation 
können unterschiedliche Fördermöglichkeiten miteinander 
kombiniert werden.
Da Voraussetzungen, Anträge und erforderliche Unterlagen 
für viele Interessierte zunächst kompliziert erscheinen, un-
terstützt Duschking St. Ingbert seine Kundinnen und Kun-
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Kontakt

vevio inklusionsbetrieb GmbH
Zum Nassenwald 1
66583 Spiesen-Elversberg
Telefon (0 68 21) 95 97 90

Weitere Infos zu den vielfältigen Angeboten 
unter
www.vevio-hotel-events.de
www.gymlodge.de

 vevio Hotel & Events mit GymLodge

Leidenschaftliche Eventplaner und Gastgeber
Seminarraum, Eventhalle, OpenAir oder Zelt

Auf dem Gelände von vevio Hotel & Events vereinen sich 
moderne Tagungsräume, eine großzügige Eventhalle, styli-
sche Hotelzimmer und die GymLodge – ausgezeichnet als 
coolster Tagungsraum Deutschlands (Tophotel 2023). Ob 
zehn Führungskräfte im vertraulichen Strategie-Meeting 
oder 500 Mitarbeitende bei der jährlichen Betriebsversamm-
lung: vevio skaliert mit. Bühne, Akustik, Bestuhlung, Technik 
für hybride Formate: Alles ist vor Ort. Was sonst tagelang 
koordiniert werden müsste, läuft hier aus einer Hand, an ei-
nem Standort. Ergänzend zu den Standardanforderungen 
gibt es Open-Air-Konzepte wie Konzerte, Oldtimer-Treffen, 
Zeltevents wie beispielsweise die Spieser Wiesn, erstmals 
durchgeführt 2025 mit bis zu 800 Gästen pro Abend, oder den 
 vevio.BUDENZAUBER für Veranstaltungen in der Winterzeit. Das 
Catering ist immer frisch und hausgemacht. Dazu gibt es aus-
reichend kostenfreie Parkplätze. Klingt perfekt, oder?
Die außergewöhnliche, unverwechselbare und stylische Gym-
Lodge ist dabei weit mehr als ein Übernachtungskonzept und 
Highlight der Location. Sie dient als kreativer Rückzugsort, 
informeller Briefing-Raum oder Auftaktlocation mit Wohlfühl- 
Atmosphäre. Die offene Architektur mit Loungebereich, Kü-
chenblock für Koch-Events und angeschlossene Terrasse 
eröffnen eine Vielzahl von Möglichkeiten im erweiterten 
Wohnzimmer. Vieles ist hier möglich, aber kein steifer Kon-
ferenzraum-Alltag. Die GymLodge wurde weiterhin mit dem 
Saarländischen Staatspreis für Design und Marketing-Award 
ausgezeichnet. 

Ein Tag. Ein Ort. Ein komplettes Programm.

Was vevio Hotel & Events wirklich auszeichnet, ist die Band-
breite an Möglichkeiten der Location und des Teams. So 
könnte ein Event aussehen: Der Morgen startet mit Emp-
fang, Kaffee und einem kompakten Workshop-Format in der 
GymLodge. Mittags wechselt die Veranstaltung in die Event-
halle: offizielle Betriebsversammlung, Produktvorstellung 

vevio Hotel & Events ist mehr als ein 
Veranstaltungsort: Es ist eine
saarländische Erfolgsgeschichte.

mit Bühne und Präzisionstechnik im großen Plenum. Kein 
Transfer. Keine zweite Anreise. Kein verlorener Schwung. Am 
Nachmittag gehört das Gelände dem Teamerlebnis: Wanderung 
durch die saarländische Natur, Bowling, Bollerwagen-Tour, 
Yoga-Pause oder das eigene Party-Event. Wer bleiben möch-
te, übernachtet direkt vor Ort in komfortablen Hotelzim-
mern oder den kuscheligen Pods der GymLodge. So entsteht  
Teambuilding.
 
Qualität, die für sich spricht

vevio Hotel & Events ist ein Inklusionsbetrieb – und stolz darauf. 
Nicht als Schlagwort, sondern als gelebte Haltung: Menschen 
mit und ohne Behinderung arbeiten hier gleichberechtigt und 
professionell zusammen. Qualität entsteht durch Vielfalt. Mit 
einem Event bei vevio Hotel & Events wird direkt ein sozialer 
Impact geschaffen und ein Inklusionsbetrieb unterstützt. Der 
Saarländische Staatspreis für Design und der Marketing Award 
Saar 2023 sind externe Bestätigungen für das, was Gäste täg-
lich erleben dürfen. PR/cms

Der Inklusionsbetrieb mit Schwerpunkt  
Hotellerie & Events beschäftigt am Standort in  
Spiesen-Elversberg knapp 60 Mitarbeiter, davon mehr 
als  20 Menschen mit Behinderung. Das Unternehmen 
hat sich in den letzten Jahren konsequent weiterent-

wickelt und das Angebotsprofil geschärft: GymLodge, 16 neue 
Hotelzimmer und ein buntes Angebot an Veranstaltungen von 
klein bis groß. 
Eine besonders herzliche und persönliche Gastfreundschaft 
und das Thema Inklusion stehen hier im Vordergrund. Wer ein-
mal hier war, spürt die gelebte Gastlichkeit.
Wer kennt das nicht: Die Tagungsveranstaltung läuft im Hotel 
A, das Catering kommt von Anbieter B, das abendliche Netz-
werk-Event findet in Location C statt – und dazwischen kostet 
die Logistik Zeit, Nerven und Budget. vevio Hotel & Events in 
Spiesen-Elversberg macht damit Schluss. Das Konzept ist so 
klar wie überzeugend: Alles passiert an einem Ort. Vom inti-
men Strategie-Workshop über eine Betriebsversammlung bis 
hin zum großen Incentive- oder Netzwerkevent für bis zu 800 
Mitarbeiter und Partner. Fo

to
s: 

ve
vio



Lesen. Entdecken. Erleben.
Ein Wochenende voller Geschichten
Am 20. und 21. Februar 2027 öffnet
die Illipse in Illingen ihre Türen für
alle Bücherliebhaberinnen und
Bücherliebhaber. Freuen Sie sich auf
eine vielfältige Buchmesse mit
Autorinnen und Autoren, spannenden
Geschichten und inspirierenden
Begegnungen. Ob Roman,
Kinderbuch oder Sachliteratur –
entdecken Sie die Welt der Bücher
hautnah.

TICKETS UNTER: WWW.EVENTBRITE.DE

Exklusive Vorpremierenlesung am
18.02. mit Bestsellerautor Arno Strobel!

Du bist Autor? Dann
melde dich jetzt hier an:

Ausgezeichnet im
Umgang mit Demenz
Ein wertschätzender Umgang mit alten, an Demenz erkrankten Menschen
zeichnet Validation nach Naomi Feil aus. Für die vorbildliche Umsetzung
dieser Kommunikationsmethode ist das Seniorenzentrum Haus am Schloss-
berg Homburg als einzige saarländische Einrichtung der Region zertifiziert.

• Durch Validation nimmt man vorurteilsfrei die Gefühle seines Gegenübers an und
kann so mit desorientierten Menschen in Kontakt kommen. Wer Validation anwendet,
kann Menschen mit Demenz Selbstwertgefühl und Lebensqualität zurückgeben.

• Nach einer fünfjährigen Qualifikationsphase sind im Haus am Schlossberg in-
zwischen über die Hälfte der Mitarbeitenden aus allen Bereichen in Validation
geschult – von der Pflege und Betreuung bis zu Hauswirtschaft und Verwaltung.
So wird die Methode im ganzen Haus gelebt.

• Mehrere Mitarbeitende wurden speziell ausgebildet, um Einzel- und Gruppen-
validation anzubieten. Dabei können sie individuell auf emotionale Bedürfnisse von
Bewohnerinnen und Bewohnern eingehen und feste Gruppentermine leiten, in
denen an Demenz erkrankte Menschen soziale Nähe und Bestätigung erfahren.

Haus am Schlossberg Homburg

Haus am Schlossberg
Schwesternhausstraße 9 · 66424 Homburg
Telefon 06841 903-0 · schlossberg@diakonissen.de

www.diakonissen.de

Interessieren Sie sich für unser Angebot?
Dann kontaktieren Sie uns gerne!

Vollstation
äre und

Kurzzeitpfl
ege

Zertifiziert in Validation
nach Naomi Feil



GrenzenlosMusik |Musiquesans frontières
Blieskastel | PaysdeBitche |Pirmasens | Zweibrücken |Zweibrücken-Land

DAS MUS IKFEST IVAL DER REG ION
vom 5. September bis 25. Oktober 2026

Eine Erfolgsgeschichte, die seit über 30 Jahren begeistert:
Aus dem kleinen Mozartfestival im Jahr 1993 hat sich
EUROCLASSIC zu einem der größten Musikfestivals in
Rheinland-PfalzunddemSaarlandentwickelt. Jahr für Jahr
bringt das Festival im September und Oktober
renommierte Künstlerinnen und Künstler in die deutsch-
französischeGrenzregion.
Unter dem Motto „Die goldenen Zwanziger!“ lädt
EUROCLASSIC 2026 zu einer musikalischen Reise durch
prägende Jahrzehnte voller Kreativität undAufbruch ein. In
27 Veranstaltungen verbindet das Festival die 1920er Jahre
mit den „Zwanzigern“ anderer Jahrhunderte. Von Swing,
Jazz und Chanson über Klassik und A cappella bis hin zu
Singer-Songwriter, Stummfilmmusik und Kindermusical
erwartetdieBesucherinnenundBesuchervom
5. September bis 25. Oktober ein abwechslungsreiches
Programm.

Programminfos und Tickets: www.festival-euroclassic.eu

HIGHLIGHTS 2026
Michael Schulte • Goldmeister •

Rüdiger Baldaufs “Trumpet Night”
feat. Max Mutzke •

Zucchini Sistaz • Barbara Hendricks •
A Cappella Nacht • Marcel Adam

u.v.m.
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Kontakt

Johann Herges GmbH
Am Ludwigsberg 31
66113 Saarbrücken
Telefon (06 81) 98 913-0 
info@herges-schuhmanufaktur.de

Filiale St. Wendel
Bahnhofstraße 11
66606 St. Wendel
Telefon (0 68 51) 7 03 44

www.herges-orthopaedie.de
www.herges-schuhmanufaktur.de
www.re-climb.de

 

Sie fertigt individuelle Maßschuhe sowohl für den or-
thopädischen Bereich als auch für den besonderen 
Anlass, etwa als Hochzeitsschuh. Ebenso fertigt sie 
individuelle Einlagen, vermisst Kompressionstrümp-
fe, fertigt individuelle Zehensteg-Sandalen und repa-

riert auch Konfektionsschuhe. Alles in der eigenen Werkstatt 
auf höchstem Niveau.
Die Erfolgsgeschichte „Farben des Lebens“ begann mit der in 
der 2008 gegründeten Ausstellung „HergesSchauWerk“. Unter 
dem Motto „Handwerkliches“ wurden Objekte und Bilder von 

 Herges Schuhmanufaktur und Orthopädie-Schuhtechnik   

„Farben des Lebens“ – Eine Erfolgsgeschichte
behinderten Menschen der Reha GmbH ausgestellt. Die Besu-
cher waren von den Bildern, die durch ihre Farbenpracht eine 
unglaubliche Lebensfreude versprühten, so begeistert, dass 
alle Bilder verkauft wurden. 
So entstand die Idee, in Kooperation mit der reha gmbh, indi-
viduelle handgefertigte Maßschuhe mit farbenprächtigen und 
ausdrucksstarken Bildern mehrfachbehinderter Menschen 
unter dem Motto „Farben des Lebens“ zu kombinieren. 
Insgesamt kann man unter 15 Bildern auswählen, die auf 
die Schuhe gedruckt werden. Das Textil ist speziell für diese 
Maßschuhe entwickelt worden. Das Material ist robust, was-
serabweisend und lässt sich gut bedrucken. Zudem wurden 
neue Schuhmodelle entworfen, um die gestalteten Bilder 
und Farben besser zur Geltung zu bringen. Die Motive sind so 
gestaltet, dass sie auch nach dem Zuschnitt noch wiederer-
kennbar sind.  
Neben den Bildern kann der Schuh auch weiter personalisiert 
werden. So ist die Wahl der Lederfarbe, der Sohle und der 
Schnürsenkel möglich. Somit ist jeder Schuh ein individuel-
les handgefertigtes Unikat mit einem Zertifikat des Künstlers 
oder der Künstlerin.   
Mit „Farben des Lebens“ entstehen einzigartige farbenfrohe 
Schuhe, die begeistern. „Wir sind froh, Menschen getroffen zu 
haben, die bereit waren, dieses Projekt mit uns umzusetzen.“ 
Auf die gleiche Weise fertigen wir auch den Saarlandschlabbe 
mit saarländischen Motiven, von einer saarländischen Foto-
grafin aufgenommen. Er ist mit einer ergonomischen Einlage 
ausgestattet, es lässt sich aber auch eine individuelle ortho-
pädische Einlage einarbeiten. Ein echtes Stück Heimat. 
Last but not least gibt es einen Onlineshop für Repa-
raturen von Kletterschuhen: re-climb by Herges. Unter  
www.re-climb.de können Kletterer aus ganz Deutschland ihre 
Kletterschuhe zur Reparatur einsenden. 
Bei Fragen zum Thema Schuhe und Fußgesundheit, ist die 
Firma Herges die richtigen Adresse.  PR/bo

Die Herges Schuhmanufaktur und 
Orthopädie-Schuhtechnik in Saarbrücken ist 
ein Familienunternehmen seit 1935 und wird 
mittlerweile in dritter Generation geführt.  

Um das Wohl der Füße kümmern sich Johannes Herges, Dipl.Ing. (FH) für technische Orthopädie und Karin Herges (Geschäftsführung). Foto: Stefan Bohlander
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Auf einen Blick
Ein starkes Team für jede Reisewelt
Hinter dem Erfolg steht ein erfahrenes 
Expertenteam am Standort Saarbrücken:
Markus Quinten und Silke Schuh beraten 
als Tourismusexperten zu allen klassischen 
Urlaubs- und Reiseanfragen.
Julia Maurer ist Spezialistin für Gruppen- 
und Incentive-Reisen.
Inhaber Karim Hassanzadeh selbst kon-
zentriert sich auf Fernreisen, Kreuzfahrten, 
Luxusreisen, Hochzeitsreisen und individuell 
ausgearbeitete Reisekonzepte.

Von Saarbrücken nach Lappland –
Direktflug!
Hassanzadeh Reisen und Events GmbH 
& Co.KG „meer erleben“ bietet im Januar 
un im März 2027 Direktflüge von Saarbrü-
cken-Ensheim nach Lappland an. Unter dem 
Motto „Magie aus Schnee und Licht“ warten 
sechs Tage Abenteuer und bezaubernde  
Landschaften auf die Reisenden.
 

Bereits die erste Reisegruppe nach Dubai war ein voller Er-
folg. Schon kurze Zeit später folgten weitere Reisen in den 
Oman und andere faszinierende Destinationen. Aus diesen 

Anfängen entstand ein Konzept, das 
bis heute das Markenzeichen von „meer 
erleben“ geblieben ist: persönliche Be-
treuung von Anfang bis Ende. „Unsere 
Gäste sollen sich vom ersten Informa-
tionsgespräch bis zur Rückkehr nach 
Hause bestens aufgehoben fühlen“, lau-
tet die Philosophie des Unternehmens.
Heute organisiert und begleitet „meer 
erleben“ jedes Jahr zahlreiche Grup-
penreisen. Dabei beginnt die Betreuung 
lange vor dem eigentlichen Reiseantritt. 
Zu den besonderen Leistungen gehören 
ausführliche Vortreffen zur Reisevor-
bereitung, eigens entwickelte Ausflugs- 
programme, organisierte Transfers 
zum Flughafen sowie die persönliche 
Erreichbarkeit eines Ansprechpartners 
während der gesamten Reise.
Gerade diese intensive Betreuung 
schätzen viele Stammkunden. Für sie 
bedeutet Reisen nicht nur Urlaub, son-
dern das gute Gefühl, jederzeit kompe-
tente Unterstützung an ihrer Seite zu 
haben.
Vor fünf Jahren wurde das Angebot 
um einen weiteren Baustein erweitert: 
spezielle Singlereisen für Alleinreisen-
de. Das Konzept richtet sich an Men-
schen, die zwar alleine reisen möchten 
oder müssen, ihren Urlaub jedoch ger-
ne in Gesellschaft verbringen. Wichtig 
ist Geschäftsführer und Inhaber Karim 
Hassanzadeh dabei: Es handelt sich 
ausdrücklich nicht um Dating-Reisen. 
Vielmehr stehen gemeinsame Erleb-
nisse, interessante Begegnungen und 
die Freude am Reisen in einer har-
monischen Gruppe gleichgesinnter 
Menschen im Mittelpunkt. Das Angebot 
hat sich inzwischen zu einem wichti-

gen Erfolgsfaktor entwickelt und erfreut sich wachsender 
Beliebtheit.
Einen besonderen Namen hat sich „meer erleben“ als Kreuz-
fahrtspezialist gemacht. Kreuzfahrten gehören seit vielen 
Jahren zu den Schwerpunkten des Unternehmens. Beson-

 Hassanzadeh Reisen und Events GmbH & Co.KG „meer erleben“   

Meer erleben aus Saarbrücken: Seit 25 Jahren  
 Leidenschaft für Reisen

ders erfolgreich ist das Saarbrücker Team bei renommierten 
Reedereien wie:
• Explora Journeys
• Hapag-Lloyd Cruises
• Hurtigruten
• TUI Cruises
• Princess Cruises
• AIDA Cruises
Dank umfangreicher Produktkenntnisse, persönlicher Erfah-
rungen und enger Partnerschaften mit den Reedereien pro-
fitieren Kunden von einer Beratung, die weit über Katalog- 
informationen hinausgeht.
Neben Kreuzfahrten zählt auch das Luxusreise-Segment 
zu den besonderen Stärken des Unternehmens. Als Ver-
triebspartner von airtours gehört Hassanzadeh Reisen und 
Events „meer erleben“ zu den 75 umsatzstärksten Reisebü-
ros Deutschlands. Diese Platzierung unterstreicht die hohe 
Kompetenz bei der Planung exklusiver Urlaubsangebote. Ob 
private Villen auf den Malediven, luxuriöse Rundreisen durch 
Afrika oder individuelle Traumreisen nach Asien.
Eine weitere Spezialität sind außergewöhnliche Hochzeits-
reisen. Viele Brautpaare vertrauen auf die langjährige Erfah-
rung des Teams, wenn es darum geht, den perfekten Start 
in das gemeinsame Leben zu planen. Dabei stehen Indivi-
dualität, besondere Erlebnisse und persönliche Beratung im 
Mittelpunkt. Keine Reise gleicht der anderen. Jede Honey-
moon-Reise wird individuell nach den Wünschen des Paares 
zusammengestellt.
Trotz aller Spezialisierungen bleibt „meer erleben“ ein klas-
sisches Reisebüro mit einem umfassenden Portfolio aller 
namhaften Reiseveranstalter. Kunden können hier praktisch 
jede Art von Reise buchen. Gleichzeitig agiert das Unterneh-
men als eigener Reiseveranstalter und entwickelt eigene 
Gruppen- und Sonderreisen, die exklusiv über „meer erleben“ 
angeboten werden. Diese Kombination macht das Unterneh-
men besonders erfolgreich: die Sicherheit und Vielfalt eines 
modernen Reisebüros verbunden mit der Kreativität und Fle-
xibilität eines spezialisierten Veranstalters.
Nach einem Vierteljahrhundert erfolgreicher Unterneh-
mensgeschichte ist die Leidenschaft für außergewöhnliche 
Reiseerlebnisse ungebrochen. Was einst mit einer einzelnen 
Gruppenreise nach Dubai begann, hat sich zu einem etablier-
ten Spezialisten für Kreuzfahrten, Luxusreisen, Fernreisen 

Was vor fast 25 Jahren mit einer begleiteten 
Gruppenreise nach Dubai begann, hat sich 
zu einem der renommierten Reiseanbieter 
im Saarland entwickelt. Das Unternehmen 
Hassanzadeh Reisen und Events GmbH 
& Co.KG „meer erleben“ steht heute für 
individuelle Beratung, exklusive Kreuzfahrten, 
hochwertige Fernreisen und hervorragend 
organisierte Gruppenreisen, die weit über 
den Standard eines klassischen Reisebüros 
hinausgehen.

Karim Hassanzadeh erfüllt mt seinem Team Reiseträume. Foto: bo 

und betreute Gruppenreisen entwickelt. Ein großer Erfolg war 
beispielsweise die Radio-Salü-Hörertour nach Dubai mit 100 
Personen.
Die Erfolgsgeschichte des freien Reisebüros „meer erleben“ 
zeigt, dass persönliche Beratung, Fachkompetenz und echte 
Begeisterung für das Reisen auch im digitalen Zeitalter die 
wichtigsten Erfolgsfaktoren bleiben. Für viele Kunden im 
Saarland und darüber hinaus ist das Unternehmen längst 
mehr als ein Reisebüro geworden – es ist ein verlässlicher 
Begleiter auf dem Weg zu unvergesslichen Reiseerlebnissen. 
 PR/bo

Silke Schuh

Markus Quinten

Julia Maurer
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WOHLBEFINDEN ALLES AUS EINEM HAUS
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Ergotherapie · Katrin Fröhlich Tel. 06831 - 460310
Allgemeinmedizin

Sebastian Blaß · Dr.med. Nicole Lamar Tel. 06831 - 1270015
Kinderarzt, Neonatologie, päd. Allergologie, Asthma- undNeurodermitistrainer

Dr.med. ThomasDoerfert Tel. 06831 - 80677
Dialyse- und Lipidapherese-Zentrum, diabetologische Schwerpunktpraxis,

Zentrum für Hämatologie, Onkologie, Hypertensiologie
Nephrologie undDiabetologie

Dr.med. Carsten Schürfeld · Dr.med. Dirk Henrich
Priv.-Doz. Dr.med. Sarah Seiler-Mußler

Gero Leonhard-Helmschmidt · Dr.med. Dominik Seifert Tel. 06831 - 986170
Neurochirurgen · Dr.med.Yvonne Komenda

PDDr.med. Axel Stadie · Dr.med. SimonMüller Tel. 06831 - 894610
Vauban-Insel · Café für Patienten Tel. 06831 - 41977

Hautarztpraxis · Dr. med. Christoph Trennheuser
Dr.med. LukasTrennheuser · Dr.med. Rebecca Körner Tel. 06831 - 986120

Xcare Gruppe · Radiologie, Nuklearmedizin, Strahlentherapie Tel. 06831 - 488820
VaubanApotheke · Annette und SabineTrennheuser Tel. 06831 - 986150

Orthopedie Schmidt · individuelle Schuheinlagen Tel. 06831 - 3631
Saarländische Krebsgesellschaft e.V. · Beratung für Betroffene undAngehörige Tel. 0681 - 30988100

Wasserstrahltechnik
Kle nKlein Einzigartig im Saarland!

Absolut chemiefrei! Absaugung des Schmutzwassers

✂

Wir säubern und versiegeln ökologisch:
– Graffiti Entfernung
– Terrassen, Balkone,
Grundstücksmauern

– Einfahrten und Wege

– Hauswände und mehr ...
– Trockeneis und Laserreinigungs-
strahlen sämtlicher Materialien
vor Ort

Rufen Sie an! Tel.: 0 68 05/9 43 80 64, 01 51/50 65 13 50
Oder besuchen Sie uns im Internet: www.wasserstrahltechnik-klein.de
Wasserstrahltechnik Herbert Klein, 66271 Kleinblittersdorf



Die SZ-Titelseite:
Schenken Sie ein Stück Geschichte!
Perfekt als außergewöhnliches und
individuelles Geschenk!
Die Titelseiten sind verfügbar ab
Juli 1940!**
Fragen Sie jetzt Ihren Wunschtermin an!

*Der Preis gilt nur für Abonnenten des »SZ komplett« Abos. Für Nicht-Abonnenten beträgt der Preis 14,90 €. **Ohne Gewähr. **Ohne Jahrgang 1942.
Die Preise verstehen sich inkl. MwSt. und zzgl. 6,95 € Versandkosten. Es gilt das Widerrufsrecht nach § 312 g BGB, außer bei personalisierten Produkten. Trierischer VolksfreundMedienhaus GmbH,
Hanns-Martin-Schleyer-Str. 8, 54294 Trier

Bestellen unter: verlagsmarketing@sz-sb.de 0681 502525

Besonderes verschenken: saarBrücker Zeitung – titelseite

ewähr **Ohne Jahrgang 1942
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Anzeige

Unsere Verlagsangebote für Sie

meine-reisewelten

Leserreisen

Ihre Traumreise –mit einemKlick buchen!
• Einfach buchen: Finden Sie Ihre Traumreise schnell und
unkompliziert dank unserer benutzerfreundlichen Suchfunktionen.

• Große Auswahl: Ob Kulturreise, Kreuzfahrt oder Städtetrip –
bei uns ist für jeden Geschmack etwas dabei!

• Newsletter abonnieren: Verpassen Sie keine Highlights mehr! Melden
Sie sich für unseren monatlichen Newsletter an und erhalten Sie die
besten Reiseangebote direkt in Ihr Postfach.

• Exklusive Vorteile für Abonnenten: Profitieren Sie von speziellen
Rabatten und Vorteilen wie der bequemen Haustürabholung.

Besuchen Sie uns auf www.meine-reisewelten.com und starten Sie noch
heute Ihre Reiseplanung! Finden Sie Ihre perfekte Reise mit nur wenigen
Klicks – bequem und stressfrei.

www.meine-reisewelten.com | hotline: 0681 502-5255
e-Mail: leserreisen@sz-sb.de

Jetzt QR-Code scannen und
Traumreise entdecken!

Unvergessliche
Momente
mit unseren
Leserreisen!

Bestellen Sie jederzeit per E-Mail unter: sz@pflege-vorsorge-geregelt.de
oder schriftlich an SZ-Marketing c/o Trierischer Volksfreund, Hanns-Martin-Schleyer-Straße 8, 54294 Trier
Bitte geben Sie Ihren Namen, Adresse und im Betreff „AG-VORSORGE“ oder „AG-PFLEGE“ oder „AG-PFLEGE und VORSORGE ORDNER“ an.
Zzgl. 3,00 € bzw. 5,95 € für Porto und Verpackung. Die Preise verstehen sich inkl. MwSt. · Es gilt das Widerrufsrecht nach § 312 g BGB. · HDW.VERDEN · Anita-Augspurg-Platz 7 · 27283 Verden

Alles geregelt! Vorsorge
Ihr Ratgeber mit Vorlagen zu allen Vorsorge-
dokumenten, Vollmachten und Verfügungen bis
zum Testament.
Damit sind Ihre persönlichsten Angelegenheiten
vollständig und umfassend geregelt.
· mit allen Vollmachten
· Gesundheitsunterlagen
· Versicherungen
· Bankangelegenheiten
· digitaler Nachlass
· Testament
· Beisetzung
u.v.m.

Alles geregelt! Pflege
Plötzlich Pflegefall – alle Informationen,
Anlaufsstellen und Dokumente, die Sie brauch
in einem Heft.
So haben Sie alles parat für den Fall der Pflege
bedürftigkeit durch Unfall, Krankheit oder Alt
· Vorbereitung auf die
Pflegegrad-Begutachtung
· Checklisten
· Pflegetagebuch
· Leistungsanspruch
· Vorausverfügungen
· Gesundheitsthemen
u.v.m.

hen,

e-
ter.

16,80 €
Zzgl. 3,00 € für Porto
und Verpackung

AG-VORSORGE 14,80 €
Zzgl. 3,00 € für Porto
und Verpackung

AG-PFLEGE

er praktische 2 in 1 Ordner für alle, die
re Unterlagen mit weiteren wichtigen

Dokumenten ergänzen wollen.
Die Inhalte des Ordners sind identisch mit den beiden
Einzelheften:
„Alles geregelt! Vorsorge“ und „Alles geregelt! Pflege“.
So haben Sie alles sauber systematisiert und zentral abgeheftet.

Alles geregelt?
Der Saarbrücker Zeitung empfiehlt:

er praktische 2-in-1-Ordner für alle, di

34,90 €
Zzgl. 5,95 € für Porto
und Verpackung

AG-PFLEGE+VORSORGEORDNER
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N E U E G E B L Ä S E H A L L E

S T U M M S C H E R E I T H A L L E

Tickets bei allen bekannten VVK-Stellen.
HOTLINE: (0651) 97 90 777
www.nk-kultur.de

Neunkircher Verkehrs GmbH

Neue Gebläsehalle Stummsche Reithalle

THE FEELGOOD
McLOUDS VANESSAMAI JOELHAVEA

TRIO+EASY

GODSLAVE DIETMARBÄR LIEST
HAKANNESSER

KATHARINA
THALBACH

MIROSLAVNEMEC
LIESTUNDSINGT NICOLE&BAND
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11
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2 0 2 6
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12
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2 0 2 6

03

GYSI GEGEN
GUTTENBERG

BAROCK -THEAC/DC
TRIBUTE SHOW

01
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2 0 2 6

30
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2 0 2 6

EINARSOLBERG
(OF LEPROUS)

PINKMARTINI LEINEN LOS FRIENDNFELLOW JOHNKELLY
&MAITE ITOIZ
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OKT
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FISCHER-Z MAXIMMAURICE ROCKRISING
18
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2 0 2 6

17
OKT
2 0 2 6

16
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2 0 2 6
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OKT
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LUIGIMUSS
NACHHAUSE! HELMUT LOTTI FRONTM3N LOL –DASCOMEDY

BLINDDATE
NIKLAS
PASCHBURG
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2 0 2 6
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2 0 2 6

HARALDSCHMIDT
&BERNDGNANN

11
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2 0 2 6

MAYBEBOP

ONEOF
THESENIGHTS
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&KAISERQUARTETT SEP
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DENNIS&
JESKOBAND
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Support: Petra Williams

F E M A L E E D I T I O N

F E M A L E E D I T I O N

+ Unreqvited + Nidare

F E M A L E E D I T I O N

Support: Schöngeist Glanzvolle Revue

0504

Schatten über dem Nichts

Ein Roadtrip durch Itali
en

Support: Royal Sorrow u.a.

Eagles Tribute Supreme Classic Rock Sh
ow

Female Edition

EINTRITT FREI!+ Dorfterror + Dirty Rodriguez

+ The Prophecy 23 + Eradicator


