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«

A Propos

25 ans d'immersion meétier : Une I1égitimité batie sur le terrain, de la
vente a l'installation technique de menuiseries, fermetures et
protections solaires.

La culture du résultat : Un parcours forgé au sein de grands réseaux
nationaux pour comprendre et anticiper vos défis quotidiens.

Stéphane Maurieés, votre partenaire : Un interlocuteur expert dédié
a l'accompaghement des professionnels pour atteindre ensemble de
nouveaux sommets.

Une ambition partagée : Consolider une position de référence et
offrir des solutions d'excellence au meilleur rapport qualité-prix.

eeMon role est de mettre 25 ans d'expérience
au profit d'un collectif de professionnels
engages, ou l'entraide commerciale et
technique permet a chacun de rester
performant et indépendant. ,,
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Votre interiocuteur

« Un point de contact unique : Pas de plateforme, pas d'intermédiaire.

\VVous bénéficiez d'un accompagnement direct et personnalisé avec
Stéphane Mauries.

. Le facilitateur de votre quotidien : Fort de 25 ans de gestion

(commerciaux, poseurs, fournisseurs), il comprend vos problématiques
réelles.

« Un relais opérationnel : Stéphane intervient pour débloquer vos

dossiers complexes, gu'il s'agisse de SAV ou de relations fournisseurs
difficiles.

o Sourcing & Performance : Stéphane filtre les offres des industriels

Stéphane pour ne garder que le meilleur. Il vous accompagne pour choisir des
MAUR'ES produits fiables et faciles a vendre, afin de garantir la qualité de vos
chantiers et la rentabilité de votre entreprise.

eeje ne suis pas seulement un interméediaire,
je suis votre partenaire commercial et
technique pour sécuriser votre croissance et
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NOS valeurs

LIBERTE TOTALE PARTAGE D'EXPERIENCE ANTICIPATION

Aucun fournisseur exclusif, Un accompagnhement sur mesure Accédez en priorité aux
aucune cotisation, ni aucun pour vos forces de vente et vos iInnovations produits et aux
changement d'enseigne techniciens. Stéphane vous aide a nouvelles réglementations du
IMpOoSseE. Vous restez seul optimiser vos méthodes secteur. Le Club analyse pour
maitre de votre entreprise et commerciales pour transformer plus VOUS les tendances pour vous
conservez vos habitudes. de devis, tout en structurant vos permettre de proposer les
équipes de pose pour garantir une meilleures solutions a vos
exécution parfaite. C'est I'assurance clients, au prix juste.

d'une croissance maitrisée et de
clients satisfaits.
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NOS services

Des conditions d’achat privilégiées

RENTABILITE & PERFORMANCE UN RESEAU DE FABRICANTS LEADER

- Remises négociées : Accédez a des . Le choix sans la contrainte : Plus de 40
conditions tarifaires "Grands Comptes" des fournisseurs référencés couvrant tous vos besoins:
votre premiere commande aupres de nos menuiserie, fermeture, protection solaire,
partenaires. domotique ( Bel'm, Soprofen, Marquises, Lakal,

Euradif,etc...).

. Zéro bharriere al'entrée : Profitez de ces
tarifs sans aucun minimum de volume . Sourcing permanent: Le Club recherche et teste
IMpPOSE, une force normalement réservée en continu de nouveaux partenaires pour vous
aux tres grandes structures. garantir le meilleur rapport qualité-prix du marché.
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NOS services

Accompagnement au Développement

STRATEGIE & ANIMATION PARTENAIRES DE GESTION &
COMMERCIALE CROISSANCE

« Conseil personnalisé : Une analyse de votre
positionnement pour définir une stratégie de
différenciation efficace sur votre secteur.

. Offres négociées : Bénéficiez d'offres
promotionnelles exclusives, négociées tout au long
de I'année pour dynamiser votre activité.

« Campagnes variées : Un appui pour rythmer votre

année avec des actions commerciales fortes et
ciblées.
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. Au-dela des achats : Un accés a des partenaires de
gualité sélectionnés pour optimiser la gestion
quotidienne de votre entreprise.

« Outils de développement : Des solutions
performantes pour améeéliorer votre visibilité (avis
clients, réseaux sociaux) et votre organisation.

« EXpertise partagée : Profitez d'un réseau de
partenaires gui ne sont pas seulement des
fournisseurs, mais des leviers de croissance.
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NOS services

Un soutien opérationnel au quotidien

ACCOMPAGNEMENT VEILLE & EVOLUTION METIER

. Etudes & Chiffrages spéciaux : Une aide concreéte . Anticipation des nouveautés : Soyez informé en
pour vos dossiers hors-normes ou techniguement temps réel des innovations produits et des
complexes qui demandent une expertise particuliere. évolutions techniques pour ne jamais étre pris de

court.

. Aménagement & Show-room : Un conseil sur-
mesure pour agencer votre espace de vente. . Optimisation du terrain: Profitez de 25 ans
L'objectif est de mettre en scene vos produits pour d'expérience pour échanger sur l'organisation de
créer le "coup de ceceur" et déclencher l'acte d'achat. la pose et la gestion de vos équipes afin de gagner

en productivité et en gualité.
. Solutions sur-mesure : Stéephane mobilise son

réseau de fabricants pour concevoir la réponse _ —

technique idéale, méme pour les projets les plus
atypiques ou les clients les plus exigeants.
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Notre mission

Sur le terrain de 'habitat, comme sur un terrain de rugby, on ne
gagne jamais seul. Le Club des Pro de I'Habitat est votre pack de
devant : nous sommes la pour lier les forces, SEcuriser vos appuis
et pousser ensemble face aux géants industriels.

Stéphane met ses 25 ans de métier au service de votre équipe pour
transformer chague essai commercial.

Notre mission est d'étre votre soutien de chaque instant pour vous
permettre de jouer libéré et de viser le haut du tableau. Ensemble,
formons une alliance solide ou I'entraide et la performance font de
Vvous le capitaine d'une entreprise qui gagne |

ee Parce que sur le terrain, comme en Ovalie,
c'est le collectif qui fait franchir la ligne. ,,
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Notre ambition

L

L'ESPRIT
CLUB

Nous nhe cherchons pas
la quantité, mais la
qualité. Notre ambition
est de fédérer un
groupe national limité
pour garantir une vraie
proximité et des
échanges authentigues
entre chague membre.
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PERFORMANCE
DURABLE

Notre objectif est de
redonner de I'oxygene
financier aux indépendants.
En optimisant vos
conditions d'achat, nous
Sécurisons votre
rentabilité pour vous
permettre d'investir dans
votre avenir.
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LETTRES DE
NOBLESSE

Nous voulons mettre a
I'nonneur le savoir-faire
de l'installateur. Le Club
valorise votre expertise
commerciale et
technique et votre
identité locale au sein
d'une alliance forte et
respectée.

L

LA SERENITE
DU DIRIGEANT

Notre ambition est de
vous libérer des
contraintes de sourcing
et de négociation pour
VOuUs permettre de vous
concentrer sur votre
cceur de métier.

ee Votre indépendance est votre force, mon

role est de |la sécuriser.
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ON EN PARLE ?

STEPHANE MAURIES

06 19 74 32 96
STEPHANE.MAURIES@GMAIL.COM
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